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Кликунов Н.Д.

Архипов А. С.
 аспирант Курского института менеджмента, экономики и бизнеса

Роль гипотезы Тибу в межрегиональной конкуренции систем высшего образования

Под региональной образовательной системой будем понимать совокупность образовательных учреждений региона, совместно реализующих преемственные образовательные программы и государственные образовательные стандарты различного уровня и направленности, а также органов управления образованием [1]. 

Описание региональной образовательной системы заключается в описании региональной сети (перечислении элементов региональной образовательной системы и организационно-экономических связей между ними – структурное описание) и описании функций, выполняемых совокупностью элементов региональной сети по реализации общих целей функционирования региональной образовательной системы (функциональное описание). 

Структурное описание региональной образовательной системы и возможные подходы к описанию региональной сети. 

Элементами региональной сети являются территориальные сети – совокупности образовательных учреждений, обслуживающие в условиях низкой миграции населения некоторую территорию (административно-территориальное образование), обособленную с точки зрения спроса и предложения на образовательные услуги и выпускников соответствующих образовательных учреждениях.

Элементами региональной сети и территориальной сети могут также являться отдельные образовательные учреждения и другие объекты, обслуживающие, в том числе маркетинговые, информационные, учебно-производственные и другие потребности  данной территориальной сети (смотрите рисунок 1, пример структуры региональной системы).
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Рисунок 1. Структура региональной системы [6. С.7].

Следует отдельно отметить, что органы управления образованием (региональные, муниципальные и др., а также органы управления собственно образовательных учреждений) не включаются в элементы региональной сети, так как они не выполняют образовательной функции и могут рассматриваться как "вспомогательные" и "обеспечивающие. Итак, в рамках предлагаемой модели региональной образовательной системы, основным звеном региональной сети являются территориальная сеть.

Необходимость выделения в качестве основного звена региональной сети именно территориальную сеть обусловлена следующими факторами. С одной стороны, проведение маркетинговых и других исследований, необходимых для выживания образовательного учреждения в условиях рыночной экономики, зачастую бывает не под силу отдельному образовательному учреждению. Кроме того, во многих случаях, как с экономической точки зрения, так и с точки зрения качества образования, целесообразно частичное объединение материально-технического, информационного и других видов обеспечения успешного функционирования образовательных учреждений. Объектами такого объединения могут служить, например, ресурсные центры. Таким образом, представляется, что именно трехуровневая модель региональной образовательной системы (региональная сеть – территориальная сеть – образовательное учреждение) является рациональной с точки зрения уровня централизации управления, обеспечивающего эффективное её функционирования с учетом экономических, организационных и информационных факторов, а также, естественно, факторов качества образования и удовлетворения спроса на образовательные услуги и выпускников в регионе [6].

Российские регионы имеют идентичные организационные структуры, в том числе и структуры систем высшего образования. Поэтому гипотеза Тибу будет применима к системе высшего образования любого из регионов.

Суть же, самой гипотезы Тибу, заключается в том, что: …существует некий механизм раскрытия предпочтений, относящихся к общественным благам, если потребители- избиратели могут выбирать место проживания, а точнее, территорию, подведомственную тому или иному органу власти, например – и это имели ввиду Тибу и его последователи – речь идёт о наличии большого количества автономных пригородов, предоставляющие своим жителям такие блага, которыми обычно распоряжаются местные администрации (начальное и среднее образование, услуги полиции и пожарной охраны, канализации и водоснабжение) [4]. 

Идея Тибу представляет собой следующее: если крупная городская агломерация состоит из различных административных территориальных единиц, которые предоставляют образование различного качества, то лица с высокими требованиями будут перемещаться в тот район, где школы лучше. Но, определяя местные общественные блага, Тибу замещает самуэльсоновское «несоперничество» «неисключаемостью из потребления». Это объясняется тем, что соперничество между потребителями блага присутствует, но исключить при этом никого нельзя. Так же необходимо отметить, что теория общественных благ, а вместе с ней и «проблема безбилетника» опускается, в силу того, что высшее образование не является общественным благом.

Гипотеза Тибу применима для объяснения многих социально-экономических процессов, но интересен тот факт, что потребитель-избиратель наделён мобильностью, которая является механизмом раскрытия предпочтений. То есть: перемещаясь на территорию с более предпочтительным уровнем предложения образовательных услуг, потребитель тем самым раскрывает свои предпочтения и оказывается на своей кривой спраса.

В экономике существует понятие дифференциации товара (услуги), которая основана на различии в предпочтениях потребителя. Тем самым, гипотеза Тибу, раскрывая механизм потребительских предпочтений, дифференцирует товар с позиции потребителя-избирателя [мнение автора].

De gustibus non est disputandum (о вкусах не спорят) – утверждает поговорка. Зачастую не только конкурирующие товары отличаются друг от друга, но и потребители оценивают их относительные достоинства по-разному. Это тот случай, когда продукты разнятся по своим характеристикам, таким как сладкий вкус или хрустящая корочка. По существу, предпочтения потребителей могут даже отрицательно соотноситься, т.е. Потребитель А продукту Фирмы 2 предпочитает продукт Фирмы 1, а Потребитель В продукту Фирмы 1 предпочитает продукт Фирмы 2. Такую ситуацию называют горизонтальной дифференциацией продукта [3]. 

Что касается конкуренции региональных систем высшего образования, то целью их функционирования является удовлетворение спроса на образовательные услуги со стороны населения региона и спроса на выпускников – со стороны экономики региона, а в функции образовательного учреждения входит: 

a) оказание образовательных услуг обучающимся в виде передачи и формирования желаемых и необходимых знаний, умений и навыков; 

b) производство и оказание сопутствующих образовательных услуг; 

c) оказание информационно-посреднических услуг потенциальным и реальным обучающимся и работодателям (согласование с ними условий будущей работы, размеров, порядка и источников финансирования образовательных услуг и др.) [9].

Эффективное выполнение данных функций высшими учебными заведениями входящих в региональную образовательную систему обеспечивает достойную конкурентоспособность образовательной системе региона в целом, и тем самым повышается качество образовательных услуг. В свою очередь высокое качество образования в регионе привлекает население других регионов, то есть возникает ситуация когда происходит перемещение населения из неблагоприятной территории в более благоприятную («голосование ногами») [10]. Такой процесс межрегионального  перемещения подтверждает идею мобильности потребителя-избирателя в соответствии с гипотезой Тибу, которая на основе данного механизма перемещения («голосование ногами») дифференцирует конкурентные преимущества региональных образовательных систем [мнение автора].

Проблема межтерриториальной (межрегиональной) конкуренции является одной из наиболее значимых в исследовании экономики общественного сектора с децентрализованным принятием решений. Принято считать, что правительства конкурируют за привлечение под свою юрисдикцию мобильных факторов – инвестиций, предприятий, жителей, а мобильные факторы перемещаются в территории, правительства которых создают наиболее благоприятные условия[8].

Гипотеза Тибу имеет прямое отношение к децентрализации. Её можно сформулировагь следующим образом: при наличии большого числа территориальных единиц и интенсивной миграции населения бюджетная децентрализация способствует Парето-улучшениям, так как она создает предпосылки для адекватного выявления предпочтений, касающихся локальных общественных благ, и наиболее полной реализации этих предпочтений. В предельном случае механизм, описанный Тибу, работал бы подобно рыночному механизму, обеспечивающему достижение Парето-оптимальных состояний: каждый индивид, меняя место жительства, был бы способен подобрать наиболее подходящий для себя набор локальных общественных благ и их цен. В свою очередь миграция представляет собой индивидуальный выбор, осуществляемый в отношении общественных благ. По существу, идея Тибу состоит именно в том, чтобы применительно к общественным блaгaм найти в реальной действительности нечто, противодействующее "растворению" индивидуального выбора в коллективном, что влечет потери экономически значимой информации.

В конечном счете, речь идет о конкуренции в сфере производства общественных благ. В рамках механизма Тибу территориальные общности конкурируют за привлечение в свой состав дополнительных участников, и экономические последствия зависят от того, насколько совершенен такого рода специфический «рынок» [7]. В нашем случае рынок образовательных услуг.

Подводя итоги можно отметить, что механизм Тибу, на основе конкурентных факторов региона, играет стимулирующую роль в организации региональных систем высшего образования. Что же касается субъективной роли (с позиции потребителя-избирателя)  в механизме Тибу, то здесь можно сказать следующее: потребитель-избиратель наделённый мобильностью в силу своих предпочтений выбирает лучшее (наиболее эффективное), с его точки зрения, благо являясь при этом конкурентным ресурсом для региональных образовательных систем.
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Цикличность макроэкономического равновесия 
Аннотация. В статье рассматривается диалектическое единство положительного и отрицательного равновесия как взаимосвязанных частей циклического развития экономической системы.

Ключевые слова: цикличность, равновесие, кризис.

Теория макроэкономического равновесия – это важнейший, имеющий прямой выход на решение практических задач рыночной экономики, раздел экономической науки. Многие годы теория экономического цикла во многом обеднялась устранением из ее структуры проблемы экономического равновесия, содержание которой фактически не рассматривалось [2]. Между тем равновесие и экономический кризис – диалектически связанные, не существующие обособлено друг от друга противоположности. 

Теория общего равновесия получила широкое развитие в экономических исследованиях западных ученых: К. Маркса, Й. Шумпетера, Э. Хансена, Р. Харрода.  Весьма существенный вклад в теорию экономического равновесия внес К. Маркс. Им впервые был научно обоснован общий методологический принцип, согласно которому в экономике кризисные спады рассматривались как отклонение от состояния равновесия. Большое внимание этой теории уделяют и современные ученые, про что свидетельствует тот факт, что в 1972 г. известные американские экономисты Дж. Р. Хикс и К. Эрроу были удостоены Нобелевской премии по экономике «За разработку теории общего равновесия и экономического благосостояния» [1, с. 24].

Концепция равновесия классической школы политэкономии стала предметом глубокого изучения для русских и украинских ученых-экономистов: Н.Д. Кондратьева, М.И. Туган-Барановского, А. Гальчинского, Д. Чистилина, Т. Деревянкина. Современная теория равновесия в своей методологии связана с классической механикой [3, с. 38]. Всякое развитие, в том числе и экономическое, всегда выступает как органическое единство дискретного и непрерывного. Соответственно этому и экономическое равновесие представляет собой неотъемлемый атрибут цикличности, то, без чего циклическое  развитие, как и развитие вообще, не осуществимо.

Таким образом, многолетняя работа мировых ученых над рассмотрением природы макроэкономического равновесия имеет значительные достижения, оставляя ее актуальной.

Современная наука рассматривает кризис и равновесие как два противоположных процесса, одновременное существование которых невозможно. Мы подвергаем сомнению точность сложившегося представления о природе равновесия, которое является самостоятельной экономической категорией, составляющей основу развития. Экономика станы, предприятие, процесс получают развитие в условиях равновесия. Анализ результатов деятельности субъектов экономики позволяет делать выводы о положительных и отрицательных тенденциях развития. Мы допускаем мысль о том, что в основе этих двух разных направлений развития лежит равновесие соответствующих форм. Речь идет о выделении положительного и отрицательного равновесия. И экономический рост,  и кризис имеют свои закономерности развития, то есть свое равновесие. Кризис разбалансирует положительное равновесие экономического роста и устанавливает свое – отрицательное равновесие. В свою очередь, антикризисная стратегия намеревается разрушить равновесие кризиса.

Одним из основополагающих методологических подходов к определению сущности цикличности является диалектическое единство равновесия и кризиса, представление о котором мы постараемся углубить. 
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Говоря о природе равновесия, следует выделить и разграничить его понятийный аппарат: формы, факторы, процессы, пределы, методы, функции (рис. 1).

Рис. 1. Понятийный аппарат равновесия

Рассмотрим более подробно каждый из компонентов.

Находясь в состоянии положительного равновесия, экономическая система нормально функционирует и может осуществлять свою стратегию развития бизнеса, направленную на максимизацию прибыли. Тогда как в условиях отрицательного равновесия это невозможно, поскольку кризис выражается в нарушении функций экономической системы. Если функция не будет осуществляться должным образом, то результат, ожидаемый в условиях положительного равновесия, достигнут не будет. Более того, нарушение одной функции влечет за собой разбалансировку других функций – и, как следствие, дисбаланс экономической системы в целом. Кризису присуща собственная закономерность развития. Он имеет свое равновесие, которое несет  угрозу для функционирования экономической системы. Определенные государством или предприятием цели деятельности, достигаются только в условиях положительного равновесия, поэтому постоянно существует необходимость борьбы с отрицательным равновесием для обеспечения слаженной работы функций экономической системы. Стратегия любой иерархии управления должна учитывать превентивные антикризисные меры. В этом практическом подходе «интуитивно» проявляется его теоретическая основа – циклический характер равновесия. Следовательно, повышательная динамика и падение экономического роста, нарастание кризисной ситуации и ее локализация – это волновые проявления единого цикла равновесия.
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Рисунок 2 отражает синусоиду развития равновесия экономической системы, образовавшуюся вследствие ее перехода из состояния положительного равновесия к отрицательному равновесию и наоборот.

Рис. 2. Синусоида развития равновесия экономической системы

К характеристикам равновесия относятся: восходящая волна (А-Б), точка максимального подъема (Вmax), относительная стабилизация положительного равновесия (Б-Г), нисходящая волна (Г-Д), нарастание кризиса (Д-Е), точка максимального падения (-Жmax), относительная стабилизация отрицательного равновесия (Е-З), локализация кризиса (З-И). Оценку этих характеристик необходимо осуществлять по продолжительности во времени и количественным параметрам изменения состояния экономической системы.

Точки максимального подъема и падения (Вmax; -Жmax) являются состояниями статического равновесия, которое следует рассматривать как составляющую динамического равновесия, удерживаемого экономической системой на протяжении некоторого времени. Именно ограничение временными рамками состояния равновесия, на наш взгляд, мешают проникнуть в самую сущность этого явления.

Утверждение ученых о дискретном характере равновесия иллюстрируют отрезки Б-Г и К-М (см. рис. 2), которые фиксируют моменты пикового развития экономического роста. С одной стороны, как видно с рисунка 2, это только «вершины айсбергов», что доказывает неполноту определения природы равновесия как дискретного явления. Аналогичную ошибку можно допускать, говоря о прерывном характере кризиса (отрезок Е-З на рис. 2). А с другой стороны, этим подтверждается существование двух форм равновесия – положительного и отрицательного, переходы между которыми отражают циклическую природу равновесия как целостной экономической категории.

При этом каждая из форм равновесия, являясь автономным процессом, развивается по спирали на циклической основе: А-Б-В-Г-Д – цикл положительного равновесия; Д-Е-Ж-З-И – цикл отрицательного равновесия. Спиралевидное развитие  форм равновесия проявляется как смена их уровней и способствует осуществлению перехода между положительным и отрицательным равновесием. Рисунок 3 демонстрирует развитие равновесия по спирали на циклической основе.

Каждый виток спирали восходящего равновесия скрывает риск перехода к нисходящему равновесию (А-Б). Равно как с любого витка спирали отрицательного равновесия возможен переход к положительному равновесию (В-Г).
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Рис. 3. Спиралевидное развитие целостного цикла равновесия

Смена форм равновесия есть ни что иное, как действие закона перехода количественных изменений в качественные. Это происходит вследствие накапливания условий (факторов) порождающих или поддерживающих положительное или отрицательное равновесие. К ним относятся:

- научно-технический прогресс, способствующий внедрению инноваций, в частности ресурсосберегающих технологий. Благодаря этому заблаговременно начинают формироваться предпосылки перехода экономической системы на качественно новый виток развития по спирали (рис. 3: отрезок В-Г);

- структура экономики по отраслям проявляется в более или менее выраженных колебаниях цикла. Это объясняется тем, что планомерная перестройка производства является более сложной, чем реструктуризация сферы услуг. Производителю сложнее отреагировать на рыночную конъюнктуру, чем, например, туристической фирме, транспортному или торговому предприятию. Прекратить закупать ненужный рынку товар торговцу легче, чем производителю остановить производство ненужной продукции и перестроиться на выпуск товаров, пользующихся спросом. Прекращение производственного цикла связано с потерями материальных, финансовых и временных ресурсов. Какая-то часть оборотного капитала будет в виде полуфабрикатов, заключенные договора по приобретению уже ненужного сырья будут требовать выполнения или уплаты неустойки, основные фонды в следствие невостребованности для открытия нового производства будут подлежать ликвидации, что обусловит увеличение расходов в условиях падения производства, реконструкция которого потянет дополнительные затраты. Поэтому в странах с меньшим удельным весом производства в экономике цикличность не так выражена;

- общественное разделение труда, которое находится в диалектической взаимосвязи с равновесием. С одной стороны, объективные предпосылки формирования механизма рыночного равновесия диктуются уровнем и характером сложившегося в экономической системе общественного разделения труда. С другой стороны, степень развития общественного разделения труда определяется объективными возможностями достижения структурной сбалансированности экономических связей – это один из важнейших экономических законов рыночной экономики [1, с. 25];

- интеграционные процессы национальной экономики в мировое хозяйство имеют также двустороннее влияние. Слияние экономик предполагает их качественную относительную однородность. Поэтому национальная экономика, стремясь к мировым стандартам, проходит стадию преобразования, в ходе которой несколько теряется ее индивидуальность и одновременно формируются условия стабильности, определенные мировым сообществом. Следствием интеграции является зависимость «влитой» экономики от цикличности, проявляющейся в масштабах мирового хозяйства;

- информатизация экономики сокращает продолжительность волновых  перепадов цикла, что приводит к ускорению развития всех процессов, а следовательно и равновесие становится более динамичным. Это может обусловить как стремительный подъем, так и стремительное падение в развитии экономической системы. Как пример можно привести компьютеризацию, не принятие которой оставляет предприятия за пределами конкурентоспособности;

- монетарные факторы: дефицит бюджета, отрицательное сальдо платежного баланса, рост государственного долга, чрезмерная эмиссия денег, повышение скорости их обращения, действие которых обуславливает инфляцию. 

Каждая из форм равновесия характеризуется определенными процессами, порожденными рассмотренными выше факторами. Процесс, применительно к равновесию, мы понимаем как экономическое явление, присущее сферам производства, рынка, финансов и отражающее направление развития экономической системы – рост или спад. 

Прежде чем начать рассмотрение макроэкономических явлений во взаимосвязи, что в последствии составит концептуальную основу для построения механизма равновесия, следует классифицировать виды равновесия процессов в экономике (рис. 4).
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Рис. 4. Виды макроэкономического равновесия

Приведем примеры процессов, характеризующих различные виды равновесия на макроуровне:

· соотношение спроса и предложения товаров отслеживается по динамике валового внутреннего продукта, по структуре его потребления;

· равновесие спроса и предложения денег можно охарактеризовать тенденциями объема денежной массы и уровня процентной ставки, скоростью обращения денег, величиной кредитной эмиссии, темпом инфляции;

· равновесие обмена характеризуется динамикой национального дохода, платежеспособным спросом на товары, покупательной способностью денег;

· равновесие производства предполагает оценку соотношения ресурсной базы (средств и предметов труда) с объемом валового внутреннего продукта. В частности интерес представляет интенсивность обновления основных средств, сырьевая и энергетическая обеспеченность;

· равновесие распределения и потребления – доходы и расходы бюджета, экспортно-импортные операции.

Между указанными видами макроэкономического равновесия существует тесная диалектическая взаимосвязь. Так, равновесие спроса и предложения на товарном и денежном рынках формируют величину платежеспособного спроса, которая определяет возможности установления равновесия обмена. Последнее коррелирует с равновесием производства через валовой внутренний продукт. В равновесии распределения и потребления находят отражение экономические явления в сфере финансов (например, доходы и расходы бюджета). Они зависят от отраслевой структуры экономики, социальных и политических факторов,   а, в свою очередь, влияют на формирование конъюнктуры рынков товаров и денег. Таким образом, цепь взаимосвязи составляющих макроэкономического равновесия замыкается: равновесие спроса и предложения товаров ↔ равновесие спроса и предложения денег ↔ равновесие обмена ↔ равновесие производства ↔ равновесие распределения и потребления ↔ равновесие спроса и предложения товаров (см. рис. 4).

Путем анализа функций кризиса и экономического роста обоснуем единую природу этих процессов – равновесие. Мы исходим из того, что и экономическому росту, и кризису присущи две функции: созидательная и разрушительная. Положительное равновесие направлено на создание стабильных тенденций роста, которые объективно сопровождаются повышением уровня риска. На пике развития очень высокий риск падения. Даже самому успешному предприятию нельзя останавливаться в развитии, а следует использовать свое положительное равновесие для создания предпосылок перехода на более высокий уровень. Таким образом, статическое равновесие, стабилизированное во времени – это стагнация развития экономической системы. А природа равновесия требует развития – и тогда оно находит его в кризисе. 

Переход к отрицательному равновесию свидетельствует о том, что для выживания необходимо осуществить революционный ход – рывок в развитии, поскольку не были использованы (созданы) условия для планомерного перехода на качественно новую ступень развития в эволюционном процессе. В этом проявляется созидательная функция кризиса.

Для обеспечения перехода на новый уровень развития в процессе экономического роста должно происходить объективное отмирание устаревших элементов. Если вручную препятствовать этому, в силу нежелания расставаться с накопленным, груз старых проблем потянет вниз. В этом проявляется разрушительная функция положительного равновесия. Негативные следствия кризиса очевидны и не требуют доказательств. Скажем только, что они также направлены на падение уровня развития экономической системы.

Таким образом, созидательная функция и положительного, и отрицательного равновесия направлена на переход экономической системы на качественно новый более высокий виток развития, а их разрушительная функция способствует падению уровня развития экономической системы. 

Общность функций экономического роста и кризиса доказывает их единую природу – равновесие, которое обладает и созидательной, и разрушительной силой. Переходы от восходящего развития к нисходящему и наоборот являются следствием действия закона цикличности, которому подчиняются все экономические категории, и равновесие не является исключением.  
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ИННОВАЦИОННЫЕ СТРАТЕГИИ БАНКОВ В СФЕРЕ КОММУНИКАЦИЙ С КЛИЕНТАМИ
Аннотация: В статье рассматриваются сущность, предметное содержание и направления развития инновационных стратегий банков в сфере маркетинговых коммуникаций.
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В современных условиях расширение клиентской базы, а также удержание уже существующих клиентов становится одной из главных задач, стоящих перед коммерческими банками, независимо от их размера и значения – будь-то крупный международный банк или региональный финансовый институт. Эти проблемы они решают не только за счет повышения качества обслуживания и внедрение передовых информационных технологий, но и путем разработки и реализации инноваций в коммуникационной политике. Данное направление инновационной деятельности в период финансово-экономического кризиса, глобального падения доверия к банковской индустрии, необходимости формирования в глазах клиентов ее нового образа становится чрезвычайно актуальным, прежде всего, для розничных банков.

 Являясь одним из основных инструментов маркетинга, коммуникационная политика в банковской сфере имеет особое значение. Это связано с целым комплексом причин, связанных с условиями банковской деятельности и спецификою банковских продуктов, а также с необходимостью постоянного укрепления, а иногда даже восстановления - в связи с кризисными явлениями - имиджа банков и доверия к ним. Коммуникационная политика состоит из таких основных элементов: рекламы, стимулирования сбыта, PR-мероприятий и личных продаж. Причем границы между этими составляющими являются весьма размытыми и не всегда можно четко определить, к какому из направлений относится определенное маркетинговое мероприятие. 

Сущность, значение, этапы разработки и реализации коммуникационной политики всесторонне рассматриваются в посвященных проблемам банковского маркетинга работах таких российских и украинских ученых, как Жуков Е.Ф., Лютый И.А., Никитин А.В., Романенко Л.Ф., Севрук В.Г., Ткачук В.А., Уткин Э.А. и других. Однако далеко не всегда авторами уделяется должное внимание новым тенденциям, которые определяют инновационные формы и методы банковских коммуникаций с клиентами, различающимися по статусу, возрасту, роду деятельности и пр. Поэтому целью данной статьи является анализ предметного содержания и особенностей современных банковских инновационных  стратегий в области маркетинговых коммуникаций. 

Говоря об инновационных стратегиях, необходимо отметить, что они отражают намерения и возможности банков по использованию инноваций в различных сферах их деятельности. В целом, мы согласны с уже существующим определением маркетинговых инноваций (инноваций в маркетинге) как использования усовершенствованных или новых методов и инструментов маркетинга в процессе создания и распространения определенной продукции или услуг с целью более полного удовлетворения потребностей потребителей и производителей [1, c. 39].

Вместе с тем, маркетинговые инновации являются, даже по свидетельству западных специалистов, категорией значительно менее изученной, чем продуктовые или процессные [2, c. 102], хотя развитие новых маркетинговых инструментов и методов играет сегодня существенную роль в развитии различных сфер общественного производства, среди них, и банковского бизнеса. Важными вопросами остаются определение стимулов к проведению маркетинговых инноваций, влияние структуры рынка и природы конкуренции на их появление, организация стратегического управления процессом реализации инноваций в области маркетинга и коммуникаций. В то же время, лидеры банковской отрасли уже разрабатывают и осуществляют соответствующие инновационные стратегии, которые должны, прежде всего, учитывать специфику  деятельности кредитных организаций. 

Известно, что рекламировать банковские услуги намного сложнее, чем другие виды продуктов, поскольку их характерными чертами являются нематериальность, сложность для восприятия, связь с деньгами и продолжительность во времени, вторичность потребностей человека, которые в данном случае удовлетворяются. С точки зрения банка, эти особенности, в целом, являются негативными, поскольку приводят к возникновению определенных психологических барьеров между банком и клиентами. В результате, банковские услуги априори проигрывают в привлекательности, в частности, материальным благам, а банкам сложнее осуществлять продвижение своих продуктов. 

По нашему мнению, инновационные стратегии банков в области организации коммуникаций с клиентами должны, прежде всего, согласовываться с маркетинговыми стратегиями, содержание которых, в свою очередь, определяется корпоративной стратегией. Такая взаимообусловленность позволяет подчинить конкретные сферы инновационной деятельности общим задачам стратегического управления банка. 

Кроме того, инновационные коммуникационные стратегии следует разрабатывать отдельно применительно к корпоративным и розничным клиентам, учитывая особенности их поведения на рынке, мотивы обращения в банк, финансовые потребности, психологические характеристики и пр. 

На наш взгляд, характерной особенностью инновационных стратегий банков в области коммуникаций является то, что в данном случае кредитные институты выступают в большинстве случаев не новаторами, а имитаторами, творчески заимствуя приемы, которые уже апробированы в других отраслях и в определенной мере показали там свою эффективность. Тут, прежде всего, надо отметить BTL - акции (от англ. below the line - под чертой; в отличие от ATL-рекламы - above the line, над чертой – через пять основных средств массовой коммуникации) – меры непосредственного воздействия на потребителя, направленные на стимулирование сбыта продукции, как правило, в местах приобретения (дегустация, раздача образцов). Безусловно, этот метод в финансовой сфере имеет специфику применения, поскольку банковский продукт сложно визуализировать, а тем более попробовать на вкус. 

Считается, что в странах СНГ первой среди компаний финансового сектора BTL - акцию провел в 2003 году российский Альфа-банк, сотрудники которого раздавали людям на улицах рекламные буклеты, предлагали прохожим пользоваться услугами банка, объясняя их преимущества, и даже подвозили людей на машинах в отделения банка. Среди украинских банков можно отметить банк «Надра», который в 2008 году стал победителем международного конкурса «Золотой PROпелер» за BTL-проекты по продвижению таких продуктов, как персональные кредитные пакеты на рождение ребенка и отдых, которые оказались весьма результативными. К числу явных преимуществ BTL-технологий перед обычной рекламой эксперты относят прямой контакт с потребителем и возможность детального информирования потенциального клиента о банковском продукте. 

Еще одной рекламной инновацией банков стали акции "флэш-моб" (от англ. flash mob – мгновенная толпа) - неожиданное появление особенно одетых людей в определенном месте и в определенное время, рассчитанное на интерес и удивление случайных зрителей. Таким маркетинговым приемом в течение 2007-2008 годов активно пользовался российский Хоум Кредит Банк с целью привлечения клиентов в новые офисы. Акция «Бегущие подарки» предусматривала прохождение групп людей с красно-белыми (цвета банка) коробками различных размеров в «час пик» территорией крупных торговых комплексов и раздачу покупателям магазинов рекламных буклетов. 

При тизерной рекламе (от англ. teaser - головоломка), которая имеет и другое название - реклама в формате «вопрос-ответ», для стимулирования интереса потребителя используется интригующая фраза или картинка, которая "раскрывается", объясняется через некоторое время. Грамотный тизер привлекает человека к игре и заставляет искать ответ на заданный вопрос, но для этого идея должна быть действительно яркой, интересной и захватывающей. Так, на украинском рынке имела место акция ПриватБанка, который в течение определенного времени размещал «безымянную» рекламу со словами «Мы точно знаем, кому доверить сбережения, в какой валюте хранить деньги и т.п.», и только в конце кампании на билбордах появились фирменный знак и название банка. 

В последнее время банками все шире используется контекстная реклама (англ. рroduct placement), которая стала «вписываться» в популярные художественные фильмы, телесериалы или тематические передачи. Как показывает практика, зрители реагируют на эту информацию более лояльно, чем на ролики в рекламных паузах, потому что они далеко не всегда воспринимают ее именно как рекламу; последнее зависит и от искусства создателей фильма. Наиболее ярким примером применения этого приема стала в 2006 году реклама Альфа-банка в телесериале «Не родись красивой». Вместе с тем, следует отметить, что эксперты - банкиры и маркетологи - высказывают различные мнения относительно эффективности этих инновационных рекламных приемов: от всесторонней поддержки до признания полной неэффективности.

Развитие инновационных стратегий банков в области коммуникаций последнее время все чаще основывается на использовании возможностей интернета. Наиболее простой формой является рассылка электронной почтой писем, в которых могут содержаться или рекламные объявления общего характера, или целевые предложения конкретным клиентам. Специалисты достаточно высоко оценивают потенциальные возможности этого метода контактов с потребителями.

В маркетинговых коммуникациях банков постепенно занимает свое место практика ведения интернет-дневников - блогов. В данном случае был заимствован опыт компания Nike, которая одной из первых создала блог, посвященный футболу и новинкам спортивной моды. Практика показывает, что общение с клиентами на определенную тему через интернет в форме дневника и комментариев к нему обеспечивает персональный контакт, обратную связь, генерирование идей и существенно влияет на лояльность потребителей. 

Первым свой блог в 2006 году открыл американский банк Wells Fargo, а в начале 2009 года у него насчитывалось уже пять интернет-дневников, причем последний был направлен на обсуждение проблем объединения этого финансового института с другим крупным банком США – Wachovia. Авторами дневника стали коммуникационные менеджеры обоих банков, целью общения которых с клиентами стало содействие наиболее плавному процессу объединения.  

Канадский банк Royal Bank of Canada также в 2006 году открыл собственный блог, который стал частью маркетинговой программы «Next Great Innovator Challenge» - «Вызов следующему великому инноватору». В рамках этого проекта студенческие команды соревновались за лучшую инновационную идею на тему «Подростки и финансовые услуги». Вместе с тем, специалисты отмечают все более широкое использование банками еще одного инновационного приема коммуникаций – RSS-лент, т.е. совокупности банковских новостей, которая направляется клиентам-подписчикам для того, чтобы в дальнейшем, для получения более детальной информации, они обращались к веб-сайту банка. 

Не так давно банковские блоги стали появляться и на постсоветском пространстве – их открыли российские БТА-банк, Банк проектного финансирования, Альфа-банк и его дочерние структуры в Украине и Беларуси,  украинский ПриватБанк и некоторые другие кредитные организации. К числу общих проблем их функционирования эксперты относят неинтересное содержание и неумение развивать блог, что приводит к выводу, что корпоративные блоги целесообразно открывать банкам, которые имеют специалистов соответствующей квалификации, наработанные технологии и заинтересованных клиентов, способных откликнуться на обращение банка.  

Банки активно используют социальные сети, существующие в интернете, особенно когда речь идет о привлечении молодежной клиентуры. Так, британский банк Royal Bank of Scotland сотрудничает с популярным интернет-ресурсом YouTube и награждает участников за размещенные ими видеоролики, отображающие различные аспекты сферы финансовых услуг.  Bank of America открыл отдельную страницу, привязанную к своему сайту, под названием Student Banking и предлагает студентам разнообразные банковские продукты, разработанные специально для данного клиентского сегмента. Банк J.P. Morgan Chase заключил партнерский договор с владельцами сайта Facebook, одного из крупнейших социальных ресурсов, и организовал в нем сообщество, участники которого получают призовые баллы за правильные ответы на вопросы различных викторин. 

Инновацией для банков стал и так называемый advergaming, т.е. компьютерная игра, в которой ненавязчиво продвигается бренд финансового института. Тут может быть несколько вариантов – создание игры, доступ к которой открывается через корпоративный сайт для привлечения к нему внимания; разработка игры со специальной целью (например, популяризация банковского бизнеса); использование в игре контекстной рекламы. Интерес ряда зарубежных банков привлекла, прежде всего, онлайн-игра, представляющая собой трехмерный виртуальный мир, в котором действуют миллионы пользователей - Second Life. Наиболее известен созданный американским Wells Fargo «участок» Stagecoach Island, где можно получить различную финансовую информацию, а также сведения и о самом банке.

Одним из современных подходов к совершенствованию банковских коммуникаций на развивающихся финансовых рынках является подготовка образовательно-информационных корпоративных изданий банков. Следует отметить, что проблема повышения уровня общей финансовой грамотности населения чрезвычайно актуальна именно в странах, где рыночные отношения начали утверждаться недавно и культура взаимоотношений клиентов с финансово-кредитными институтами также находится на стадии формирования. В таких условиях планы расширения деятельности банка путем даже самой инновационной рекламы его услуг могут не реализоваться, поскольку потребители ее просто не поймут.

Считается, что корпоративные издания целесообразно создавать отдельно для корпоративных и индивидуальных клиентов, учитывая разницу в потребностях, предоставляемых услугах и уровне финансовой осведомленности. Увязка услуг, о которых рассказывается, с брендом банка достигается оформлением, четко соответствующем фирменному стилю банка. 

В Украине выпуск банковских образовательно-информационных изданий только начинается, среди прочих, можно выделить бюллетени и газеты ПроКредит банка, Укрсоцбанка, ПриватБанка, Райффайзен Банк Аваль. Однако следует заметить, что в России существуют значительно более содержательные и концептуально выверенные издания: журнал Альфа-банка «Время жить», корпоративный журнал «Энергия успеха» банка ВТБ, каталога финансовых продуктов и услуг «Финансы - это просто» банка "Уралсиб" и пр. 

Развитием «просветительского» направления коммуникационной политики банков стало создание специальных ознакомительных и разъяснительных фильмов, которые демонстрируются на плазменных телевизорах в банковских отделениях, а также выставляются на сайтах в интернете. 

Подводя итоги проведенного исследования, можно сказать, что наиболее передовые банки как на развитых, так и на развивающихся рынках в современных условиях активно внедряют инновационные стратегии в области коммуникаций с клиентами. Тенденциями, которые прослеживаются, является переход от рекламы конкретных продуктов и услуг к продвижению имиджа банка как надежного, респонсивного (т.е. откликающегося на потребности клиентов) и удобного финансового института, а также его позиционирование не как продавца, а как друга, советчика, консультанта. Использование современных информационных и технических возможностей в коммуникационной политике должно подчиняться единой цели - увеличению лояльности клиентов, а не становится  самоцелью. 

 Кроме того, следует отметить, что данный вид инновационной стратегии, в отличие от продуктовых или технологических, может и не присутствовать в деятельности банка, поскольку его реализация предполагает наличие у кредитно-финансового института достаточного маркетингового бюджета, технических возможностей, глубокого понимания психологии разных групп потребителей, значительного опыта работы с традиционными инструментами коммуникаций, наличия квалифицированных специалистов и т.д. Неграмотное использование инновационных коммуникационных приемов может, наоборот, нанести непоправимый вред репутации банка. Поэтому принятие решения о разработке таких стратегий является компетенцией высшего менеджмента банка.
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Современные проблемы образования в РФ

Образование является фундаментом  экономики, основанной на знаниях,- экономики  постиндустриального, информационного общества. Оно  не просто готовит специалистов под конкретные рабочие места. Это важнейшее средство и ресурс становления креативной личности, способной и готовой к жизни в поликультурном обществе, к принятию ответственных решений в условиях свободного выбора, к диалогу как  сознательно принятой форме сотрудничества и конкуренции. Одним из условий является определение миссии образования на перспективу. Здесь необходимо  найти важнейшие задачи, каковыми являются:

· Сохранение, развитие и консолидация российского народа;

· Поддержка конкурентноспособности России на мировом  инновационном образовательном рынке.

В процессе модернизации системы образования одними из центральных оказываются вопросы формирования инновационных механизмов развития образования и управления инновационными процессами. По оценке экспертов, в Советском Союзе была создана система образования, которая до сих пор по многим показателям может служить образцом для  большинства стран.

Суть в том, что речь идет, прежде всего, об освоении механизмов развития, без которых наша, в свое время уникальная система образования будет все более и более отставать от образовательных систем развитых стран. Это уже имеет место в таких решающих областях как информатизация или подготовка широкого слоя высоко профессиональных рабочих и служащих. Таким образом, речь должна идти  о возможности постоянного развития  образования и о механизмах такого развития. Инновационная идеология и практика требуют также, чтобы это развитие было опережающим по отношению к другим, конкурирующим системам образования. Из этого следует, что каждая наличная ситуация должна быть признана в качестве неудовлетворительной по отношению к проектируемой будущей ситуации. Среди умалчиваемых, но тем не менее кардинальных, находятся проблемы, выходящие за рамки содержания и методов его формирования – те, что связаны с субъектной стороной: проблема не только, а подчас и не столько в том, чтобы передать ученику современные знания в некоторой полноте и системности, а в том, чтобы привить ему любовь к образованию и уважение к образовательным институциям, интерес и способность к самообразованию. Однако кардинальным фактом является массовое и устойчивое отторжение школьниками своей младшей alma mater по мере продвижения по образовательным ступеням. Еще со времен Советского Союза по инициативе как выдающихся педагогов, так и ученых постоянно ставился вопрос о проведении различных экспериментов по обновлению методов и содержания школьного образования на уровне как отдельных дисциплин, так и школ в целом. Накоплен опыт, который до сих пор сохраняет существенное значение и который не востребован. Продолжают существовать различные ассоциации инновационных школ и образовательных центров. И один из настораживающих выводов, который делают энтузиасты инновационного движения в образовании, звучит следующим образом: передать даже очевидно удачные эксперименты, которые показали свою эффективность не только в деятельности отдельного учителя, а и школы в целом, внутри образовательной отрасли невозможно.

По сравнению с советской эпохой ответ на этот вопрос осложнен тем,      что носители удачного опыта в условиях рыночной конкуренции далеко не всегда будут заинтересованы в такой трансляции.

Могут сказать, что рыночная организация образовательной услуги автоматически решит проблемы такого рода. Однако мы знаем, с какими трудностями на этом пути столкнулась отечественная промышленность. Школа, сохраняющая высокий государственный патронаж и поставленная перед задачей обеспечения социальной справедливости, встретится с еще большими проблемами.

К сожалению, избранная стратегия и развернутые широкомасштабные эксперименты по модернизации содержания образования растянулись на годы и не завершились научным анализом положительных  результатов, возможных последствий отрицательного характера. Был анализ, но публично не были подведены промежуточные итоги. До настоящего времени закон, утверждающий государственные стандарты не принят. Не решены задачи опережающего, непрерывного профильного образования, не решены проблемы прогнозирования потребностей рынка труда в подготовке высококвалифицированных рабочих кадров и специалистов. Не разработаны новые стандарты педагогического и инженерно-технического образования. В тоже самое время практически отсутствует теоретико- методологическая модель макро уровня управления образованием, то есть управления образовательной системой как целостной структурой.

 Таким образом, задачи теоретического анализа управления образовательными системами можно определить следующим образом:

1.Теоретико-методологический анализ специфики макроуправленческой деятельности, ее содержания, механизмов, организованностей и процессов;

2.Концептуализирование ведущих понятий смыслового поля макроуправления образованием:

· образовательная система; 

· образовательное пространство; 

· образовательная среда; 

· непрерывность образования; 

· образование длинною в жизнь; 

3.Построение теоретических алгоритмов ядра управленческой деятельности макро уровня - проектирования и программирования образования;

4.Теоретическое обоснование основных механизмов регулирования образовательной системы;

5.Теоретико-методологическое определение формата основных нормативно - проектных документов макроуправления образованием.
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Фундаментальные основы развития агропромышленного комплекса в регионе (на примере Курской области)

Агропромышленный комплекс играет значительную роль в экономике региона. Уровень развития агропромышленного комплекса Курской области сегодня не в полной мере соответствует существующему потенциалу, как по экономическим показателям, так и по тенденциям развития. Развитие агропромышленного комплекса региона, и проведение масштабной диверсификации возможно при участия государства. Поддержка  комплекса дополнительными ресурсами увеличит потенциал предприятий отрасли АПК.  Известно, что вложения в АПК вызывают увеличение спроса на продукцию и в других отраслях.  В нашем регионе имеются необходимые предпосылки для поддержания и развития этого мультипликативного эффекта, есть научно-технический потенциал, развивается современная инфраструктура агробизнеса. И именно руководство региона имеет возможность развить и диверсифицировать  АПК региона за счет финансирования из федерального бюджета.  Необходимым условием развития данной сферы является личная заинтересованность губернатора региона. Тесное сотрудничество региональной власти с Федеральным Правительством даст положительный эффект в виде дополнительных средств на развитие и поддержку АПК региона. Так как Правительство РФ уделяет большое внимание развитию аграрного комплекса.

На сегодняшний день финансирование АПК региона из бюджета субъекта РФ оставляет желать лучшего. Из субъектов РФ Цетрального Федерального округа удельный вес расходов на развитие АПК Курской области составляет лишь 3,8 %. В то время как, в Белгородской и Орловской областях этот показатель в 2,6 раза больше. Поэтому руководству Курской области необходимы  дополнительные средства на развитие АПК, которые можно получить из федерального бюджета.

В целом справка финансирования  АПК на примере регионов ЦФО имеет следующую картину: 

Таблица. Удельный вес расходов на развития АПК в общих расходах бюджетов субъектов  РФ ЦФО

	№ 
	Субъект РФ
	Удельный вес расходов на развитие АПК в общих расходах бюджетов субъектов РФ

	1
	Белгородская область
	10 %

	2
	Орловская область
	10 %

	3
	Липецкая область
	5,1 %

	4
	Курская область
	3,8 %

	5
	Воронежская область
	                                        2 %


Данные показатели говорят о деятельности и активности власти региона в развитии АПК.

Одновременно Правительство Российской Федерации разрабатывает и внедряет программы по развитию АПК, но единой системы, к сожалению,  государственных мероприятий пока не существует. Невозможно развить  АПК только за счет Федеральных целевых программ, необходимо чтобы и руководство региона проводило  активную инвестиционную политику. Регион должен выстроить и самостоятельную систему финансирования перспективных проектов в аграрном секторе. Для этого в государственной программе сделан акцент на развитие рыночных механизмов поддержки и стимулирования привлечения в АПК частных инвесторов. Основными действующими лицами должны выступать компании, агрохолдинги, многопрофильные хозяйства. Без активного участия бизнеса, без постоянного налаживания механизма частного и государственного партнёрства в этой сфере реализация госпрограммы вряд ли возможна. Приоритеты государства лежат в области применения новейших технологий в отечественном агробизнесе, повышение конкурентоспособности сельхозтоваропроизводителей, модернизации инфраструктуры, обеспечения благоприятных условий для работы инвесторов. Но в существующей рыночной экономике важным показателем любого предприятия АПК является его доходность, которая находится в прямой зависимости от цен на сельхозпродукцию. Низкая или вообще «отрицательная» рентабельность делает невозможным кредитование сельхозпроизводителей  коммерческими банками, затрудняет лизинговые операции, сдерживает развитие сельского хозяйства. Решить эту проблему можно на основе совершенствования рыночных ситуаций, на основе кредитных институтов, кредитования производителей при поддержке государства. Необходимо стимулировать развитие малых форм хозяйствования в агропромышленном комплексе. Так как малые формы хозяйствования вносят существенный вклад в продовольственной обеспечение, а также имеют ключевое значение для обеспечения стабильности на сельских территориях.

В деле создания агропромышленного комплекса Курской области наблюдаются сдвиги, но они могут быть легко смыты волной международной рыночной конъюнктуры, если не выстраивать  надежную систему защиты такого уязвимого  и такого жизненно важного для страны и региона сектора, как сельское хозяйство. Защита конкуренции в больших и малых формах, доступ к кредитным ресурсам, адаптированный под сельское хозяйство, реальные меры противодействия низкосортному импорту, продуманная ценовая политика государства в отношении тех групп товаров, которые определяют живучесть  отечественных сельхозпроизводителей,- это есть фундамент дальнейшего развития агропромышленного комплекса региона.
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ВЛИЯНИЕ ВОЗРАСТНЫХ И ФИЗИОЛОГИЧЕСКИХ ОСОБЕННОСТЕЙ  НА ПРОЯВЛЕНИЕ ТВОРЧЕСКОГО ВООБРАЖЕНИЯ 

Изучение механизма творческого воображения показало зависимость его активности от приобретенного опыта и комбинаторной способности мозга человека. Ученые пытались проследить эту зависимость в процессе развития индивида, анализируя продукты творчества. В своем исследовании творческого воображения французский психолог Т. Рибо графически показал развитие этой функции. Кривая, символически изображающая развитие воображения, помогает понять своеобразие фантазии ребенка, подростка и взрослого человека. По его инению, воображение в своем развитии проходит через два периода, разделенные критической фазой и эта фаза приходится на подростковый возраст.
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На графике Т. Рибо (Гр. .№ 1), кривая IN представляет ход развития воображения в первый период. RО - ход  развития интеллекта, или рассудка.   Мы видим, что в точке М - обе линии - развитие воображения и развитие разума совпадают, затем рассудочная деятельность сохраняет свое прогрессивное развитие (ХО), а воображение, в большинстве случаев угасает. Из чертежа легко увидеть, что развитие воображения и развитие рассудка очень расходятся в детском возрасте (IR). В подростковый период происходит глубокое преобразование воображения (RX).  По мнению Л.С. Выготского, в эту пору выступают два основных типа воображения: «пластическое» и «эмоциональное», или внешнее и внутреннее. «Пластическое воображение пользуется преимущественно данными внешних впечатлений, оно строит из элементов, заимствованных извне; эмоциональное, наоборот, строит из элементов, взятых изнутри». Возможно, эта перестройка воображения и объясняет, так называемый спад в его проявлении. Хотя,  Т.Рибо показывает на своем графике, что в подростковом возрасте развитие творческого воображения находится в своем  апогее. Как можно объяснить это противоречие? 

Подростковый возраст психологи часто называют периодом диспропорций  в развитии. В этом возрасте увеличивается внимание к себе, к своим физическим особенностям, обостряется реакция на мнение окружающих, повышается чувство собственного достоинства и обидчивость. Физические недостатки часто преувеличиваются. Источником беспокойства становится боязнь быть отвергнутым родными и сверстниками.  Кроме того, подросток начинает более критично воспринимать мир вокруг себя и строит планы своего будущего. Воображение принимает более критические формы, мечта выступает как позитивная жизненная перспектива. Подросток с помощью воображения строит планы своего будущего, «проигрывает» социальные и нравственные ситуации, как бы тренируясь перед сложной взрослой жизнью.То есть происходит переход от детского восприятия окружающей действительности к взрослому.

На графике, представленном Т. Рибо, хорошо видно, что фантазия, как и другие психические функции, претерпевает изменения с возрастом. Мы видим, что в детском возрасте воображение независимо от деятельности рассудка. Критическая фаза характеризуется подъемом воображения и глубоким его преображением. Здесь происходит перелом, разрушение и поиск нового равновесия. Ребенок начинает критически относиться к своей творческой деятельности, детские схемы перестают его удовлетворять, и он приходит к убеждению, что не умеет рисовать, и оставляет это занятие. У подростка так же пропадает интерес к наивным играм раннего детства, к фантастическим сказкам и рассказам, но повышается интерес к литературному творчеству - написанию стихов и рассказов, подражая взрослым образцам. В зрелом возрасте, рассудочная деятельность сохраняет свое прогрессивное развитие, а воображение свертывается.

 Возникает вопрос: что может замедлить процесс свертывания творческого воображения и продлить творческую жизнь людям зрелого возраста? Во-первых, необходимо активизировать работу творческого воображения, хотя бы в школьные годы. Это подтверждается и нашими исследованиями. Те дети, которые посещали художественную школу, где их творческое воображение активизировалось посредством художественной деятельности, далее обучаясь в лицее, училище, институте имели достаточно высокие показатели развития творческого воображения. Во-вторых,  творческий характер деятельности человека сохраняет активность его творческого воображения на многие годы..

Если жизнь человека четко поделить на три периода: детство (до 12 лет), социальная жизнь (до 42 лет), и личная жизнь (от 42 до отпущенного срока). То, можно предположить, что каждый из трех периодов начинается с планирования и заканчивается реализацией планов. Насколько важным представляется нам период от 7 до 12 лет, в котором приобретаются навыки на всю жизнь. То этот возраст должен быть максимально заполнен делами. Поэтому необходимо организовать такую творческую среду, в которой ребенок мог бы научиться максимально большому количеству дел. Чтобы достойно реализовать свои планы в период социальной жизни, то есть состояться как личность.

Первые шаги развития личности ребенка протекают обычно в семейной среде. Здесь устанавливаются первые общественные связи и от влияния взрослых, которые окружают ребенка в большей степени, по мнению многих ученых, зависит его будущая творческая продуктивность.
Результаты исследований изучения взаимоотношений творчески одаренного ребенка с родителем противоположного пола (lynn, 1974; Wallinga and Crase, 1979; Domino, 1979) показывают, что отцы оказывают большее влияние на творческие опособности девочек, а матери – на творчество мальчиков. Исследователи считают, что когда отцы проявляют больше «женских», экспрессивных свойств, а матери – больше «мужского», инструментального, то их дети противоположного пола более развиты в творческом плане.

Многие ученые, занимающиеся проблемой мозга, утверждают о  воздействии и физиологических особенностей на восприятие и фантазию индивида. С физиологической точки зрения, процесс воображения представляет собой сложную деятельность мозга. По данным последних исследований известно, что механизмы его расположены не только в коре больших полушарий, но и в  глубинных отделах мозга - гипоталамо-лимбической системе, ответственной за планирование поведения человека, составлением им программы будущих действий.

Исследование мозга выявило различия в структуре мозга мужчин и женщин (Р. Горски, Н. Бехтерева). Выяснилось, что в женском мозге большее количество серых клеток, управляющих логическим мышлением, а у мужчин гораздо больше белых клеток, обеспечивающих способность к пространственному воображению. Так же, речевые центры у женщин сконцентрированы на левой стороне мозга, тогда как у мужчин они распределены между передней и задней долями. Это привело ученых к выводу, что девочки и женщины получают от беседы больше удовольствия, чем мальчики и мужчины, поскольку специфическое устройство их мозга облегчает доступ к речевым зонам. Кроме того, существует разница в высших мозговых функциях, таких как память, воображение, контроль над телом, и в том, как мужчины и женщины думают, чувствуют, действуют и воспринимают окружающий мир.

Было выявлено, что мужчины хорошо справляются с задачами, где необходимы пространственно-визуальные навыки, а женщинам под силу решение тех задач,  где требуются речевые навыки. Мужчины лучше работают с картами, схемами, математическими формулами, они с легкостью поворачивают объекты в пространстве и могут без труда ими манипулировать, лучше ориентируются на местности. Женщины же преуспевают в тех областях, где есть использование языка. У них лучше память на слова. И воспроизвести точно мелодию они могут в 6 раз чаще, чем мужчины.
Также было установлено, что мужчины и женщины обладают различными подходами к слуховому восприятию информации. Оказывается, в отличие от женщин у подавляющего большинства мужчин существует некий «период тестового внимания». Это тот отрезок времени, за который они сознательно, а чаще бессознательно, определяют, представляет ли излагаемая информация для них интерес и стоит ли тратить энергию на ее восприятие. Причем продолжительность «периода тестового внимания» зависит от интеллектуального уровня каждого конкретного мужчины, но не превышает, как правило, 10 – 12 секунд. По истечении тестового периода мозг мужчины либо концентрируется на излагаемой проблеме, либо переходит в режим автопилота: слушающий кивает и поддакивает, но на самом деле даже не вслушивается в то, что ему говорят. Возможно, именно по этому описания, которые дают мужчины, менее пространны и подробны, нежели женские. То есть, мужчины говорят кратко и по делу.

Также существуют половые различия и в процедурах сбора информации, и в методах решения задач. У девочек наблюдается тенденция подходить вербально к решению математических задач, тогда как мальчики чаще предпочитают при решении задач использовать визуальные средства. Мужчины склонны сосредотачиваться на одной проблеме или задаче в каждый момент времени и смотреть на все обстоятельства своей жизни как на помехи, отвлекаться на которые не стоит. Женщины фокусируются на цели, но держат в уме и широкую картину поля. Мужчина предпочитает сначала зафиксировать проблему, а затем рассматривать взаимоотношения. Женщины, в большинстве своем, анализируют взаимоотношения по ходу дела. Исследования визуальных  возможностей  показали, что женщины лучше, чем мужчины, видят в темноте и обладают более точной и прочной зрительной памятью. У девочек и женщин шире периферическое зрение, потому что у них больше рецепторов в сетчатке глаза.

Результаты современных исследований в области  гормонов утверждают, что физиологически мужчины и женщины находятся под влиянием различных гормональных циклов, обуславливающих различие установок, форм тела, стиля общения. Все существо мальчика с самого рождения вибрирует в ритме тестостерона, а девочка находится под действием эстрогена и прогестерона. Согласно Д. Дебоу. мужчины, у которых тестостерона больше, чем обычно, пытаются оказывать влияние на других людей и руководить ими; свободно выражать свои взгляды и настроения. Ф.Фарлей продолжает его мысль и отличает у таких мужчин либо высокий творческий потенциал, либо склонность к правонарушениям.
Изложенные выше исследования американских ученых доказывают, что у девочек предпосылок для проявления творческого воображения более чем достаточно, но им не хватает активности и смелости для материализации его продуктов. Они предпочитают уже проверенные, принятые обществом образцы, выполняют то, что от них ждут. А это развивает только воссоздающее воображение. Известно также, что творческое воображение базируется на воображении воссоздающем. Прежде чем научиться творить, ребенок первоначально выполняет ряд самостоятельных репродуктивных работ, то есть он как бы осваивает опыт прошлых поколений. Возможно, девочке необходимо больше времени и опыта для самостоятельного творчества, ей уготовано более позднее раскрытие ее творческого воображения. 

В итоге, отмечаем, что творческое воображение в ходе развития ребенка претепевает изменения: проявляясь в два года, оно носит подражательный характер; подпитываясь жизненным опытом и полученными знаниями, активизируется в старшем дошкольном и младшем школьном возрасте; к 10 – 11 годам слабеет свобода его проявления, за счет активности памяти; а в 13-14 лет творческое воображение под натиском аналитического рассудка отступает на второй план, преобретая специализированный характер, именно тогда многие бросают рисовать, ища его приложения в других областях деятельности. Можно сказать, что на проявление творческого воображения оказывает влияние не только возрастные данные, но и физиологические. Особенно если говорить о подростковом возрасте, когда бурно происходит половое созревание индивида. Сравнительный анализ физиологических особенностей мальчиков и девочек показывает, что у них совершенно разный подход к восприятию и способам сборки информации, что накладывает особый отпечаток на процесс создания художественного образа. Фиксируясь на проблеме, мальчики используют визуальные средства для сборки и передачи информации, ограничивая время слухового восприятия, предпочитают видеть суть проблемы. Девочки фиксируются на цели, используя широкие возможности сборки информации, имея высокую сенсорную чувствительность, прочную зрительную память и интуицию, предпочитая вербальный подход к решению проблемы. Поэтому, возможно, мы чаще встречаем среди художников - мужчин, а среди искусствоведов - женщин. 

Жиляков Д.И.

к.э.н., доцент, зав. кафедрой менеджмента и маркетинга МЭБИК

Оценка государственной программы развития сельского хозяйства

Начиная с 2008 года, приоритетный национальный проект  «Развитие АПК» трансформировался в Государственную программу развития сельского хозяйства и регулирования рынков сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия на 2008-2012 годы, утвержденную Постановлением Правительства РФ от 14.07.2007 № 446 [1]. Одним из направлений  данной программы является «Развитие приоритетных подотраслей сельского хозяйства». 

В настоящее время  в сельском хозяйстве России наблюдается экономический рост.  Однако с 2002 года наметилась тенденция снижения темпов развития сельского хозяйства, их отставания от темпов развития экономики в целом. Развитие сельского хозяйства уступает развитию пищевой и перерабатывающей промышленности, использующей импортное сырье, объем поставок которого растет быстрее, чем внутреннее производство.

По отношению к субсидируемому импорту продовольствия продукция российских товаропроизводителей оказывается неконкурентоспособной и вытесняется с внутреннего рынка. Общий объем импорта продовольственных товаров и сельскохозяйственного сырья (кроме текстильного) по сравнению с 2000 годом увеличился в 2,9 раза. Особенно высока доля импортной продукции на рынках мяса и молока.

Если в растениеводстве уровень производства 1990 года достигнут в 2004 году, то в животноводстве к настоящему времени он восстановлен лишь наполовину. Между тем по мере роста доходов населения Российской Федерации увеличивается спрос на мясо-молочную продукцию.

Замедление экономического роста в сельском хозяйстве, отсутствие условий для альтернативной занятости на селе, исторически сложившийся низкий уровень развития социальной и инженерной инфраструктуры обусловили обострение социальных проблем села. Около 60 процентов сельских жителей имеют средний денежный доход и 35 процентов - доход ниже прожиточного уровня.

В этих обстоятельствах создание условий для устойчивого развития сельских территорий, ускорения темпов роста объемов сельскохозяйственного производства на основе повышения его конкурентоспособности становится приоритетным направлением аграрной экономической политики.

Динамичное и эффективное развитие сельского хозяйства должно стать не только общеэкономической предпосылкой успешного решения большинства накопленных в отрасли производственных, финансовых, социальных проблем, но и способом системного согласования установок на удвоение валового внутреннего продукта, сокращение бедности и повышение продовольственной безопасности страны, то есть должно обеспечить успешную реализацию всего комплекса целей социально-экономического развития страны в рассматриваемой перспективе.

Предполагается, что в результате реализации программы базовые показатели социально-экономического развития сельского хозяйства должны существенно улучшиться. Условия достижения прогнозных показателей развития сельского хозяйства в 2008 - 2012 годах и оценка негативных факторов и социально-экономических проблем характеризуются следующими тенденциями. 

Производство продукции сельского хозяйства во всех категориях хозяйств к 2012 году (в сопоставимой оценке) должно вырасти по отношению к 2006 году на 24,1 процента. В 2008 - 2010 годах прогнозируется ежегодное увеличение темпов роста производства продукции сельского хозяйства, а в 2011 - 2012 годах - их стабилизация.

Среднегодовой рост объема продукции сельского хозяйства за 5-летний период должен составить около 4 процентов.

Рост продукции сельского хозяйства в большей степени будет обеспечен за счет роста объемов производства в животноводстве на основе создания принципиально новой технологической базы, использования современного технологического оборудования для модернизации животноводческих ферм, а также за счет наращивания генетического потенциала продуктивности российского животноводства и ускоренного создания соответствующей кормовой базы.

Положительное влияние на рост объемов производства продукции сельского хозяйства окажет увеличение инвестиций. Наибольший прирост инвестиций в сельское хозяйство, наблюдающийся в 2006 - 2007 годах, является результатом реализации приоритетного национального проекта "Развитие агропромышленного комплекса". В 2008 - 2012 годах рост инвестиций в сельское хозяйство должен продолжиться.

В первые годы реализации Программы обеспеченность сельскохозяйственных товаропроизводителей некоторыми видами техники будет снижаться за счет опережающего выбытия устаревшей техники. Стабилизация обеспеченности основными видами техники намечается в отношении комбайнов к 2010 году, а в отношении тракторов - к 2011 году. В сельское хозяйство будет поступать более энергонасыщенная и ресурсосберегающая техника. Всего за период реализации Программы будет приобретено более 175 тыс. тракторов и 55 тыс. зерноуборочных комбайнов. Обновление парка с учетом списания этой техники составит в отношении тракторов 40 процентов, а в отношении зерноуборочных комбайнов - 50 процентов (к уровню 2006 года).

Рост объемов производства мяса и молока позволит к 2012 году увеличить долю российского производства в формировании ресурсов мяса до 70 процентов, молока - более 81 процента. Среднедушевое потребление мяса и мясопродуктов в пересчете на мясо увеличится с 55 килограммов в 2005 году до 73 килограммов в 2012 году, молока и молокопродуктов в пересчете на молоко соответственно с 235 до 261 килограмма.

Доходы работников сельскохозяйственных организаций к 2012 году должны повыситься относительно 2006 года в 2,5 раза.

Основными условиями достижения прогнозируемых темпов роста социально-экономического развития сельского хозяйства на 2008 год и на период до 2012 года являются:

· развитие направлений, определенных приоритетным национальным проектом "Развитие агропромышленного комплекса", связанное с выделением средств на их реализацию;

· развитие кормовой базы на основе производства культур, обеспечивающих кормопроизводство белком, которое позволит существенно уменьшить зависимость наращивания производства продукции животноводства и птицеводства от импортных закупок белковых компонентов;

· ускоренный переход к использованию новых высокопроизводительных и ресурсосберегающих технологий, а также к разработке совместно с органами исполнительной власти субъектов Российской Федерации, осуществляющими управление агропромышленным комплексом, зональных технологий сельскохозяйственного производства;

· улучшение финансового положения сельскохозяйственных товаропроизводителей и их материально-технической базы;

· повышение платежеспособности сельскохозяйственных товаропроизводителей;

· повышение производительности труда на основе стимулирования к использованию современных технологий, совершенствование организации производства, а также организации труда и управления;

· создание условий сельскохозяйственным и другим товаропроизводителям агропромышленного комплекса для инвестирования в модернизацию и техническое перевооружение производства.

В программе отдельно вскрываются и анализируются риски, которые могут помешать наращиванию прогнозируемых темпов роста социально-экономического развития сельского хозяйства на 2008 год и до 2012 года. Они представлены в табл. 1 [1].
Таблица 1 - Анализ и оценка рисков в сельском хозяйстве

	
	Виды рисков

	
	Макроэкономические


	Природно-климатические


	Социальные
	Международные торгово-политические
	Законодательные

	Причины
	Ухудшение внутренней и внешней конъюнктуры мировых цен на отдельные товары российского экспорта.

Снижение темпов роста экономики и уровня инвестиционной активности.

Кризис банковской системы.
	Высокая степень зависимости от погодно-климатических условий.

Серьезное влияние колебаний погодных условий на урожайность сельскохозяйственных культур, объемы их производства и на обеспеченность животноводства кормовыми ресурсами.
	Возможность консервации или усиления социальной непривлекательности сельской местности.

Увеличение разрыва между уровнями жизни в городе и на селе.


	Деятельность экспортеров и импортеров сельскохозяйственной продукции на внутреннем рынке.

Изменение конъюнктуры международной торговли сельскохозяйственной продукцией.

Вступление России во Всемирную торговую организацию.


	Недостаточное совершенство законодательной базы по регулированию сельскохозяйственной деятельности.

Сложности реализации оформления прав собственности на землю. 



	Возможные последствия
	Снижение возможности достижения целей по развитию АПК.

Невозможность интенсификации развития АПК

усиление зависимости развития отрасли от государственных инвестиций

снижение спроса на продукцию АПК

сокращение реальных доходов сельского населения.
	Невозможность достижения прогнозируемых показателей.

Снижение инвестиционной привлекательности отрасли сельского хозяйства.
	Демографический кризис в сельской местности.

Нехватка трудоспособного населения.

Срыв реализации программ развития аграрного сектора.


	Существенное возрастание конкуренции.

Снижение результатов деятельности  сельскохозяйственных товаропроизводителей.

Усиление ограничения по принятию различных мер аграрной политики, в том числе по внутренней поддержке сельского хозяйства, тарифному квотированию и уровню таможенных пошлин.
	Ограничение возможностей сельскохозяйственных организаций по использованию земли в качестве предмета залога.

Отсутствие возможности привлечения финансовых ресурсов на реальных рыночных условиях.


Несмотря на неэквивалентность в товарообмене продукции сельского хозяйства и промышленности, сельское хозяйство остается интегрированным в экономику страны и занимает значительное место по территории, трудовому и производственному ресурсам. Формируя значительный объем финансовых потоков, сельскохозяйственное производство играет важную роль в экономике страны. 

Однако уровень притока инвестиционных ресурсов в сельскохозяйственное производство остается низким. В 2006 году объем инвестиций в основной капитал отрасли составил около 3 процентов их объема в экономике страны. В основном это связано с тем, что сельское хозяйство - отрасль экономики, подверженная большему количеству рисков, чем промышленность или сфера услуг, что сказывается на уровне инвестиционной привлекательности.

Для изменения наметившейся тенденции снижения темпов роста сельскохозяйственного производства требуется активное привлечение капитала в отрасль. С целью повышения инвестиционной привлекательности предпринимаются меры по финансовому оздоровлению сельскохозяйственных организаций, улучшению состояния почв, а также повышению их плодородия. 

Для эффективного функционирования сельского хозяйства необходимо осуществлять мероприятия по созданию общих условий функционирования сельского хозяйства, в том числе поддержке почвенного плодородия, разработке технических регламентов, определяющих требования к основным и оборотным средствам сельскохозяйственного производства и готовой продукции, созданию единой системы информационного обеспечения агропромышленного комплекса, обеспечению отрасли квалифицированными кадрами и проведению научных исследований по приоритетным направлениям отрасли сельского хозяйства.

Задачей развития приоритетных подотраслей сельского хозяйства является выравнивание возникших диспропорций в агропродовольственном секторе путем поддержки тех производств, которые имеют потенциальные преимущества на внутреннем или мировом рынке, но без государственной поддержки и регулирования не могут в полной мере реализовать этот потенциал. К таким производствам относятся производства с длительным инвестиционным циклом и более высокими требованиями к инфраструктуре. Меры государственной поддержки в 2008 - 2012 годах направлены на стабилизацию поголовья основных видов сельскохозяйственных животных, а также поголовья в традиционных отраслях животноводства - оленеводстве, табунном коневодстве, овцеводстве и козоводстве. Их развитие позволит не только увеличить производство отдельных видов мяса, но и поддержать сохранение традиционного уклада жизни и занятости народов Севера, Сибири и Дальнего Востока.

Для обеспечения сельскохозяйственных товаропроизводителей отечественными племенными животными и сокращения поставок их по импорту необходимо укреплять существующую племенную базу. К 2012 году племенная база России должна обеспечить удельный вес племенного скота в общем поголовье сельскохозяйственных животных до 13 процентов.

Рост объемов производства продукции животноводства будет способствовать увеличению потребности в продукции растениеводства, используемой на корма животным. Повышение эффективности отрасли растениеводства связано с доступностью сельскохозяйственных товаропроизводителей приобретения качественных семян. Для воспроизводства семенного материала высшей репродукции площадь, засеваемая элитными семенами, должна составить не менее 10 - 15 процентов общей площади посевов, что обеспечит внедрение новых сортов, адаптированных к природно-климатическим условиям регионов.

Развитие подотраслей растениеводства имеет стратегическое значение для реализации высоких потенциальных возможностей страны на внутреннем и мировом рынках. Урожайность зерновых культур в среднем по Российской Федерации в 2008 - 2012 годах должна вырасти на 14 процентов по сравнению с аналогичным показателем за предшествующий период (2002 - 2006 годы) и достигнуть 21,3 центнера с гектара.

Увеличение производства животноводческой продукции к 2012 году планируется обеспечить на уровне 32,9 процента по отношению к 2006 году, при этом ежегодный рост индекса производства продукции животноводства начиная с 2009 года должен составить не менее 5 процентов. Вместе с тем объем производства скота и птицы (в живом весе) к 2012 году по сравнению с 2006 годом предположительно достигнет 11,4 млн. тонн, что составит 42,9 процента. К 2012 году производство молока достигнет 37 млн. тонн, что превысит уровень 2006 года на 17,8 процента.

Для реализации задач, поставленных Государственной программой, необходимо совершенствование экономических отношений в сельском хозяйстве. Нерациональность экономических механизмов может быть одной из главных причин недостижения заявленных целей на 2012 год. Соответственно, разработка экономических стимулов оптимизации размещения производства различных видов сельскохозяйственной продукции является на сегодняшний день важным научным направлением.
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Проблемы государственного регулирования зерно-продуктового подкомплекса АПК
Значение АПК для экономики России определяется тем, что по площади и качеству сельскохозяйственных земель Россия занимает первое место в мире. Важную роль играют сельскохозяйственное производство и вся сельская инфраструктура при хозяйственном и социальном освоении огромных территорий, природных богатств.

Приоритетное развитие сельского хозяйства в экономической политике государства нашло отражение в следующих документах: национальный проект "Развитие АПК", Федеральный закон "О развитии сельского хозяйства", "Государственная программа развития сельского хозяйства, рынка сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия на 2008-2012 годы". В последние годы наблюдаются положительные тенденции стабилизации и повышения эффективности агропромышленного производства. Целевые показатели национального проекта "Развитие АПК" на 2006-2007 гг. выполнены. В государственную программу развития сельского хозяйства на предстоящее пятилетие вошли все направления этого проекта и реализуемые федеральные целевые программы по социальному развитию села и повышению плодородия почв. Вместе с тем начавшийся кризис в мировой продовольственной системе и неутешительные прогнозы на ближайшую перспективу вызывают необходимость принятия дополнительных, более радикальных мер по защите населения страны от потрясений в мировой экономике[1,90].

В настоящее время бюджеты субъектов Федерации являются существенными «донорами» сельскохозяйственного производства. В областях без финансовой поддержки, прежде всего в форме льготного кредитования, субсидирования, дотирования, невозможна была бы реализация ряда проектов по развитию сельского хозяйства , в рамках которых осуществляется внедрение новейших технологий в аграрный сектор АПК и, таким образом, происходит реальная подготовка сельского хозяйства области к ситуации, связанной с перспективным вступлением России в ВТО.

Экономическая заинтересованность субъекта Федерации в развитии налогооблагаемой базы и возврате сельскохозяйственных кредитов обусловливает его требования к более прозрачному учету рыночного ценообразования на важнейшую сельскохозяйственную продукцию – зерно. Не секрет, что часть зерновых потоков уходит из области по «серым» схемам, а финансовые результаты такого рода сделок являются источником развития «теневой» экономики.

Усиление контроля за рыночной реализацией зерна в областях РФ не нарушает, а усиливает становление цивилизованного зернового рынка. Субъект Федерации вправе требовать от тех сельхозпредприятий, которые получают от него кредитную поддержку, обязательную продажу части товарной продукции на зерновой бирже по формирующимся там рыночным ценам[4,22].

К основным принципам успешно реализованной стратегии организации региональных биржевых торгов зерном становятся следующие:

· обеспечение участниками торгов обязательств по подписанию срочных контрактов на поставки и исполнению их;

· обеспечение требований по оплате биржевых сборов;

· получение гарантированных взносов;

· осуществление контроля исполнения обязательств участниками бирж.

Реализация подобной программы позволяет получить следующие результаты по итогам внедрения:

· формирование прозрачного рынка зерновых культур;

· создание механизма контроля уполномоченным государственным агентом;

· создание эффективного механизма проведения ценовой политики органами государственного регулирования;

· возможность проведения закупок зерновых культур в региональные фонды по открытым рыночным ценам в ходе биржевых торгов;

· привлечение на зерновой рынок субъекта РФ участников из других регионов, а также зарубежных покупателей;

· создание эффективного механизма поставки и хеджирования рисков покупателя путем исполнения срочных контрактов.

В сложившихся экономических условиях недостаточно одного только налаживания проведения биржевых торгов, первоочередная задача на сегодняшний день - увеличить производство фуражного зерна, а в целом по валовым сборам выйти на уровень 1990 г. Тогда было получено 117 млн. т, а в 2007 г. - 81, 8 млн. т. Государство может способствовать решению такой задачи путем создания специального фонда зерна в размере не менее 15 млн. т. Такой фонд нужно рассматривать как часть действующего Стабилизационного фонда в натуральном виде и создавать его за счет средств Стабилизационного фонда. Зерновой фонд позволит гарантировать стабильность внутреннего рынка от изменений мировой конъюнктуры цен на продовольствие и финансовых потрясений. Неоценима роль фонда в сглаживании негативных последствий погодных условий, которые периодически повторяются. После неурожайного 1998 г., когда производство сельскохозяйственной продукции упало почти на 15%, потребовалось четыре года на восстановление объемов производства. Через федеральный резерв государство получит возможность поддерживать животноводство, предлагая хозяйствам зерно на корм по приемлемым ценам[1,93].

В последние годы расширяется российский экспорт зерна, прежде всего за счет сокращения его внутреннего потребления на фураж в отличие от стран с развитым зерновым хозяйством, которые, наоборот, наращивают его потребление на кормовые цели, экспортируя животноводческую продукцию. Россия, сравнительно быстро войдя в пятерку крупнейших мировых стран-экспортеров зерна, по-прежнему остается и крупнейшим нетто-импортером продовольствия в мире.

Один из основополагающих вопросов продовольственной стратегии - соотношение импорта и экспорта[3,9]. Вызывает сомнение большой оптимизм политиков по поводу превращения нашей страны из импортера зерна в экспортера. В 2009 г. экспорт достиг 18 млн. т[1,94]. Вывозить излишки продовольственного зерна нужно. Однако совместить одновременное решение двух задач - увеличение экспорта зерна и сокращение доли импорта животноводческой продукции - вряд ли удастся. Государственная программа развития сельского хозяйства предусматривает увеличение реализации зерна хозяйствами страны к 2012 г. на 6 млн. т, рост экспорта зерна запланирован в том же объеме. Непонятно, как будут обеспечены зерном новые животноводческие комплексы, за счет которых намечено решить проблему роста мясомолочной продукции.

Одна из изначальных проблем АПК в России – отсутствие инвестиционной привлекательности для инвесторов[2,37]. Де-факто сельское хозяйство перманентно убыточно. Посредники, переработчики и непосредственно государство изымают из него всю земельную ренту, почти весь чистый доход и примерно половину общественно необходимых затрат, что в расчете на товарную продукцию отрасли превышает 200 млрд. руб. в год. Поддержание рентабельности сельскохозяйственного производства на экономически обоснованном, подтвержденном многократными расчетами, уровне в 20-25%, в том числе за счет мер аграрного протекционизма и возврата селу несправедливо изъятой прибавочной стоимости, радикально изменит ситуацию и с ценой земли, и с ее арендой, залогом, повысит инвестиционную привлекательность сельского хозяйства, расширит возможности его интенсификации, усилит мотивацию труда его работников - первичных собственников земли.

Государственная программа развития сельского хозяйства на 2008-2012 гг., являясь с точки зрения аграрного протекционизма прогрессивным документом, пока "обещает" эту рентабельность на уровне 10%, акцентируя внимание на кредитовании села и обходя острые вопросы ценообразования в сельском хозяйстве. С учетом его скудной государственной инвестиционной поддержки это свидетельствует о том, что между декларациями о приоритетности сельского хозяйства и реальными мерами по ее правовому, экономическому и ресурсному обеспечению существует огромная дистанция.

Чтобы преодолеть эту дистанцию, помимо указанных нужны дополнительные источники средств, которые в сумме позволили бы увеличить федеральный аграрный бюджет минимум до 300 млрд. руб. в год[2,39]. В их числе можно назвать:

 1) незаконно присваиваемую предпринимателями добывающих отраслей сверхприбыль в форме природной ренты;

 2) прогрессивный подоходный налог, в том числе особые виды налога на предметы роскоши и "приватизационный" налог на приобретенные в 1990-е годы за бесценок любые объекты общенационального достояния (имеется в виду постепенная, необременительная по размерам компенсация в пользу общества);

 3) выручку от продажи пригородных земель сельскохозяйственного назначения; 

Анализ направлений государственного финансирования сельского хозяйства показывает, что подавляющая часть бюджетных средств идет на создание и развитие в аграрной сфере той части рыночной инфраструктуры, которая связана с финансовыми институтами. Формирование и развитие указанных механизмов государственного финансирования происходит в условиях убыточности большинства сельскохозяйственных предприятий и их закредитованности. Поэтому сложившимися инструментами государственной поддержки (субсидирование процентной ставки, лизинг) могут пользоваться только прибыльные хозяйства. Они отличаются более высокими уровнем затрат и выходом продукции на единицу площади посевов, эффективностью производства и лучшими по плодородию землями сельскохозяйственного назначения. На эти хозяйства приходится основная часть средств бюджетной поддержки, а убыточные хозяйства их практически лишены.

В настоящее время аграрные товаропроизводители не в состоянии выступать равноправными и платежеспособными партнерами финансовых структур (банки, лизинговые компании, страховые организации и др.). Например, в Пензенской области создание условий для привлечения в сельское хозяйство средств банковского капитала стимулирует развитие производства только в 17% хозяйств, на которые приходится лишь 13% сельскохозяйственных угодий. Не все прибыльные сельскохозяйственные предприятия (их в стране около 60%) можно считать платежеспособными, так как у большинства из них огромные размеры кредиторской задолженности [5,65].

Основная масса предприятий сокращает производство и увеличивает долги, что не способствует обеспечению устойчивого функционирования отрасли в целом. Следует учитывать, что если не решить главного вопроса - повышения доходности сельскохозяйственного производства, то сами финансовые структуры не получат развития на селе.

Предусмотренные, как и действующие, подходы к государственной поддержке не учитывают различия производственно-хозяйственного потенциала между производителями сельскохозяйственной продукции. В стране 55-60% сельскохозяйственных предприятий функционируют в худших по сравнению с другими хозяйствами природно-экономических условиях, в связи с чем себестоимость их продукции выше средней по стране. В Пензенской области разница в уровнях затрат на продукцию между хозяйствами достигает 10 и более раз, что способствует возникновению так называемого дифференцированного дохода.

Например, в группе хозяйств с лучшими условиями деятельности дифференцированный доход составил положительную величину - 19, 14 тыс. руб. на 100 га сельскохозяйственных угодий, а с худшими - отрицательную - 21, 48 тыс. руб. Встает вопрос, как оценить рациональное использование земли в конкретном хозяйстве. Судить по объему производства или по эффективности его работы было бы несправедливо, так как земля отличается плодородием и качеством.

Чем они лучше, тем больше названные показатели, и товаропроизводитель, который оказался в худших производственных условиях, не виноват. 

В сложившихся условиях имеет место необходимость дифференциации государственной поддержки с учетом степени использования плодородия земель. Субсидии должны быть рассчитаны для каждого производителя в отдельности. Главным критерием при распределении бюджетных средств по сельскохозяйственным производителям должно стать рациональное использование земли. Независимо от форм собственности этот природный ресурс остается общенародным достоянием, который надо сохранять в интересах всего общества.

Механизмы доведения субсидий и объемов выделяемых средств из фонда поддержки необходимо дифференцировать по группам хозяйств в зависимости от сложившихся воспроизводственных условий. Для хозяйств с расширенным воспроизводством достаточно существующих механизмов и средств поддержки, для хозяйств с простым воспроизводством надо увеличить субсидии и определить дополнительные условия их предоставления, для хозяйств с суженным воспроизводством требуется особый комплекс мероприятий по выводу из кризиса. Бюджетная поддержка применительно к этим хозяйствам может быть направлена на освоение новых как сельскохозяйственных, так и несельскохозяйственных видов деятельности, развития малых форм предпринимательства, поддержки населения, его занятости, сохранения поселений. Такая дифференциация создаст равные возможности в получении доходов субъектами сельскохозяйственного производства, обеспечит финансовые предпосылки для роста заработной платы работников отрасли и повышения качества жизни на селе[5,67].

Следует заметить, что в рассматриваемую государственную программу включены новые виды поддержки сельского хозяйства и сельских территорий. В частности, это гранты на благоустройство сельских населенных пунктов, кредиты на развитие альтернативной занятости, субсидирование производства сельскохозяйственных культур с высоким содержанием белка и энергии. Перечисленные меры создают дополнительные возможности дифференцированного подхода к осуществлению мер государственной поддержки сельского хозяйства.

В субъектах Федерации необходимо активное создание механизма перераспределения земельных ресурсов в целях концентрации сельскохозяйственных угодий у эффективных пользователей (индивидуальных и коллективных). Закрепляемые в региональных законах нормы земельных отношений необходимо направлять на устранение расточительства земельных ресурсов аграрного землепользования, под каким бы предлогом оно ни осуществлялось. В некоторых регионах возникает организационно-экономический механизм передачи, в том числе на возмездной основе, земель сельскохозяйственного назначения в государственную собственность субъекта Федерации или муниципального образования на его территории[6,87].

В некоторых регионах на данный момент активно оперируют подобные модели землепользования. Например, постановлением правительства Белгородской области для обеспечения стабильности производства в агропромышленном комплексе определены новые условия аграрного землепользования. Одним из основных субъектов земельных отношений в регионе становится государственный оператор в сфере перераспределения земельных участков и долей в праве общей собственности на сельскохозяйственный земельный участок, представляющий участок угодий из земель сельскохозяйственного назначения, имеющий замкнутые границы, фиксированное местоположение площади и правовой режим. Целью возрастания роли государственных уполномоченных органов в сфере обмена земель на территории области является предотвращение недобросовестных операций с земельными участками и долями. Основополагающими принципами принятого постановления являются: обеспечение гарантированного, долгосрочного землепользования для сельскохозяйственных товаропроизводителей; создание стабильной основы для реализации на территории области приоритетного национального проекта по развитию агропромышленного комплекса.

По состоянию на январь 2006 г. благодаря преимущественному праву приобретения земельных участков и долей в праве общей собственности на сельскохозяйственные земельные участки, предоставленному федеральным законодательством субъекту Федерации, в государственную собственность Белгородской области поступило более 200 тыс. га сельскохозяйственных угодий, и они составили 550 тыс. га, а к исходу 2007 г. - 600 тыс. га. Уполномоченные органы активно проводят мероприятия по оформлению в государственную собственность земельных участков, выделяемых в счет невостребованных земельных долей, а также из фонда перераспределения земель. Институциональные основы для уточнения местоположения и площади фонда перераспределения земель на территории каждого хозяйства создаются путем принятия соответствующего акта главы местного самоуправления. Регистрация прав собственности на земельные участки производится согласно нормам действующего законодательства[6,89].

Полномочия по осуществлению функций управления и распоряжения земельными участками и долями в праве общей собственности на земельные участки из земель сельскохозяйственного назначения, находящихся в государственной собственности области, были предоставлены ОАО "Белгородский земельный фонд", 100% акций которого находятся в государственной собственности области. Главным предназначением этой специализированной организации является формирование эффективной, целостной системы управления и распоряжения землями сельскохозяйственного назначения, находящимися в государственной собственности области. Эта организация должна оказывать поддержку в осуществлении операций по перераспределению земель сельскохозяйственного назначения с соблюдением законных прав и интересов собственников и землепользователей.

Руководители сельскохозяйственных предприятий и агропромышленных формирований могут заключать прямые договоры (соглашения) с ОАО "Белгородский земельный фонд" как с оператором, в круг действий которого входит организация соответствующего оформления земель, а также решение различных организационно-технических, экономических, юридических и других вопросов земельных отношений в сфере перераспределения земель сельскохозяйственного назначения на территории области. Таким образом, землепользование в Белгородской области становится важнейшей областью государственного хозяйствования.

Основным механизмом распоряжения государственными землями сельскохозяйственного назначения служит передача этих земель, выполняемая от имени области ОАО, в аренду, главным образом долгосрочную. Прерогативой аренды государственных земель обладают сельскохозяйственные товаропроизводители - фактические пользователи соответствующих земель сельскохозяйственного назначения при условии их эффективного использования, а также агропромышленные формирования, осуществляющие реализацию в области инвестиционных проектов. ОАО заключает с сельскохозяйственными товаропроизводителями арендные договоры земли на срок от одного года до 49 лет[6,92].

Таким образом, в рыночной экономике для формирования аграрного землепользования земля, в том числе государственная, передаваемая в частные руки путем земельного оборота должна продаваться по реальной рыночной цене. Но у представителей отечественного крестьянства, включая сельскохозяйственные организации, нет средств, чтобы выкупить землю по рыночным ценам. Поэтому начинает получать распространение механизм привлечения земель сельскохозяйственного назначения через государственного посредника (оператора) в государственную собственность субъектов Федерации с целью последующей передачи таких земель в аренду сельскохозяйственным товаропроизводителям. Этот механизм в определенной мере предотвращает «разбазаривание» земельных ресурсов и в то же время превращает сельскохозяйственное землепользование в важнейшую область государственного хозяйствования. Иными словами, становятся заметными тенденции движения в сторону национализации земли. И в то же время забота о невостребованной земле, пока она не перейдет к эффективному хозяину, входит в обязанность государства. Для поддержания необходимого порядка нужны определенные инвестиции.
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Заслонко О. К.

аспирант Курского института менеджмента, экономики и бизнеса
ОБРАЗОВАНИЕ И ЭКОНОМИЧЕСКИЙ РОСТ 

( статистическая проверка гипотез)

Изучение эмпирических данных, сопоставляющих успеваемость учащихся разных стран, в разных регионах в рамках одной и той же страны и в разных школах одного и  того же региона, привели исследователей к парадоксальному и тревожному выводу: объёмы располагаемых ресурсов незначительно влияют на успеваемость обучающихся [1]. 

Проверим этот вывод, проведя статистические исследования и определяя коэффициенты корреляции рангов между качеством образования 15-летних учащихся в 2006 году, ВВП на душу населения в 1996, 2000, 2003, 2006, 2008 гг. и расходами на одного учащегося в 2005 году по 44-50 странам мира [2].

Таблица 1. Определение коэффициента корреляции рангов Спирмена между расходами на одного обучающегося по ППС ($)  в 2005 году и уровнем качества образования в 2006 году по странам мира. 
	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	Расходы на одного обучающегося (на нач. и сред. обр.) по ППС в $ 2005**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Разность рангов
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	Y
	Х
	Х
	Rx
	Rx
	Ry
	di=Rx-Ry
	

	1
	Финляндия
	1
	15483
	260
	1
	35
	44
	-9
	81

	2
	Гонконг
	2
	10823
	926
	2
	26
	43
	-17
	289

	3
	Корея
	3
	9075
	1535
	3
	21
	42
	-21
	441

	4
	Нидерланды
	4
	13946
	1602
	4
	33
	41
	-8
	64

	5
	Новая Зеландия
	5
	9725
	1886
	5
	23
	40
	-17
	289

	6
	Ирландия
	6
	13963
	1955
	6
	34
	39
	-5
	25

	7
	Австралия
	7
	9515
	2576
	7
	22
	38
	-16
	256

	8
	Бельгия
	8
	16874
	2999
	8
	37
	37
	0
	0

	9
	Эстония
	9
	6750
	3045
	9
	17
	36
	-19
	361

	10
	Швейцария
	10
	17545
	3271
	10
	39
	35
	4
	16

	11
	Япония
	11
	12445
	3586
	11
	30
	34
	-4
	16

	12
	Германия
	12
	10791
	4123
	12
	25
	33
	-8
	64

	13
	Великобритания
	13
	13203
	4315
	13
	31
	32
	-1
	1

	14
	Дания
	14
	19488
	4766
	14
	42
	31
	11
	121

	15
	Словения
	15
	11894
	5398
	15
	28
	30
	-2
	4

	16
	Австрия
	16
	16152
	5829
	16
	36
	29
	7
	49

	17
	Франция
	17
	13781
	6750
	17
	32
	28
	4
	16

	18
	Исландия
	18
	17022
	7063
	18
	38
	27
	11
	121

	19
	Чехия
	19
	7063
	7985
	19
	18
	26
	-8
	64

	20
	Швеция
	20
	17963
	8833
	20
	41
	25
	16
	256

	21
	Польша
	21
	5829
	9075
	21
	16
	24
	-8
	64

	22
	Словакия
	22
	4315
	9515
	22
	13
	23
	-10
	100

	23
	Венгрия
	23
	7985
	9725
	23
	19
	22
	-3
	9

	24
	Норвегия
	24
	19913
	10216
	24
	43
	21
	22
	484

	25
	Люксембург
	25
	32108
	10791
	25
	44
	20
	24
	576

	26
	Литва
	26
	4123
	10823
	26
	12
	19
	-7
	49

	27
	Латвия
	27
	4766
	10974
	27
	14
	18
	-4
	16

	28
	Испания
	28
	10216
	11894
	28
	24
	17
	7
	49

	29
	Хорватия
	29
	5398
	12087
	29
	15
	16
	-1
	1

	30
	Португалия
	30
	12087
	12445
	30
	29
	15
	14
	196

	31
	Греция
	31
	8833
	13203
	31
	20
	14
	6
	36

	32
	США
	32
	17887
	13781
	32
	40
	13
	27
	729

	33
	Израиль
	33
	10974
	13946
	33
	27
	12
	15
	225

	34
	Чили
	34
	3271
	13963
	34
	10
	11
	-1
	1

	35
	Турция
	35
	1886
	15483
	35
	5
	10
	-5
	25

	36
	Азербайджан
	36
	926
	16152
	36
	2
	9
	-7
	49

	37
	Болгария
	37
	2999
	16874
	37
	8
	8
	0
	0

	38
	Уругвай
	38
	1602
	17022
	38
	4
	7
	-3
	9

	39
	Иордания
	39
	1535
	17545
	39
	3
	6
	-3
	9

	40
	Таиланд
	40
	2576
	17887
	40
	7
	5
	2
	4

	41
	Румыния
	41
	1955
	17963
	41
	6
	4
	2
	4

	42
	Мексика
	42
	3045
	19488
	42
	9
	3
	6
	36

	43
	Аргентина
	43
	3586
	19913
	43
	11
	2
	9
	81

	44
	Индонезия
	44
	260
	32108
	44
	1
	1
	0
	0

	 
	ИТОГО
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	*Карпенко О.М. И др. PISA - 2006: больше, чем просто рейтинг// Платное образование. 2008. №6 (68). С.22-29 [3].                                                                                                                                  
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**Всемирный доклад по образованию 2007. Сравнение мировой статистики в области образования [4].


Таким образом, мы получили результат статистического исследования, использующего коэффициент ранговой корреляции Спирмена, согласно которому связь между расходами на одного обучающегося   в 2005 году и уровнем качества образования в 2006 году по 44 странам мира умеренная.

Таблица 2. Определение коэффициента корреляции рангов Кендалла между расходами на одного обучающегося по ППС ($)  в 2005 году и уровнем качества образования в 2006 году по странам мира.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	Расходы на одного обучающегося (на нач. и сред. обр.) по ППС в $ 2005**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Y-X
	Ry
	

	
	
	Y
	Х
	Х
	Rx
	Y
	Ry
	Y
	
	

	1
	Финляндия
	1
	15483
	260
	1
	1
	44
	44
	1
	

	2
	Гонконг
	2
	10823
	926
	2
	2
	43
	36
	9
	

	3
	Корея
	3
	9075
	1535
	3
	3
	42
	39
	6
	

	4
	Нидерланды
	4
	13946
	1602
	4
	4
	41
	38
	7
	

	5
	Новая Зеландия
	5
	9725
	1886
	5
	5
	40
	35
	10
	

	6
	Ирландия
	6
	13963
	1955
	6
	6
	39
	41
	4
	

	7
	Австралия
	7
	9515
	2576
	7
	7
	38
	40
	5
	

	8
	Бельгия
	8
	16874
	2999
	8
	8
	37
	37
	8
	

	9
	Эстония
	9
	6750
	3045
	9
	9
	36
	42
	3
	

	10
	Швейцария
	10
	17545
	3271
	10
	10
	35
	34
	11
	

	11
	Япония
	11
	12445
	3586
	11
	11
	34
	43
	2
	

	12
	Германия
	12
	10791
	4123
	12
	12
	33
	26
	19
	

	13
	Великобритания
	13
	13203
	4315
	13
	13
	32
	22
	23
	

	14
	Дания
	14
	19488
	4766
	14
	14
	31
	27
	18
	

	15
	Словения
	15
	11894
	5398
	15
	15
	30
	29
	16
	

	16
	Австрия
	16
	16152
	5829
	16
	16
	29
	21
	24
	

	17
	Франция
	17
	13781
	6750
	17
	17
	28
	9
	36
	

	18
	Исландия
	18
	17022
	7063
	18
	18
	27
	19
	26
	

	19
	Чехия
	19
	7063
	7985
	19
	19
	26
	23
	22
	

	20
	Швеция
	20
	17963
	8833
	20
	20
	25
	31
	14
	

	21
	Польша
	21
	5829
	9075
	21
	21
	24
	3
	42
	

	22
	Словакия
	22
	4315
	9515
	22
	22
	23
	7
	38
	

	23
	Венгрия
	23
	7985
	9725
	23
	23
	22
	5
	40
	

	24
	Норвегия
	24
	19913
	10216
	24
	24
	21
	28
	17
	

	25
	Люксембург
	25
	32108
	10791
	25
	25
	20
	12
	33
	

	26
	Литва
	26
	4123
	10823
	26
	26
	19
	2
	43
	

	27
	Латвия
	27
	4766
	10974
	27
	27
	18
	33
	12
	

	28
	Испания
	28
	10216
	11894
	28
	28
	17
	15
	30
	

	29
	Хорватия
	29
	5398
	12087
	29
	29
	16
	30
	15
	

	30
	Португалия
	30
	12087
	12445
	30
	30
	15
	11
	34
	

	31
	Греция
	31
	8833
	13203
	31
	31
	14
	13
	32
	

	32
	США
	32
	17887
	13781
	32
	32
	13
	17
	28
	

	33
	Израиль
	33
	10974
	13946
	33
	33
	12
	4
	41
	

	34
	Чили
	34
	3271
	13963
	34
	34
	11
	6
	39
	

	35
	Турция
	35
	1886
	15483
	35
	35
	10
	1
	44
	

	36
	Азербайджан
	36
	926
	16152
	36
	36
	9
	16
	29
	

	37
	Болгария
	37
	2999
	16874
	37
	37
	8
	8
	37
	

	38
	Уругвай
	38
	1602
	17022
	38
	38
	7
	18
	27
	

	39
	Иордания
	39
	1535
	17545
	39
	39
	6
	10
	35
	

	40
	Таиланд
	40
	2576
	17887
	40
	40
	5
	32
	13
	

	41
	Румыния
	41
	1955
	17963
	41
	41
	4
	20
	25
	

	42
	Мексика
	42
	3045
	19488
	42
	42
	3
	14
	31
	

	43
	Аргентина
	43
	3586
	19913
	43
	43
	2
	24
	21
	

	44
	Индонезия
	44
	260
	32108
	44
	44
	1
	25
	20
	

	 
	ИТОГО
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	*Карпенко О.М. И др. PISA – 2006: больше, чем просто рейтинг// Платное образование. 2008. №6 (68). С.22-29 [3].                                                                                                                                  
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**Всемирный доклад по образованию 2007. Сравнение мировой статистики в области образования [4].


Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между расходами на одного обучающегося   в 2005 году и уровнем качества образования в 2006 году по 44 странам мира слабая, близкая к  умеренной.

Таблица 3. Определение коэффициента корреляции рангов Спирмена между ВВП на душу населения в странах в 1996 году и уровнем качества образования в 2006 г.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	ВВП на душу 1996$**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Разность рангов
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	Ry
	Х
	Х
	Rx
	Rx
	Ry
	di=Rx-Ry
	

	1
	Финляндия
	1
	25094
	409
	1
	35
	48
	-13
	169

	2
	Гонконг
	2
	24701
	703
	2
	34
	47
	-13
	169

	3
	Корея
	3
	12249
	1163
	3
	26
	46
	-20
	400

	4
	Нидерланды
	4
	27677
	1184
	4
	39
	45
	-6
	36

	5
	Канада
	5
	20368
	1366
	5
	30
	44
	-14
	196

	6
	Новая Зеландия
	6
	18041
	1562
	6
	29
	43
	-14
	196

	7
	Ирландия
	7
	20370
	1601
	7
	31
	42
	-11
	121

	8
	Австралия
	8
	23322
	2242
	8
	33
	41
	-8
	64

	9
	Бельгия
	9
	27118
	2270
	9
	36
	40
	-4
	16

	10
	Эстония
	10
	3281
	2651
	10
	13
	39
	-26
	676

	11
	Швейцария
	11
	42773
	2879
	11
	47
	38
	9
	81

	12
	Япония
	12
	36739
	3079
	12
	46
	37
	9
	81

	13
	Китай
	13
	703
	3281
	13
	2
	36
	-34
	1156

	14
	Германия
	14
	29769
	3596
	14
	42
	35
	7
	49

	15
	Великобритания
	15
	20413
	3977
	15
	32
	34
	-2
	4

	16
	Дания
	16
	35050
	4056
	16
	44
	33
	11
	121

	17
	Словения
	17
	10280
	4379
	17
	23
	32
	-9
	81

	18
	Австрия
	18
	29677
	4425
	18
	41
	31
	10
	100

	19
	Франция
	19
	27130
	5183
	19
	37
	30
	7
	49

	20
	Исландия
	20
	27138
	6011
	20
	38
	29
	9
	81

	21
	Чехия
	21
	6011
	6263
	21
	20
	28
	-8
	64


	22
	Швеция
	22
	30849
	7717
	22
	43
	27
	16
	256

	23
	Польша
	23
	4056
	10280
	23
	16
	26
	-10
	100

	24
	Словакия
	24
	3977
	11699
	24
	15
	25
	-10
	100

	25
	Венгрия
	25
	4379
	11869
	25
	17
	24
	-7
	49

	26
	Норвегия
	26
	36342
	12249
	26
	45
	23
	22
	484

	27
	Люксембург
	27
	49529
	15765
	27
	48
	22
	26
	676

	28
	Литва
	28
	2270
	17405
	28
	9
	21
	-12
	144

	29
	Латвия
	29
	2242
	18041
	29
	8
	20
	-12
	144

	30
	Испания
	30
	15765
	20368
	30
	27
	19
	8
	64

	31
	Россия
	31
	2651
	20370
	31
	10
	18
	-8
	64

	32
	Хорватия
	32
	4425
	20413
	32
	18
	17
	1
	1

	33
	Португалия
	33
	11699
	23322
	33
	24
	16
	8
	64

	34
	Греция
	34
	11869
	24701
	34
	25
	15
	10
	100

	35
	США
	35
	28813
	25094
	35
	40
	14
	26
	676

	36
	Израиль
	36
	17405
	27118
	36
	28
	13
	15
	225

	37
	Чили
	37
	5183
	27130
	37
	19
	12
	7
	49

	38
	Турция
	38
	2879
	27138
	38
	11
	11
	0
	0

	39
	Азербайджан
	39
	409
	27677
	39
	1
	10
	-9
	81

	40
	Сербия
	40
	1366
	28813
	40
	5
	9
	-4
	16

	41
	Болгария
	41
	1184
	29677
	41
	4
	8
	-4
	16

	42
	Уругвай
	42
	6263
	29769
	42
	21
	7
	14
	196

	43
	Иордания
	43
	1601
	30849
	43
	7
	6
	1
	1

	44
	Таиланд
	44
	3079
	35050
	44
	12
	5
	7
	49

	45
	Румыния
	45
	1562
	36342
	45
	6
	4
	2
	4

	46
	Мексика
	46
	3596
	36739
	46
	14
	3
	11
	121

	47
	Аргентина
	47
	7717
	42773
	47
	22
	2
	20
	400

	48
	Индонезия
	48
	1163
	49529
	48
	3
	1
	2
	4
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*Карпенко О.М. И др. PISA – 2006: больше, чем просто рейтинг// Платное образование. 2008. №6 (68). С.22-29 [3].                                                                                                                                                         **Данные ЦРУ: http://www.nationmaster.com/red/graph/eco_gdp_percap-economy-gdp-per-capita&date=1996 [5].


Используя коэффициент ранговой корреляции Спирмена, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 1996 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная.

Таблица 4. Определение коэффициента корреляции рангов Кендалла между ВВП на душу населения в странах в 1996 году и уровнем качества образования в 2006 г.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	ВВП на душу 1996$**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Y-X
	Ry
	Ri

	
	
	Ry
	Х
	Х
	Rx
	Y
	Ry
	Y
	
	

	1
	Финляндия
	1
	25094
	409
	1
	1
	48
	39
	10
	38

	2
	Гонконг
	2
	24701
	703
	2
	2
	47
	13
	36
	12

	3
	Корея
	3
	12249
	1163
	3
	3
	46
	48
	1
	45

	4
	Нидерланды
	4
	27677
	1184
	4
	4
	45
	41
	8
	38

	5
	Канада
	5
	20368
	1366
	5
	5
	44
	40
	9
	37

	6
	Новая Зеландия
	6
	18041
	1562
	6
	6
	43
	45
	4
	40

	7
	Ирландия
	7
	20370
	1601
	7
	7
	42
	43
	6
	38

	8
	Австралия
	8
	23322
	2242
	8
	8
	41
	29
	20
	27

	9
	Бельгия
	9
	27118
	2270
	9
	9
	40
	28
	21
	26

	10
	Эстония
	10
	3281
	2651
	10
	10
	39
	31
	18
	27

	11
	Швейцария
	11
	42773
	2879
	11
	11
	38
	38
	11
	33

	12
	Япония
	12
	36739
	3079
	12
	12
	37
	44
	5
	34

	13
	Китай
	13
	703
	3281
	13
	13
	36
	10
	39
	9

	14
	Германия
	14
	29769
	3596
	14
	14
	35
	46
	3
	33

	15
	Великобритания
	15
	20413
	3977
	15
	15
	34
	24
	25
	21

	16
	Дания
	16
	35050
	4056
	16
	16
	33
	23
	26
	20

	17
	Словения
	17
	10280
	4379
	17
	17
	32
	25
	24
	20

	18
	Австрия
	18
	29677
	4425
	18
	18
	31
	32
	17
	23

	19
	Франция
	19
	27130
	5183
	19
	19
	30
	37
	12
	27

	20
	Исландия
	20
	27138
	6011
	20
	20
	29
	21
	28
	18

	21
	Чехия
	21
	6011
	6263
	21
	21
	28
	42
	7
	26

	22
	Швеция
	22
	30849
	7717
	22
	22
	27
	47
	2
	26

	23
	Польша
	23
	4056
	10280
	23
	23
	26
	17
	32
	14

	24
	Словакия
	24
	3977
	11699
	24
	24
	25
	33
	16
	21

	25
	Венгрия
	25
	4379
	11869
	25
	25
	24
	34
	15
	21

	26
	Норвегия
	26
	36342
	12249
	26
	26
	23
	3
	46
	2

	27
	Люксембург
	27
	49529
	15765
	27
	27
	22
	30
	19
	19

	28
	Литва
	28
	2270
	17405
	28
	28
	21
	36
	13
	20

	29
	Латвия
	29
	2242
	18041
	29
	29
	20
	6
	43
	4

	30
	Испания
	30
	15765
	20368
	30
	30
	19
	5
	44
	3

	31
	Россия
	31
	2651
	20370
	31
	31
	18
	7
	42
	3

	32
	Хорватия
	32
	4425
	20413
	32
	32
	17
	15
	34
	8

	33
	Португалия
	33
	11699
	23322
	33
	33
	16
	8
	41
	3

	34
	Греция
	34
	11869
	24701
	34
	34
	15
	2
	47
	1

	35
	США
	35
	28813
	25094
	35
	35
	14
	1
	48
	0

	36
	Израиль
	36
	17405
	27118
	36
	36
	13
	9
	40
	1

	37
	Чили
	37
	5183
	27130
	37
	37
	12
	19
	30
	6

	38
	Турция
	38
	2879
	27138
	38
	38
	11
	20
	29
	6

	39
	Азербайджан
	39
	409
	27677
	39
	39
	10
	4
	45
	0

	40
	Сербия
	40
	1366
	28813
	40
	40
	9
	35
	14
	8

	41
	Болгария
	41
	1184
	29677
	41
	41
	8
	18
	31
	4

	42
	Уругвай
	42
	6263
	29769
	42
	42
	7
	14
	35
	2

	43
	Иордания
	43
	1601
	30849
	43
	43
	6
	22
	27
	3

	44
	Таиланд
	44
	3079
	35050
	44
	44
	5
	16
	33
	2

	45
	Румыния
	45
	1562
	36342
	45
	45
	4
	26
	23
	2

	46
	Мексика
	46
	3596
	36739
	46
	46
	3
	12
	37
	1

	47
	Аргентина
	47
	7717
	42773
	47
	47
	2
	11
	38
	0

	48
	Индонезия
	48
	1163
	49529
	48
	48
	1
	27
	22
	0
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	*Карпенко О.М. И др. PISA - 2006: больше, чем просто рейтинг// Платное образование. 2008. №6 (68). С.22-29 [3].                                                                                                                                                       **Данные ЦРУ: http://www.nationmaster.com/red/graph/eco_gdp_percap-economy-gdp-per-capita&date=1996 [5].
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Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 1996 году и уровнем качества образования в 2006 году слабая.

Таблица 5. Определение коэффициента корреляции рангов Спирмена между ВВП на душу населения в странах в 2000 году и уровнем качества образования в 2006 г.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	ВВП на душу 2000$**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Разность рангов
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	Y
	Х
	Х
	Rx
	Rx
	Ry
	di=Rx-Ry
	

	1
	Финляндия
	1
	23291
	655
	1
	35
	48
	-13
	169

	2
	Гонконг
	2
	25319
	800
	2
	40
	47
	-7
	49

	3
	Корея
	3
	10884
	949
	3
	25
	46
	-21
	441

	4
	Нидерланды
	4
	24270
	1057
	4
	38
	45
	-7
	49

	5
	Канада
	5
	23219
	1563
	5
	34
	44
	-10
	100

	6
	Новая Зеландия
	6
	13653
	1650
	6
	27
	43
	-16
	256

	7
	Ирландия
	7
	25271
	1763
	7
	39
	42
	-3
	9

	8
	Австралия
	8
	20866
	1775
	8
	30
	41
	-11
	121

	9
	Бельгия
	9
	22623
	1997
	9
	32
	40
	-8
	64

	10
	Эстония
	10
	4106
	2955
	10
	15
	39
	-24
	576

	11
	Швейцария
	11
	34248
	3262
	11
	44
	38
	6
	36

	12
	Япония
	12
	36648
	3302
	12
	46
	37
	9
	81

	13
	Китай
	13
	949
	3780
	13
	3
	36
	-33
	1089

	14
	Германия
	14
	23114
	4092
	14
	33
	35
	-2
	4

	15
	Великобритания
	15
	24150
	4106
	15
	36
	34
	2
	4

	16
	Дания
	16
	29992
	4455
	16
	42
	33
	9
	81

	17
	Словения
	17
	9709
	4696
	17
	23
	32
	-9
	81

	18
	Австрия
	18
	24194
	4880
	18
	37
	31
	6
	36

	19
	Франция
	19
	22547
	5521
	19
	31
	30
	1
	1

	20
	Исландия
	20
	30704
	5934
	20
	43
	29
	14
	196

	21
	Чехия
	21
	5521
	6262
	21
	19
	28
	-9
	81

	22
	Швеция
	22
	27286
	7702
	22
	41
	27
	14
	196

	23
	Польша
	23
	4455
	9709
	23
	16
	26
	-10
	100

	24
	Словакия
	24
	3780
	10497
	24
	13
	25
	-12
	144

	25
	Венгрия
	25
	4696
	10884
	25
	17
	24
	-7
	49

	26
	Норвегия
	26
	37164
	11016
	26
	47
	23
	24
	576

	27
	Люксембург
	27
	46277
	13653
	27
	48
	22
	26
	676

	28
	Литва
	28
	3262
	14421
	28
	11
	21
	-10
	100

	29
	Латвия
	29
	3302
	18363
	29
	12
	20
	-8
	64

	30
	Испания
	30
	14421
	20866
	30
	28
	19
	9
	81

	31
	Россия
	31
	1775
	22547
	31
	8
	18
	-10
	100

	32
	Хорватия
	32
	4092
	22623
	32
	14
	17
	-3
	9

	33
	Португалия
	33
	11016
	23114
	33
	26
	16
	10
	100

	34
	Греция
	34
	10497
	23219
	34
	24
	15
	9
	81

	35
	США
	35
	34599
	23291
	35
	45
	14
	31
	961

	36
	Израиль
	36
	18363
	24150
	36
	29
	13
	16
	256

	37
	Чили
	37
	4880
	24194
	37
	18
	12
	6
	36

	38
	Турция
	38
	2955
	24270
	38
	10
	11
	-1
	1

	39
	Азербайджан
	39
	655
	25271
	39
	1
	10
	-9
	81

	40
	Сербия
	40
	1057
	25319
	40
	4
	9
	-5
	25

	41
	Болгария
	41
	1563
	27286
	41
	5
	8
	-3
	9

	42
	Уругвай
	42
	6262
	29992
	42
	21
	7
	14
	196

	43
	Иордания
	43
	1763
	30704
	43
	7
	6
	1
	1

	44
	Таиланд
	44
	1997
	34248
	44
	9
	5
	4
	16

	45
	Румыния
	45
	1650
	34599
	45
	6
	4
	2
	4

	46
	Мексика
	46
	5934
	36648
	46
	20
	3
	17
	289

	47
	Аргентина
	47
	7702
	37164
	47
	22
	2
	20
	400

	48
	Индонезия
	48
	800
	46277
	48
	2
	1
	1
	1
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Используя коэффициент ранговой корреляции Спирмена, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 2000 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная, близкая к слабой.

Таблица 6. Определение коэффициента корреляции рангов Кендалла между ВВП на душу населения в странах в 2000 году и уровнем качества образования в 2006 г.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	ВВП на душу 2000$**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Y-X
	Ry
	Ri

	
	
	Y
	Х
	Х
	Rx
	Y
	Ry
	Y
	
	

	1
	Финляндия
	1
	23291
	655
	1
	1
	48
	39
	10
	38

	2
	Гонконг
	2
	25319
	800
	2
	2
	47
	48
	1
	46

	3
	Корея
	3
	10884
	949
	3
	3
	46
	13
	36
	12

	4
	Нидерланды
	4
	24270
	1057
	4
	4
	45
	40
	9
	37

	5
	Канада
	5
	23219
	1563
	5
	5
	44
	41
	8
	37

	6
	Новая Зеландия
	6
	13653
	1650
	6
	6
	43
	45
	4
	40

	7
	Ирландия
	7
	25271
	1763
	7
	7
	42
	43
	6
	38

	8
	Австралия
	8
	20866
	1775
	8
	8
	41
	31
	18
	29

	9
	Бельгия
	9
	22623
	1997
	9
	9
	40
	44
	5
	37

	10
	Эстония
	10
	4106
	2955
	10
	10
	39
	38
	11
	35

	11
	Швейцария
	11
	34248
	3262
	11
	11
	38
	28
	21
	26

	12
	Япония
	12
	36648
	3302
	12
	12
	37
	29
	20
	26

	13
	Китай
	13
	949
	3780
	13
	13
	36
	24
	25
	22

	14
	Германия
	14
	23114
	4092
	14
	14
	35
	32
	17
	26

	15
	Великобритания
	15
	24150
	4106
	15
	15
	34
	10
	39
	9

	16
	Дания
	16
	29992
	4455
	16
	16
	33
	23
	26
	20

	17
	Словения
	17
	9709
	4696
	17
	17
	32
	25
	24
	20

	18
	Австрия
	18
	24194
	4880
	18
	18
	31
	37
	12
	27

	19
	Франция
	19
	22547
	5521
	19
	19
	30
	21
	28
	18

	20
	Исландия
	20
	30704
	5934
	20
	20
	29
	46
	3
	27

	21
	Чехия
	21
	5521
	6262
	21
	21
	28
	42
	7
	26

	22
	Швеция
	22
	27286
	7702
	22
	22
	27
	47
	2
	26

	23
	Польша
	23
	4455
	9709
	23
	23
	26
	17
	32
	14

	24
	Словакия
	24
	3780
	10497
	24
	24
	25
	34
	15
	22

	25
	Венгрия
	25
	4696
	10884
	25
	25
	24
	3
	46
	2

	26
	Норвегия
	26
	37164
	11016
	26
	26
	23
	33
	16
	20

	27
	Люксембург
	27
	46277
	13653
	27
	27
	22
	6
	43
	4

	28
	Литва
	28
	3262
	14421
	28
	28
	21
	30
	19
	18

	29
	Латвия
	29
	3302
	18363
	29
	29
	20
	36
	13
	19

	30
	Испания
	30
	14421
	20866
	30
	30
	19
	8
	41
	5

	31
	Россия
	31
	1775
	22547
	31
	31
	18
	19
	30
	12

	32
	Хорватия
	32
	4092
	22623
	32
	32
	17
	9
	40
	5

	33
	Португалия
	33
	11016
	23114
	33
	33
	16
	14
	35
	7

	34
	Греция
	34
	10497
	23219
	34
	34
	15
	5
	44
	3

	35
	США
	35
	34599
	23291
	35
	35
	14
	1
	48
	0

	36
	Израиль
	36
	18363
	24150
	36
	36
	13
	15
	34
	5

	37
	Чили
	37
	4880
	24194
	37
	37
	12
	18
	31
	6

	38
	Турция
	38
	2955
	24270
	38
	38
	11
	4
	45
	1

	39
	Азербайджан
	39
	655
	25271
	39
	39
	10
	7
	42
	1

	40
	Сербия
	40
	1057
	25319
	40
	40
	9
	2
	47
	0

	41
	Болгария
	41
	1563
	27286
	41
	41
	8
	22
	27
	4

	42
	Уругвай
	42
	6262
	29992
	42
	42
	7
	16
	33
	2

	43
	Иордания
	43
	1763
	30704
	43
	43
	6
	20
	29
	2

	44
	Таиланд
	44
	1997
	34248
	44
	44
	5
	11
	38
	0

	45
	Румыния
	45
	1650
	34599
	45
	45
	4
	35
	14
	3

	46
	Мексика
	46
	5934
	36648
	46
	46
	3
	12
	37
	0

	47
	Аргентина
	47
	7702
	37164
	47
	47
	2
	26
	23
	0

	48
	Индонезия
	48
	800
	46277
	48
	48
	1
	27
	22
	0
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*Карпенко О.М. И др. PISA - 2006: больше, чем просто рейтинг// Платное образование. 2008. №6 (68). С.22-29 [3].                                                                                                                                                                      **Данные ЦРУ: http://www.nationmaster.com/red/graph/eco_gdp_percap-economy-gdp-per-capita&date=2000 [5].


Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 2000 году и уровнем качества образования в 2006 году слабая.

Таблица 7. Определение коэффициента корреляции рангов Спирмена между ВВП на душу населения в странах в 2003 году и уровнем качества образования в 2006 г.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	ВВП на душу 2003$**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Разность рангов
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	Y
	Х
	Х
	Rx
	Rx
	Ry
	di=Rx-Ry
	

	1
	Финляндия
	1
	31135
	883
	1
	37
	48
	-11
	121

	2
	Гонконг
	2
	23294
	1093
	2
	30
	47
	-17
	289

	3
	Корея
	3
	12709
	1273
	3
	23
	46
	-23
	529

	4
	Нидерланды
	4
	33135
	1974
	4
	40
	45
	-5
	25

	5
	Канада
	5
	27021
	2258
	5
	31
	44
	-13
	169

	6
	Новая Зеландия
	6
	20165
	2551
	6
	28
	43
	-15
	225

	7
	Ирландия
	7
	39290
	2554
	7
	44
	42
	2
	4

	8
	Австралия
	8
	27356
	2736
	8
	32
	41
	-9
	81

	9
	Бельгия
	9
	29867
	2984
	9
	34
	40
	-6
	36

	10
	Эстония
	10
	7087
	3387
	10
	20
	39
	-19
	361

	11
	Швейцария
	11
	43969
	3399
	11
	46
	38
	8
	64

	12
	Япония
	12
	33129
	3409
	12
	39
	37
	2
	4

	13
	Китай
	13
	1273
	4638
	13
	3
	36
	-33
	1089

	14
	Германия
	14
	29582
	4810
	14
	33
	35
	-2
	4

	15
	Великобритания
	15
	30304
	5372
	15
	36
	34
	2
	4

	16
	Дания
	16
	39706
	5669
	16
	45
	33
	12
	144

	17
	Словения
	17
	14064
	6129
	17
	24
	32
	-8
	64

	18
	Австрия
	18
	31556
	6326
	18
	38
	31
	7
	49

	19
	Франция
	19
	29923
	6665
	19
	35
	30
	5
	25

	20
	Исландия
	20
	37272
	7087
	20
	42
	29
	13
	169

	21
	Чехия
	21
	8954
	8333
	21
	22
	28
	-6
	36

	22
	Швеция
	22
	33959
	8954
	22
	41
	27
	14
	196

	23
	Польша
	23
	5669
	12709
	23
	16
	26
	-10
	100

	24
	Словакия
	24
	6129
	14064
	24
	17
	25
	-8
	64

	25
	Венгрия
	25
	8333
	14866
	25
	21
	24
	-3
	9

	26
	Норвегия
	26
	48784
	15925
	26
	47
	23
	24
	576

	27
	Люксембург
	27
	64426
	16488
	27
	48
	22
	26
	676

	28
	Литва
	28
	5372
	20165
	28
	15
	21
	-6
	36

	29
	Латвия
	29
	4810
	20973
	29
	14
	20
	-6
	36

	30
	Испания
	30
	20973
	23294
	30
	29
	19
	10
	100

	31
	Россия
	31
	2984
	27021
	31
	9
	18
	-9
	81

	32
	Хорватия
	32
	6665
	27356
	32
	19
	17
	2
	4

	33
	Португалия
	33
	14866
	29582
	33
	25
	16
	9
	81

	34
	Греция
	34
	15925
	29867
	34
	26
	15
	11
	121

	35
	США
	35
	37545
	29923
	35
	43
	14
	29
	841

	36
	Израиль
	36
	16488
	30304
	36
	27
	13
	14
	196

	37
	Чили
	37
	4638
	31135
	37
	13
	12
	1
	1

	38
	Турция
	38
	3399
	31556
	38
	11
	11
	0
	0

	39
	Азербайджан
	39
	883
	33129
	39
	1
	10
	-9
	81

	40
	Сербия
	40
	2551
	33135
	40
	6
	9
	-3
	9

	41
	Болгария
	41
	2554
	33959
	41
	7
	8
	-1
	1

	42
	Уругвай
	42
	3387
	37272
	42
	10
	7
	3
	9

	43
	Иордания
	43
	1974
	37545
	43
	4
	6
	-2
	4

	44
	Таиланд
	44
	2258
	39290
	44
	5
	5
	0
	0

	45
	Румыния
	45
	2736
	39706
	45
	8
	4
	4
	16

	46
	Мексика
	46
	6326
	43969
	46
	18
	3
	15
	225

	47
	Аргентина
	47
	3409
	48784
	47
	12
	2
	10
	100

	48
	Индонезия
	48
	1093
	64426
	48
	2
	1
	1
	1
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*Карпенко О.М. И др. PISA - 2006: больше, чем просто рейтинг// Платное образование. 2008. №6 (68). С.22-29 [3].                                                                                                                                                  **Данные ЦРУ: http://www.nationmaster.com/red/graph/eco_gdp_percap-economy-gdp-per-capita&date=2003 [5].
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Используя коэффициент ранговой корреляции Спирмена, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 2003 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная.

Таблица 8. Определение коэффициента корреляции рангов Кендалла между ВВП на душу населения в странах в 2003 году и уровнем качества образования в 2006 г.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	ВВП на душу 2003$**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Y-X
	Ry
	Ri

	
	
	Y
	Х
	Х
	Rx
	Y
	Ry
	Y
	
	

	1
	Финляндия
	1
	31135
	883
	1
	1
	48
	39
	10
	38

	2
	Гонконг
	2
	23294
	1093
	2
	2
	47
	48
	1
	46

	3
	Корея
	3
	12709
	1273
	3
	3
	46
	13
	36
	12

	4
	Нидерланды
	4
	33135
	1974
	4
	4
	45
	43
	6
	40

	5
	Канада
	5
	27021
	2258
	5
	5
	44
	44
	5
	40

	6
	Новая Зеландия
	6
	20165
	2551
	6
	6
	43
	40
	9
	37

	7
	Ирландия
	7
	39290
	2554
	7
	7
	42
	41
	8
	37

	8
	Австралия
	8
	27356
	2736
	8
	8
	41
	45
	4
	38

	9
	Бельгия
	9
	29867
	2984
	9
	9
	40
	31
	18
	29

	10
	Эстония
	10
	7087
	3387
	10
	10
	39
	42
	7
	36

	11
	Швейцария
	11
	43969
	3399
	11
	11
	38
	38
	11
	35

	12
	Япония
	12
	33129
	3409
	12
	12
	37
	47
	2
	36

	13
	Китай
	13
	1273
	4638
	13
	13
	36
	37
	12
	34

	14
	Германия
	14
	29582
	4810
	14
	14
	35
	29
	20
	27

	15
	Великобритания
	15
	30304
	5372
	15
	15
	34
	28
	21
	26

	16
	Дания
	16
	39706
	5669
	16
	16
	33
	23
	26
	21

	17
	Словения
	17
	14064
	6129
	17
	17
	32
	24
	25
	21

	18
	Австрия
	18
	31556
	6326
	18
	18
	31
	46
	3
	30

	19
	Франция
	19
	29923
	6665
	19
	19
	30
	32
	17
	25

	20
	Исландия
	20
	37272
	7087
	20
	20
	29
	10
	39
	9

	21
	Чехия
	21
	8954
	8333
	21
	21
	28
	25
	24
	20

	22
	Швеция
	22
	33959
	8954
	22
	22
	27
	21
	28
	18

	23
	Польша
	23
	5669
	12709
	23
	23
	26
	3
	46
	2

	24
	Словакия
	24
	6129
	14064
	24
	24
	25
	17
	32
	13

	25
	Венгрия
	25
	8333
	14866
	25
	25
	24
	33
	16
	20

	26
	Норвегия
	26
	48784
	15925
	26
	26
	23
	34
	15
	20

	27
	Люксембург
	27
	64426
	16488
	27
	27
	22
	36
	13
	21

	28
	Литва
	28
	5372
	20165
	28
	28
	21
	6
	43
	4

	29
	Латвия
	29
	4810
	20973
	29
	29
	20
	30
	19
	18

	30
	Испания
	30
	20973
	23294
	30
	30
	19
	2
	47
	1

	31
	Россия
	31
	2984
	27021
	31
	31
	18
	5
	44
	2

	32
	Хорватия
	32
	6665
	27356
	32
	32
	17
	8
	41
	3

	33
	Португалия
	33
	14866
	29582
	33
	33
	16
	14
	35
	6

	34
	Греция
	34
	15925
	29867
	34
	34
	15
	9
	40
	3

	35
	США
	35
	37545
	29923
	35
	35
	14
	19
	30
	8

	36
	Израиль
	36
	16488
	30304
	36
	36
	13
	15
	34
	5

	37
	Чили
	37
	4638
	31135
	37
	37
	12
	1
	48
	0

	38
	Турция
	38
	3399
	31556
	38
	38
	11
	18
	31
	5

	39
	Азербайджан
	39
	883
	33129
	39
	39
	10
	12
	37
	3

	40
	Сербия
	40
	2551
	33135
	40
	40
	9
	4
	45
	0

	41
	Болгария
	41
	2554
	33959
	41
	41
	8
	22
	27
	4

	42
	Уругвай
	42
	3387
	37272
	42
	42
	7
	20
	29
	3

	43
	Иордания
	43
	1974
	37545
	43
	43
	6
	35
	14
	5

	44
	Таиланд
	44
	2258
	39290
	44
	44
	5
	7
	42
	0

	45
	Румыния
	45
	2736
	39706
	45
	45
	4
	16
	33
	1

	46
	Мексика
	46
	6326
	43969
	46
	46
	3
	11
	38
	0

	47
	Аргентина
	47
	3409
	48784
	47
	47
	2
	26
	23
	0

	48
	Индонезия
	48
	1093
	64426
	48
	48
	1
	27
	22
	0
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	*Карпенко О.М. И др. PISA - 2006: больше, чем просто рейтинг// Платное образование. 2008. №6 (68). С.22-29 [3].                                                                                                                                                 

 **Данные ЦРУ: http://www.nationmaster.com/red/graph/eco_gdp_percap-economy-gdp-per-capita&date=2003 [5].




Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 2003 году и уровнем качества образования в 2006 году слабая, близкая к умеренной.

Таблица 9.  Определение коэффициента корреляции рангов Спирмена между ВВП на душу населения в странах в 2006 году и уровнем качества образования в 2006 г.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	ВВП на душу 2006$**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Разность рангов
	


	
	
	Y
	Х
	Х
	Rx
	Rx
	Ry
	di=Rx-Ry
	

	1
	Финляндия
	1
	39855
	1634
	1
	38
	47
	-9
	81

	2
	Гонконг
	2
	27071
	2033
	2
	28
	46
	-18
	324

	3
	Корея
	3
	18340
	2374
	3
	24
	45
	-21
	441

	4
	Нидерланды
	4
	40167
	2537
	4
	39
	44
	-5
	25

	5
	Канада
	5
	38439
	3186
	5
	35
	43
	-8
	64

	6
	Новая Зеландия
	6
	25179
	3453
	6
	27
	42
	-15
	225

	7
	Ирландия
	7
	52892
	4089
	7
	44
	41
	3
	9

	8
	Австралия
	8
	37433
	5471
	8
	34
	40
	-6
	36

	9
	Бельгия
	9
	37384
	5521
	9
	33
	39
	-6
	36

	10
	Эстония
	10
	12236
	5645
	10
	21
	38
	-17
	289

	11
	Швейцария
	11
	51032
	5827
	11
	43
	37
	6
	36

	12
	Япония
	12
	34022
	6932
	12
	30
	36
	-6
	36

	13
	Китай
	13
	2033
	8051
	13
	2
	35
	-33
	1089

	14
	Германия
	14
	35270
	8770
	14
	31
	34
	-3
	9

	15
	Великобритания
	15
	38849
	8797
	15
	36
	33
	3
	9

	16
	Дания
	16
	50702
	8864
	16
	42
	32
	10
	100

	17
	Словения
	17
	18674
	8887
	17
	25
	31
	-6
	36

	18
	Австрия
	18
	39131
	9611
	18
	37
	30
	7
	49

	19
	Франция
	19
	36546
	10223
	19
	32
	29
	3
	9

	20
	Исландия
	20
	53029
	11226
	20
	45
	28
	17
	289

	21
	Чехия
	21
	13877
	12236
	21
	22
	27
	-5
	25

	22
	Швеция
	22
	42553
	13877
	22
	40
	26
	14
	196

	23
	Польша
	23
	8887
	18184
	23
	17
	25
	-8
	64

	24
	Словакия
	24
	10223
	18340
	24
	19
	24
	-5
	25

	25
	Венгрия
	25
	11226
	18674
	25
	20
	23
	-3
	9

	26
	Норвегия
	26
	66964
	22041
	26
	46
	22
	24
	576

	27
	Люксембург
	27
	89563
	25179
	27
	47
	21
	26
	676

	28
	Литва
	28
	8770
	27071
	28
	14
	20
	-6
	36

	29
	Латвия
	29
	8797
	28107
	29
	15
	19
	-4
	16

	30
	Испания
	30
	28107
	34022
	30
	29
	18
	11
	121

	31
	Россия
	31
	6932
	35270
	31
	12
	17
	-5
	25

	32
	Хорватия
	32
	9611
	36546
	32
	18
	16
	2
	4

	33
	Португалия
	33
	18184
	37384
	33
	23
	15
	8
	64

	34
	Греция
	34
	22041
	37433
	34
	26
	14
	12
	144

	35
	США
	35
	44155
	38439
	35
	41
	13
	28
	784

	36
	Чили
	36
	8864
	38849
	36
	16
	12
	4
	16

	37
	Турция
	37
	5521
	39131
	37
	9
	11
	-2
	4

	38
	Азербайджан
	38
	2374
	39855
	38
	3
	10
	-7
	49

	39
	Сербия
	39
	3453
	40167
	39
	6
	9
	-3
	9

	40
	Болгария
	40
	4089
	42553
	40
	7
	8
	-1
	1

	41
	Уругвай
	41
	5827
	44155
	41
	11
	7
	4
	16

	42
	Иордания
	42
	2537
	50702
	42
	4
	6
	-2
	4

	43
	Таиланд
	43
	3186
	51032
	43
	5
	5
	0
	0

	44
	Румыния
	44
	5645
	52892
	44
	10
	4
	6
	36

	45
	Мексика
	45
	8051
	53029
	45
	13
	3
	10
	100

	46
	Аргентина
	46
	5471
	66964
	46
	8
	2
	6
	36

	47
	Индонезия
	47
	1634
	89563
	47
	1
	1
	0
	0
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	*Карпенко О.М. И др. PISA - 2006: больше, чем просто рейтинг// Платное образование. 2008. №6 (68). С.22-29 [3].                                                                                                                                   
  **Данные ЦРУ: http://www.nationmaster.com/red/graph/eco_gdp_percap-economy-gdp-per-capita&date=2006 [5].





Используя коэффициент ранговой корреляции Спирмена, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 47 странах мира в 2006 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная.
Таблица 10. Определение коэффициента корреляции рангов Кендалла между ВВП на душу населения в странах в 2006 году и уровнем качества образования в 2006 г.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	ВВП на душу 2006$**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Y-X
	Ry
	 

	
	
	Y
	Х
	Х
	Rx
	Y
	Ry
	Y
	
	Ri

	1
	Финляндия
	1
	39855
	1634
	1
	1
	47
	47
	1
	46

	2
	Гонконг
	2
	27071
	2033
	2
	2
	46
	13
	35
	12

	3
	Корея
	3
	18340
	2374
	3
	3
	45
	38
	10
	36

	4
	Нидерланды
	4
	40167
	2537
	4
	4
	44
	42
	6
	39

	5
	Канада
	5
	38439
	3186
	5
	5
	43
	43
	5
	39

	6
	Новая Зеландия
	6
	25179
	3453
	6
	6
	42
	39
	9
	36

	7
	Ирландия
	7
	52892
	4089
	7
	7
	41
	40
	8
	36

	8
	Австралия
	8
	37433
	5471
	8
	8
	40
	46
	2
	39

	9
	Бельгия
	9
	37384
	5521
	9
	9
	39
	37
	11
	35

	10
	Эстония
	10
	12236
	5645
	10
	10
	38
	44
	4
	36

	11
	Швейцария
	11
	51032
	5827
	11
	11
	37
	41
	7
	35

	12
	Япония
	12
	34022
	6932
	12
	12
	36
	31
	17
	29

	13
	Китай
	13
	2033
	8051
	13
	13
	35
	45
	3
	34

	14
	Германия
	14
	35270
	8770
	14
	14
	34
	28
	20
	26

	15
	Великобритания
	15
	38849
	8797
	15
	15
	33
	29
	19
	26

	16
	Дания
	16
	50702
	8864
	16
	16
	32
	36
	12
	31

	17
	Словения
	17
	18674
	8887
	17
	17
	31
	23
	25
	21

	18
	Австрия
	18
	39131
	9611
	18
	18
	30
	32
	16
	26

	19
	Франция
	19
	36546
	10223
	19
	19
	29
	24
	24
	21

	20
	Исландия
	20
	53029
	11226
	20
	20
	28
	25
	23
	21

	21
	Чехия
	21
	13877
	12236
	21
	21
	27
	10
	38
	9

	22
	Швеция
	22
	42553
	13877
	22
	22
	26
	21
	27
	18

	23
	Польша
	23
	8887
	18184
	23
	23
	25
	33
	15
	22

	24
	Словакия
	24
	10223
	18340
	24
	24
	24
	3
	45
	2

	25
	Венгрия
	25
	11226
	18674
	25
	25
	23
	17
	31
	13

	26
	Норвегия
	26
	66964
	22041
	26
	26
	22
	34
	14
	20

	27
	Люксембург
	27
	89563
	25179
	27
	27
	21
	6
	42
	4

	28
	Литва
	28
	8770
	27071
	28
	28
	20
	2
	46
	1

	29
	Латвия
	29
	8797
	28107
	29
	29
	19
	30
	18
	17

	30
	Испания
	30
	28107
	34022
	30
	30
	18
	12
	36
	7

	31
	Россия
	31
	6932
	35270
	31
	31
	17
	14
	34
	7

	32
	Хорватия
	32
	9611
	36546
	32
	32
	16
	19
	29
	10

	33
	Португалия
	33
	18184
	37384
	33
	33
	15
	9
	39
	5

	34
	Греция
	34
	22041
	37433
	34
	34
	14
	8
	40
	4

	35
	США
	35
	44155
	38439
	35
	35
	13
	5
	43
	2

	36
	Чили
	36
	8864
	38849
	36
	36
	12
	15
	33
	4

	37
	Турция
	37
	5521
	39131
	37
	37
	11
	18
	30
	5

	38
	Азербайджан
	38
	2374
	39855
	38
	38
	10
	1
	47
	0

	39
	Сербия
	39
	3453
	40167
	39
	39
	9
	4
	44
	0

	40
	Болгария
	40
	4089
	42553
	40
	40
	8
	22
	26
	4

	41
	Уругвай
	41
	5827
	44155
	41
	41
	7
	35
	13
	6

	42
	Иордания
	42
	2537
	50702
	42
	42
	6
	16
	32
	2

	43
	Таиланд
	43
	3186
	51032
	43
	43
	5
	11
	37
	1

	44
	Румыния
	44
	5645
	52892
	44
	44
	4
	7
	41
	0

	45
	Мексика
	45
	8051
	53029
	45
	45
	3
	20
	28
	0

	46
	Аргентина
	46
	5471
	66964
	46
	46
	2
	26
	22
	0

	47
	Индонезия
	47
	1634
	89563
	47
	47
	1
	27
	21
	0
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Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 47 странах мира в 2006 году и уровнем качества образования в 2006 году слабая, близкая к умеренной.

Таблица 11.  Определение коэффициента корреляции рангов Спирмена между ВВП на душу населения в странах в 2008 году и уровнем качества образования в 2006 г.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	ВВП на душу 2008**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Разность рангов
	


	
	
	Ry
	Х
	Х
	Rx
	Rx
	Ry
	di=Rx-Ry
	

	1
	Финляндия
	1
	36844
	118000
	1
	15
	1
	14
	196

	2
	Гонконг
	2
	44413
	81730
	2
	5
	2
	3
	9

	3
	Корея
	3
	26341
	55199
	3
	26
	3
	23
	529

	4
	Нидерланды
	4
	40434
	47025
	4
	8
	4
	4
	16

	5
	Канада
	5
	39339
	44413
	5
	11
	5
	6
	36

	6
	Лихтенштейн
	6
	118000
	42841
	6
	1
	6
	-5
	25

	7
	Новая Зеландия
	7
	27017
	42780
	7
	25
	7
	18
	324

	8
	Ирландия
	8
	42780
	40434
	8
	7
	8
	-1
	1

	9
	Австралия
	9
	37478
	39665
	9
	14
	9
	5
	25

	10
	Бельгия
	10
	36322
	39647
	10
	17
	10
	7
	49

	11
	Эстония
	11
	20754
	39339
	11
	30
	11
	19
	361

	12
	Швейцария
	12
	42841
	38208
	12
	6
	12
	-6
	36

	13
	Япония
	13
	34501
	37526
	13
	19
	13
	6
	36

	14
	Китай
	14
	5943
	37478
	14
	48
	14
	34
	1156

	15
	Германия
	15
	35552
	36844
	15
	18
	15
	3
	9

	16
	Великобритания
	16
	36571
	36571
	16
	16
	16
	0
	0

	17
	Дания
	17
	38208
	36322
	17
	12
	17
	-5
	25

	18
	Словения
	18
	28894
	35552
	18
	23
	18
	5
	25

	19
	Австрия
	19
	39647
	34501
	19
	10
	19
	-9
	81

	20
	Франция
	20
	34262
	34262
	20
	20
	20
	0
	0

	21
	Исландия
	21
	39665
	30757
	21
	9
	21
	-12
	144

	22
	Чехия
	22
	25755
	30661
	22
	27
	22
	5
	25

	23
	Швеция
	23
	37526
	28894
	23
	13
	23
	-10
	100

	24
	Польша
	24
	17560
	28245
	24
	34
	24
	10
	100

	25
	Словакия
	25
	22242
	27017
	25
	29
	25
	4
	16

	26
	Венгрия
	26
	19830
	26341
	26
	31
	26
	5
	25

	27
	Норвегия
	27
	55199
	25755
	27
	3
	27
	-24
	576

	28
	Люксембург
	28
	81730
	22264
	28
	2
	28
	-26
	676

	29
	Литва
	29
	18855
	22242
	29
	32
	29
	3
	9

	30
	Латвия
	30
	17801
	20754
	30
	33
	30
	3
	9

	31
	Испания
	31
	30757
	19830
	31
	21
	31
	-10
	100

	32
	Россия
	32
	16161
	18855
	32
	36
	32
	4
	16

	33
	Хорватия
	33
	16474
	17801
	33
	35
	33
	2
	4

	34
	Португалия
	34
	22264
	17560
	34
	28
	34
	-6
	36

	35
	Греция
	35
	30661
	16474
	35
	22
	35
	-13
	169

	36
	США
	36
	47025
	16161
	36
	4
	36
	-32
	1024

	37
	Израиль
	37
	28245
	14688
	37
	24
	37
	-13
	169

	38
	Чили
	38
	14688
	14582
	38
	37
	38
	-1
	1

	39
	Турция
	39
	13447
	14354
	39
	40
	39
	1
	1

	40
	Азербайджан
	40
	8958
	13447
	40
	46
	40
	6
	36

	41
	Сербия
	41
	10911
	12707
	41
	44
	41
	3
	9

	42
	Болгария
	42
	12372
	12698
	42
	43
	42
	1
	1

	43
	Уругвай
	43
	12707
	12372
	43
	41
	43
	-2
	4

	44
	Иордания
	44
	5172
	10911
	44
	49
	44
	5
	25

	45
	Таиланд
	45
	8380
	10225
	45
	47
	45
	2
	4

	46
	Румыния
	46
	12698
	8958
	46
	42
	46
	-4
	16

	47
	Черногория
	47
	10225
	8380
	47
	45
	47
	-2
	4

	48
	Мексика
	48
	14582
	5943
	48
	38
	48
	-10
	100

	49
	Аргентина
	49
	14354
	5172
	49
	39
	49
	-10
	100

	50
	Индонезия
	50
	3990
	3990
	50
	50
	50
	0
	0
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	*Карпенко О.М. И др. PISA - 2006: больше, чем просто рейтинг// Платное образование. 2008. №6 (68). С.22-29 [3].                                                                                                                                  

**http://ru.wikipedia [6].


Используя коэффициент ранговой корреляции Спирмена, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 50 странах мира в 2008 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная, близкая к сильной.

Таблица 12. Определение коэффициента корреляции рангов Кендалла между ВВП на душу населения в странах в 2008 году и уровнем качества образования в 2006 г.

	№
	Страна
	Рейтинг PISA 2006*
	ВВП на душу 2008 ППС**
	Ранжирование
	Сравнение рангов
	Y-X
	Ry
	Ri

	
	
	Y
	Х
	Х
	Rx
	Y
	Ry
	Y
	
	

	1
	Финляндия
	1
	36844
	3990
	1
	1
	50
	50
	1
	49

	2
	Гонконг
	2
	44413
	5172
	2
	2
	49
	44
	7
	43

	3
	Корея
	3
	26341
	5943
	3
	3
	48
	14
	37
	13

	4
	Нидерланды
	4
	40434
	8380
	4
	4
	47
	45
	6
	42

	5
	Канада
	5
	39339
	8958
	5
	5
	46
	40
	11
	38

	6
	Лихтенштейн
	6
	118000
	10225
	6
	6
	45
	47
	4
	42

	7
	Новая Зеландия
	7
	27017
	10911
	7
	7
	44
	41
	10
	38

	8
	Ирландия
	8
	42780
	12372
	8
	8
	43
	42
	9
	38

	9
	Австралия
	9
	37478
	12698
	9
	9
	42
	46
	5
	39

	10
	Бельгия
	10
	36322
	12707
	10
	10
	41
	43
	8
	38

	11
	Эстония
	11
	20754
	13447
	11
	11
	40
	39
	12
	37

	12
	Швейцария
	12
	42841
	14354
	12
	12
	39
	49
	2
	38

	13
	Япония
	13
	34501
	14582
	13
	13
	38
	48
	3
	37

	14
	Китай
	14
	5943
	14688
	14
	14
	37
	38
	13
	36

	15
	Германия
	15
	35552
	16161
	15
	15
	36
	32
	19
	30

	16
	Великобритания
	16
	36571
	16474
	16
	16
	35
	33
	18
	30

	17
	Дания
	17
	38208
	17560
	17
	17
	34
	24
	27
	22

	18
	Словения
	18
	28894
	17801
	18
	18
	33
	30
	21
	27

	19
	Австрия
	19
	39647
	18855
	19
	19
	32
	29
	22
	26

	20
	Франция
	20
	34262
	19830
	20
	20
	31
	26
	25
	23

	21
	Исландия
	21
	39665
	20754
	21
	21
	30
	11
	40
	10

	22
	Чехия
	22
	25755
	22242
	22
	22
	29
	25
	26
	21

	23
	Швеция
	23
	37526
	22264
	23
	23
	28
	34
	17
	24

	24
	Польша
	24
	17560
	25755
	24
	24
	27
	22
	29
	19

	25
	Словакия
	25
	22242
	26341
	25
	25
	26
	3
	48
	2

	26
	Венгрия
	26
	19830
	27017
	26
	26
	25
	7
	44
	5

	27
	Норвегия
	27
	55199
	28245
	27
	27
	24
	37
	14
	23

	28
	Люксембург
	28
	81730
	28894
	28
	28
	23
	18
	33
	13

	29
	Литва
	29
	18855
	30661
	29
	29
	22
	35
	16
	20

	30
	Латвия
	30
	17801
	30757
	30
	30
	21
	31
	20
	19

	31
	Испания
	31
	30757
	34262
	31
	31
	20
	20
	31
	14

	32
	Россия
	32
	16161
	34501
	32
	32
	19
	13
	38
	9

	33
	Хорватия
	33
	16474
	35552
	33
	33
	18
	15
	36
	9

	34
	Португалия
	34
	22264
	36322
	34
	34
	17
	10
	41
	7

	35
	Греция
	35
	30661
	36571
	35
	35
	16
	16
	35
	8

	36
	США
	36
	47025
	36844
	36
	36
	15
	1
	50
	0

	37
	Израиль
	37
	28245
	37478
	37
	37
	14
	9
	42
	5

	38
	Чили
	38
	14688
	37526
	38
	38
	13
	23
	28
	9

	39
	Турция
	39
	13447
	38208
	39
	39
	12
	17
	34
	6

	40
	Азербайджан
	40
	8958
	39339
	40
	40
	11
	5
	46
	2

	41
	Сербия
	41
	10911
	39647
	41
	41
	10
	19
	32
	5

	42
	Болгария
	42
	12372
	39665
	42
	42
	9
	21
	30
	5

	43
	Уругвай
	43
	12707
	40434
	43
	43
	8
	4
	47
	1

	44
	Иордания
	44
	5172
	42780
	44
	44
	7
	8
	43
	2

	45
	Таиланд
	45
	8380
	42841
	45
	45
	6
	12
	39
	2

	46
	Румыния
	46
	12698
	44413
	46
	46
	5
	2
	49
	0

	47
	Черногория
	47
	10225
	47025
	47
	47
	4
	36
	15
	3

	48
	Мексика
	48
	14582
	55199
	48
	48
	3
	27
	24
	1

	49
	Аргентина
	49
	14354
	81730
	49
	49
	2
	28
	23
	1

	50
	Индонезия
	50
	3990
	118000
	50
	50
	1
	6
	45
	0
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**http://ru.wikipedia [6].


Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 50 странах мира в 2008 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная.

Сведём все полученные ранговые коэффициенты и выводы в две таблицы (Таблицы 13 и 14).

Таблица 13. Сводная таблица коэффициентов корреляции рангов между уровнем качества образования 15-летних учащихся в 2006 году [3]  и ВВП на душу населения в различных странах в разные годы [5].

	Годы
	Коэффициенты корреляции рангов Спирмена
	Коэффициенты корреляции рангов Кендалла
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	Характер связи
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	Характер связи

	1996
	0,566
	Умеренная, близкая  к слабой
	0,369
	Слабая

	2000
	0,562
	Умеренная, близкая к слабой
	0,378
	Слабая

	2003
	0,617
	Умеренная
	0,422
	Слабая, близкая к умеренной

	2006
	0,640
	Умеренная
	0,456
	Слабая, близкая к умеренной

	2008
	0,691
	Умеренная, близкая к сильной
	0,520
	Умеренная


Таблица 14. Коэффициенты корреляции рангов между расходами на одного учащегося в 2005 году [4] и уровнем качества образования в 2006 году [3] по странам.

	Коэффициенты корреляции рангов Спирмена
	Коэффициенты корреляции рангов Кендалла
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	Характер связи

	0,627
	Умеренная
	0,423
	Слабая, близкая к умеренной


Связь между признаками можно считать статистически значимой, если значения коэффициентов ранговой корреляции Спирмена и Кендалла больше 0,5 [2, С. 326].

Таким образом, данные расчёты позволяют сделать выводы: 

· между расходами на образование одного учащегося в 2005 году и уровнем качества образования в 2006 году связь можно считать статистически незначимой, т.е. подтверждается вывод Э.Ханушека   о том, что прирост объёмов располагаемых ресурсов незначительно влияет на успеваемость обучающихся [1];

· статистически значимой является связь между уровнем качества образования 15-летних учащихся в 2006 году и ВВП на душу населения в 2008 году; 

· качество образования в странах влияет на их экономический рост, причём зависимость прямая.
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ИСПОЛЬЗОВАНИЕ КОЭФФИЦИЕНТОВ РАНГОВОЙ КОРРЕЛЯЦИИ СПИРМЕНА И КЕНДАЛЛА ДЛЯ ПРОВЕРКИ ГИПОТЕЗЫ ВЛИЯНИЯ ОБРАЗОВАНИЯ НА ЭКОНОМИЧЕСКИЙ РОСТ

Изучение эмпирических данных, сопоставляющих успеваемость учащихся разных стран, в разных регионах в рамках одной и той же страны и в разных школах одного и  того же региона, привели исследователей к парадоксальному и тревожному выводу: объёмы располагаемых ресурсов незначительно влияют на успеваемость обучающихся [1]. 

Проверим этот вывод, проведя статистические исследования и определяя коэффициенты корреляции рангов между качеством образования 15-летних учащихся в 2006 году, ВВП на душу населения в 1996, 2000, 2003, 2006, 2008 гг. и расходами на одного учащегося в 2005 году по 44-50 странам мира [2].

Определим коэффициент корреляции рангов Спирмена между расходами на одного обучающегося по ППС ( $ )  в 2005 году и уровнем качества образования в 2006 году по странам мира, используя источники [3 и 4].


Таким образом, мы получили результат статистического исследования, использующего коэффициент ранговой корреляции Спирмена, согласно которому связь между расходами на одного обучающегося   в 2005 году и уровнем качества образования в 2006 году по 44 странам мира умеренная.

Определим коэффициент корреляции рангов Кендалла между расходами на одного обучающегося по ППС ( $ )  в 2005 году и уровнем качества образования в 2006 году по странам мира [3 и 4].


Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между расходами на одного обучающегося   в 2005 году и уровнем качества образования в 2006 году по 44 странам мира слабая, близкая к  умеренной.

Определим коэффициент  корреляции рангов Спирмена между ВВП на душу населения в странах в 1996 году и уровнем качества образования в 2006 году [3 и 5].


Используя коэффициент ранговой корреляции Спирмена, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 1996 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная.

Определим коэффициент корреляции рангов Кендалла между ВВП на душу населения в странах в 1996 году и уровнем качества образования в 2006 году [3 и 5].


Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 1996 году и уровнем качества образования в 2006 году слабая.

Определение коэффициента корреляции рангов Спирмена между ВВП на душу населения в странах в 2000 году и уровнем качества образования в 2006 году [3 и 5].


Используя коэффициент ранговой корреляции Спирмена, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 2000 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная, близкая к слабой.

Определим  коэффициент корреляции рангов Кендалла между ВВП на душу населения в странах в 2000 году и уровнем качества образования в 2006 году [3 и 5]. 


Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 2000 году и уровнем качества образования в 2006 году слабая.

Определим коэффициент корреляции рангов Спирмена между ВВП на душу населения в странах в 2003 году и уровнем качества образования в 2006 году [3 и 5].  


Используя коэффициент ранговой корреляции Спирмена, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 2003 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная.

Определим коэффициент  корреляции рангов Кендалла между ВВП на душу населения в странах в 2003 году и уровнем качества образования в 2006 году [3 и 5]. 

Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 48 странах мира в 2003 году и уровнем качества образования в 2006 году слабая, близкая к умеренной.

Определим  коэффициент  корреляции рангов Спирмена между ВВП на душу населения в странах в 2006 году и уровнем качества образования в 2006 году [3 и 5].


Используя коэффициент ранговой корреляции Спирмена, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 47 странах мира в 2006 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная.

Определим  коэффициент  корреляции рангов Кендалла между ВВП на душу населения в странах в 2006 году и уровнем качества образования в 2006 году [3 и 5].


Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 47 странах мира в 2006 году и уровнем качества образования в 2006 году слабая, близкая к умеренной.

Определим  коэффициент  корреляции рангов Спирмена между ВВП на душу населения в странах в 2008 году и уровнем качества образования в 2006 году [3 и 6].


Используя коэффициент ранговой корреляции Спирмена, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 50 странах мира в 2008 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная, близкая к сильной.

Определим коэффициент  корреляции рангов Кендалла между ВВП на душу населения в странах в 2008 году и уровнем качества образования в 2006 году [3 и 6].


Используя коэффициент ранговой корреляции Кендалла, мы получили, что связь между ВВП на душу населения в 50 странах мира в 2008 году и уровнем качества образования в 2006 году умеренная.

Сведём все полученные ранговые коэффициенты и выводы в две таблицы (Таблицы 1 и 2).

Таблица 1. Сводная таблица коэффициентов корреляции рангов между уровнем качества образования 15-летних учащихся в 2006 году [3]  и ВВП на душу населения в различных странах в разные годы [5].

	Годы
	Коэффициенты корреляции рангов Спирмена
	Коэффициенты корреляции рангов Кендалла
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	Характер связи

	1996
	0,566
	Умеренная, близкая  к слабой
	0,369
	Слабая

	2000
	0,562
	Умеренная, близкая к слабой
	0,378
	Слабая

	2003
	0,617
	Умеренная
	0,422
	Слабая, близкая к умеренной

	2006
	0,640
	Умеренная
	0,456
	Слабая, близкая к умеренной

	2008
	0,691
	Умеренная, близкая к сильной
	0,520
	Умеренная


Таблица 2. Коэффициенты корреляции рангов между расходами на одного учащегося в 2005 году [4] и уровнем качества образования в 2006 году [3] по странам.

	Коэффициенты корреляции рангов Спирмена
	Коэффициенты корреляции рангов Кендалла
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	Характер связи

	0,627
	Умеренная
	0,423
	Слабая, близкая к умеренной


Связь между признаками можно считать статистически значимой, если значения коэффициентов ранговой корреляции Спирмена и Кендалла больше 0,5 [2, С. 326].

Таким образом, данные расчёты позволяют сделать выводы: 

· между расходами на образование одного учащегося в 2005 году и уровнем качества образования в 2006 году связь можно считать статистически незначимой, т.е. подтверждается вывод Э.Ханушека   о том, что прирост объёмов располагаемых ресурсов незначительно влияет на успеваемость обучающихся [1];

· статистически значимой является связь между уровнем качества образования 15-летних учащихся в 2006 году и ВВП на душу населения в 2008 году; 

· качество образования в странах влияет на их экономический рост, причём зависимость прямая.
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тенденции развития рынка труда в условиях мирового экономического кризиса
Регулирование рынка труда в условиях мирового финансово-экономического кризиса становится насущной проблемой для каждого государства. Своевременная оценка ситуации в каждом регионе и четкие действия руководства позволило бы избежать серьезных перекосов на рынке рабочей силы.

По оценкам множества специалистов, кризис будет развиваться в несколько этапов, каждый из которых может иметь свою специфику.

Истоки кризиса пришлись на август 2008. Его характерной чертой стало то, что в первую очередь компании начали сбрасывать «балласт», избавляясь от высокооплачиваемых сотрудников, результаты, работы которых оцениваются компаниями как недостаточно удовлетворительные, а также от кадровых единиц, не имеющих прямого отношения к производству и получению прибыли.

Рост уровня заработных плат, который мы неуклонно наблюдали последние 2 года, на сегодняшний день остановлен и зафиксирован.
Реальные трансформации будут приходиться на первое полугодие 2009 года. Летом 2009 года сформируется "дно" общемирового кризиса, на рынке труда появится большое количество соискателей как из числа "офисного планктона", так и "звезд", что, безусловно, усилит конкуренцию и еще раз скорректирует уровень зарплат. 

Начавшийся кризис неравномерно повлиял на различные отрасли. Стоит отметить следующие отрасли, которые первыми наиболее сильно почувствовали влияние кризиса: 

· рынок финансовых услуг, в т.ч. страховщики, инвестиционные и лизинговые компании; 

· строительств и недвижимость; 

· металлургия; 

· телекоммуникации и ИТ; 

· розничная продажа; 

· автомобильная отрасль; 

· услуги B2B (маркетинг, реклама, обучение - тренинги, поиск персонала) [5].

Сейчас, как сообщает ряд информационных агентств, ситуация чуть улучшилась, уже нет такой паники, какая царила в начале этого года, но все же урон в социальном плане людям был нанесен существенный. Многие предприятия до сих пор не могут восстановиться и отправляют людей, как, например, в России, в бессрочные отпуска. Более всех переживают сложные времена США. Как сообщалось на днях в СМИ, число американцев, впервые обратившихся за пособием по безработице, только за неделю с 20 по 26 апреля 2009 года составило 610 тысяч человек. И хотя их число неожиданно снизилось на 53 тысячи, общее количество официально зарегистрированных безработных составляет уже 6,02 миллиона человек. Своеобразный рекорд за последние 26 лет. В начале апреля 2009 года Министерство труда США объявило, что по итогам марта 2009 года уровень безработицы в стране достиг 8,5%. Месяцем ранее безработица в США составляла 8,1%. В общей сложности в течение марта работы лишились 694 тысячи человек, а общее количество безработных, включая официально зарегистрированных, достигло 13,2 миллиона. В целом государство, по сообщению Reuters, к сегодняшнему дню потеряло более 40% от 400 тысяч рабочих мест, которые были созданы за пять лет бурного экономического роста, фактически закончившегося в 2008 году.

В результате глобального кризиса рабочие места теряют экономики многих стран мира. Например, по прогнозу Всемирного банка, безработица в России в 2009 году достигнет 12%. Сейчас в стране официально зарегистрировано более 2,2 миллиона безработных, а общая безработица достигает 6,4 миллиона человек. Если еще 7-8 месяцев назад спрос на многие специальности на российском рынке труда многократно превышал предложение, то сейчас сокращения персонала, преимущественно в финансовом и банковском секторе, на ряде крупных предприятиях, не говоря уже о небольших фирмах, продолжатся повсеместно. Сегодня кризис существенно изменит структуру рынка труда.  Профессии менеджера, строителя или банкира, популярные и весьма высокооплачиваемые, сейчас уже не имеют былой привлекательности. В условиях кризиса множество российских компаний сначала пошли на сокращение зарплат своих сотрудников, чтобы максимально сохранить рабочие места и, понятно, специалистов, а заодно избежать серьезных потрясений в социальной сфере, чего в западных странах не наблюдается. Правительство России действительно многое предпринимает, чтобы было минимум потерь и массовых увольнений. Тем не менее, по официальным статданным РФ, объявленным вице-премьером страны Александром Жуковым, с ноября 2008 года уволено по сокращению штатов 53 тысячи человек. Хотя реальное число пострадавших от кризиса намного больше, ведь многие работники уходят «по обоюдному соглашению сторон». Так что тенденция к увеличению числа безработных здесь сохраняется. По данным Pynes Group, пик кризиса в России пришелся на первые три месяца 2009 года, когда сильнее всего пострадали работники финансовой, страховой и строительной отрасли, поскольку сокращения уже прошли в 46% компаний. Между тем, в ряде стран темпы роста безработицы оказались ниже, чем предполагали эксперты. По данным кельнского Института немецкой экономики, в феврале число граждан ФРГ, не имеющих работы, оказалось ниже, чем в конце минувшего года. Например, в обрабатывающих отраслях промышленности Германии будет сокращено до 200 тысяч рабочих мест, считают эксперты, так как только в феврале промышленность получила на 38,2% меньше заказов, чем в конце 2008 года [6].

В России сложившуюся картину подтверждают результаты опроса, проведенные ФОМ, которые свидетельствуют о том, что до кризиса респонденты более четко могли ответить, кто требуется на рынке труда. 31% респондентов заявили, что рабочие специальности – слесари, токари, сварщики и т.д. – наиболее актуальны. Затруднилось ответить 32%. К самым не популярным профессиям респонденты отнесли военных и милицию- менее 1% ответов респондентов. Наверно в этой цифре проявляется отношение общества в целом к данным видам деятельности. 

В условиях мирового финансово-экономического кризиса мнения респондентов стали еще более размытыми, так как 54% затруднялись или вообще не смогли дать ответ и определить, кто же востребован на рынке труда в настоящее время. Однако 20% остались при своем мнении и заявили, что остается острая нехватка рабочих специальностей: слесари, токари, сварщики и т.д. Второе место с существенным отрывом заняла специальность строителей - 5% ответов респондентов.

Может и государству давно пора признать, что актуализация рабочих специальностей будет одним из способов формирования после кризисного рынка труда.

И все же, по словам  заместителя министра здравоохранения и социального развития России Максима Топилина, в последние недели официальная безработица начала понемногу уменьшаться. Она не превышает 3 процентов от экономически активного населения. Однако ситуация на рынке труда в различных регионах страны развивается очень неравномерно [7].

Снижение уровня безработицы, конечно же, является положительной тенденцией, однако множество работников остаются в режиме неполной занятости в условиях снижения объемов производства, это является альтернативой увольнению работников. Однако работодатели должны осознавать, что данная мера является временной и может быть использована при условии уверенности в возобновлении производства в ближайший период, а значит, восстановлении потребности в рабочей силе.

В сложившихся условиях оставшиеся компании будут искать пути собственного выхода из кризиса, следовательно, возрастет спрос на антикризисных управленцев, помимо этого многофункциональные работники, способные заменить нескольких человек, также будут являться востребованным ресурсом. 

Сложнее всего придется студентам и малоопытным сотрудникам в поисках работы, так как за те же деньги работодатели предпочтут приглашать квалифицированных специалистов.

 Однако кризис не решит в полной мере проблему дефицита высококвалифицированных кадров. Ощущение, что на рынке труда появилось много «звезд» высокой квалификации, согласных на меньшую зарплату, чем раньше, будет ошибочным. Процент свободных «жемчужин» на рынке труда увеличится не больше чем на 10% от докризисной ситуации, и произойдет это отнюдь не во всех отраслях. В компаниях, которые сохраняют работоспособность, кризис усилит необходимость мер по удержанию «звезд». Профессионалы также отмечают, что в сегодняшних условиях работающие «звезды» стали еще более сложной добычей для хедхантеров, так как кандидаты, у которых сейчас все хорошо, считают слишком рискованным менять место работы в сложившихся обстоятельствах [8].

Подводя итог, стоит отметить, что более четкие и слаженные действия, как со стороны государства, так и со стороны бизнеса позволили бы снизить напряженность на рынке труда, как на региональном, так и на государственном уровне. Со стороны работодателей должна быть представлена более обширная информация о востребованности кадров. Для этого не хватает сегодняшних программ переквалификации кадров. Так как они направлены на подготовку опять же вчерашних управленцев. Сегодня требуются рабочие специальности, но, к сожалению, сформировавшаяся заработная плата для таких профессий не является перспективной и привлекательной.  
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Стратегии возмездия и устойчивость сговора с ситуации олигополии

Важным случаем анализа олигополистического поведения является ситуация, при которой 2 фирмы, конкурируя, получают нулевую экономическую прибыль. Такую ситуацию принято рассматривать как игру Бертрана. Рассмотрим ситуацию сговора в игре Бертрана. 

Пусть находясь в сговоре две фирмы получают суммарную прибыль П и делят ее пополам. В этом случае чистая приведенная стоимость от участия в сговоре для фирмы будет равна, если счет пренумерандо:

NPVА = 1/2*П + δ*1/2*П + δ2*1/2*П + …

Где δ – дисконтный множитель 0<δ<1

Если фирма в одностороннем порядке нарушает тайный сговор и «ворует» всю монопольную прибыль в течение одного периода времени, сталкиваясь с «вечным» наказанием со стороны другой фирмы, то ее чистая приведенная стоимость будет равна:

NPVБ = П + 0 + 0 + …

Как правило во вводных курсах показывается, что для самоподдержания тайного сговора необходимо выполнение условия при котором NPVА > NPVБ. Несложные расчеты показывают, что для этого дисконтный множитель должен быть меньше 0,5 [1; 2; 3].

Однако, изменяя численность фирм или отказываясь от предположения о «вечности» наказания мы можем получить результаты отличные от явно заниженной нормы дисконта

Для начала откажемся от нереалистичного предположения доминирования стратегии возмездия «бесконечное число ок за одно око»

Рассмотрим ситуацию «три ока за око», т.е. фирма, пострадавшая от одностороннего нарушения контракта мстит в течение трех периодов времени, а потом ситуация возвращается к нормальному сговору. В этом случае ситуация самоподдерживающего контракта выглядит следующим образом

1/2*П + δ*1/2*П + δ2*1/2*П + … > П + 0 + 0 + 0 + δ4*1/2*П +…

В ситуации «два ока за око» условие изменится

1/2*П + δ*1/2*П + δ2*1/2*П + … > П + 0 + 0 + δ3*1/2*П +…

Легко проиллюстрировать, что при смягчении позиции «мстящей» фирмы норма дисконта становится более высокой, что означает большее желание нарушить сговор. И наоборот, чем более жесткой является позиция «мстящей» фирмы, тем более низкая норма дисконта может наблюдаться на практике для самоподдержания тайного сговора.

Также на норму дисконта, достаточную для самоподдержания тайного сговора влияет число фирм в отрасли и период в течение которого нарушение сговора будет обнаружено.

Рассмотрим влияние числа фирм в отрасли. Если в отрасли три фирмы, вступившие в сговор, в игре Бертрана то условием самоподдержания сговора в условиях «вечной мести» становится

1/3*П + δ*1/3*П + δ2*1/3*П + … > П + 0 + 0 + …

Если четыре фирмы

1/4*П + δ*1/4*П + δ2*1/4*П + … > П + 0 + 0 + …

Очевидно, что увеличение числа фирм, входящих в сговор приводит к уменьшению вероятности самоподдержания сговора и увеличивает шанс оппортунистического поведения со стороны отдельной взятой фирмы

Если принять во внимание длительность периода в течение которого нарушение сговора будет обнаружено и принять его, например, за два, то желание фирмы нарушать сговор вырастет, т.к. она сможет получать монопольную прибыль в течение двух периодов. Условие самоддерживающего сговора в стратегии оппонента «вечная месть» будет выглядеть так:

1/2*П + δ*1/2*П + δ2*1/2*П + … > П+ δ*П + 0 + 0 + 0 +…

Если же обман не будет обнаружен в течение трех периодов, то

1/2*П + δ*1/2*П + δ2*1/2*П + … > П+ δ*П + δ2*П+ 0 + 0 +…

Время, затрачиваемое на обнаружение оппортунистического поведения, является важным фактором для эффективности сговора в олигополистических играх.

Очевидно, что на практике возможно сочетание комбинаций описанных в статье. В этом случае можно выявить общую тенденцию, что чем добросердечнее будут фирмы, чем их будет больше и чем сложнее выявить нарушение, тем меньшее число тайных сговоров мы будет наблюдать в экономической системе
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Знаменский кафедральный собор как исторический и духовный центр города Курска

Знаменский кафедральный собор расположен в историческом центре города Курска. Каждый горожанин хорошо знает вид этого архитектурного памятника как «визитной карточки» Курска. Исторически сложилось, что строительство собора и само существование города тесно взаимосвязаны.

Город одним из первых принимал на себя удары татарских орд. Во время нашествия Батыя на Русь город Курск и его область были до того разорены, что пришли в запустение и заросли лесом. Жители Рыльска нередко отправлялись туда на звериную ловлю. Один из них, проходя по лесу 8 сентября 1295 году на берегу реки Тускарь, увидел при корне дерева икону, обращенную лицевой стороной к земле. Он поднял ее и увидел, что это икона Знамения Божией Матери. В ту же минуту из земли показался источник воды на том самом месте, где лежал образ. С тех пор чудотворную икону назвали Коренная.

В начале XVII века, в 1612 году город-крепость Курск доблестно выдержал осаду. К Курску подступило семидесятитысячное польско-литовское войско под командованием гетмана Жолкевского. Курск был захвачен и разорен, только крепость с её защитниками стояла неприступно. Куряне под предводительством воеводы Юрия Игнатьевича Татищева дали благочестивый обет: в случае успеха соорудить в центре Курска монастырь во имя Богоматери и перенести в него чудотворную Коренную икону «Знамение».

Известно, что курский Знаменский монастырь был основан в 1612 году в честь избавления от нашествия поляков. 

В 1631 году многие деревянные постройки монастыря были уничтожены пожаром. В 1649 году по указу царя Алексея Михайловича началось строительство монастыря на средства из казны государства, а также и на народные пожертвования. Строительство велось в основном из камня.

В 1782 году императрица Екатерина II собственноручно начертала «Быть по сему» на первом регулярном плане застройки Курска, который предусматривал обширную площадь и место для нового большого собора.

В 1680 году построен главный храм монастыря – Знаменский собор. Через 135 лет собор был планово разобран из-за ветхости его фундамента.

В 1816-1826 годах под руководством архимандрита Палладия (Белевцева), бывшего артиллерийского офицера, был построен собор монастыря. Колокольня состояла из двух башен с размещенными в них колоколами. Наружные стены собора, большого купола и колокольни украшены полуколоннами. В соборе находилась почитаемая народом Курская Святыня – Чудотворная икона Знамение Пресвятой Богородицы.
Знаменский собор стал знаковым местом в истории нашего города и как архитектурный образ, который организовывал архитектурное пространство его центральной части несколько сотен лет. 

Собор в плане представляет собой крест, кубический объем, на котором возвышается световой барабан центральной части постройки, увенчивает сферический купол диаметром 20 м. Выстроен храм из обожженного кирпича, облицован мячковским камнем (из подмосковного села Мячково). Толщина стен основания - 5,7 м. Знаменский собор построен в основании в виде креста. Длина собора – 28 сажень (59 м), ширина (в широкой части) – 13,5 сажень (29 м), высота храма (с крестом) – 65 аршин (46 м), диаметр купола – 21 аршин (15 м). Внутренние стены собора отделаны под белый мрамор, украшены лепными живописными изображениями. Чугунный иконостас позолочен. На ближней к колокольне площади были установлены башенные часы, отбивавшие время каждые 15 минут. 

Фронтон южной части храма имел портал с шестью колоннами, с  капителями коринфского ордера.  Основной купол и четыре малые главки были позолочены червонным золотом.

Внутренняя поверхность стен была отделана под мрамор и украшена лепными изображениями на библейские сюжеты.

С собором и иконой Знамения связаны и некоторые события предреволюционных лет России. Например, взрыв организованный Уфимцевым в курском соборе с целью уничтожения чудотворной иконы. Храм был разрушен, а икона осталась цела. Это трагическое событие имело свой отголосок в Германии во Франкфурте. Священника, сопровождавшего икону, как упомянуто в книге епископа Серафима  :-«… отозвал в сторону некий старик и сказал: я был сообщником Уфимцева в покушении на взрыв этой иконы. Был я мальчишкой и в Бога не верил. Вот и захотелось мне проверить: если Бог есть, то Он не допустит гибели столь великой святыни. После взрыва я горячо уверовал в Бога, и до сих пор горько раскаиваюсь в своем ужасном поступке. Старик поклонился чудотворной иконе и вышел из храма»*.

29 октября 1920 года икона с остатками Белой армии и гражданским населением покинула Русскую землю. Затем икона побывала в Югославии, Германии и наконец, в Соединенных Штатах, где находится по настоящее время. В курском соборе хранится копия – «список» этой иконы.

Во время Великой Отечественной войны собор разделил участь своего города - выгорел изнутри, купол обрушился.

В начале 50-х здание восстановили до предвоенного состояния, но внутреннее устройство уже ничем не напоминало Знаменский собор: были сооружены двенадцать железобетонных колонн, поддерживавших внутренний купол (раньше его не было), две открытые лестницы, фойе, перекрытия над двумя залами. Заново устроили параболическую оболочку внешнего купола. Работу проделали большую, несмотря на трудные послевоенные годы, но к храму она уже не имела никакого отношения. В здании был размещен кинотеатр «Октябрь».

Политические перемены 90-х постепенно принесли новое отношение к историческим памятникам. Прежняя, казавшаяся незыблемой, коммунистическая идеология рухнула. Власти приняли решение реставрировать Знаменский собор.

В 1992 г. храм был вновь передан церкви. Возведена колокольня.

Сегодня Знаменский собор духовный правопреемник стертого временем монастыря, впитал в себя святость церквей и соборов, деревянных и каменных, что стояли когда-то на его месте со времен основания города. Торжественно венчал центральную площадь города, объединял духовные чаяния горожан, стал знаковым историческим местом.

Архитектурное решение городского образа сформировалось благодаря постройке Знаменского кафедрального собора, который и ныне оказывает воздействие на формирование городского центра. И это делает главный курский храм духовным символом нашего города, имеющим неоспоримое право на бережное отношение к себе.
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Человеческий капитал как основной фактор перехода к инновационной экономике

Благосостояние общества напрямую зависит от производительности труда. В современных условиях достижение более высокой производительности не представляется возможным без инвестиций в человеческий капитал, поскольку с каждым годом все более ощущается потребность в «интеллектуальноемких» товарах, услугах и работах.


В теории общего равновесия с практикой применения краткосрочных договоров предприниматели не заинтересованы в инвестициях в рабочую силу. Но в последнее время факторы долгосрочного роста широко признаются в качестве доминирующих в регулировании деловой активности. Как отмечают некоторые западные экономисты, предприниматели все лучше осведомлены о важности инвестиций, которые становятся «интегрированной частью человека», и это осознание приводит к освобождению роста инвестиций в индивида.

При этом под человеческим капиталом необходимо понимать не просто образование, а набор способностей и умений усваивать, анализировать и, главное, применять знания на практике. 


Возможен ли переход к инновационной экономике без определенного уровня человеческого капитала в стране в целом? Для этого необходимо определить критерии, по которым можно определить инновационную экономику. Довольно интересные признаки инновационной экономики представляют в своей статье Исмаилов Т. А. и Гамидов Е. С. 

По их мнению, экономика общества является инновационной, если в обществе:

- любой индивидуум, группа лиц, предприятий в любой точке страны и в любое время могут получить на основе автоматизированного доступа и систем телекоммуникаций любую необходимую информацию о новых или известных знаниях, инновациях (новых технологиях, материалах, машинах, организации и управления производством и т.п.), инновационной деятельности, инновационных процессах;

- производятся, формируются и доступны любому индивидууму, группе лиц и организациям современные информационные технологии и компьютеризированные системы, обеспечивающие выполнение предыдущего пункта;

- имеются развитые инфраструктуры, обеспечивающие создание национальных информационных ресурсов в объеме, необходимом для поддержания постоянно убыстряющихся научно-технического прогресса и инновационного развития, и общество в состоянии производить всю необходимую многоплановую информацию для обеспечения динамически устойчивого социально-экономического развития общества и, прежде всего, научную информацию;

- происходит процесс ускоренной автоматизации и компьютеризации всех сфер и отраслей производства и управления; осуществляются радикальные изменения социальных структур, следствием которых оказываются расширение и активизация инновационной деятельности в различных сферах деятельности человека;

- доброжелательно воспринимаются новые идеи, знания и технологии, есть готовность к созданию и внедрению в широкую практику в любое необходимое время инноваций различного функционального назначения;

- имеются развитые инновационные инфраструктуры, способные оперативно и гибко реализовать необходимые в данный момент времени инновации, основанные на высоких производственных технологиях, и развернуть инновационную деятельность; она должна быть универсальной, конкурентоспособно осуществляющей создание любых инноваций и развитие любых производств;

- имеется четко налаженная гибкая система опережающей подготовки и переподготовки кадров-профессионалов в области инноватики и инновационной деятельности, эффективно реализующих комплексные проекты восстановления и развития отечественных производств и территорий.


Ни одно из приведенных выше условий не может быть выполнено без высокого уровня развития человеческого капитала.

Быстрота, с которой устаревают знания и навыки на данный момент, просто потрясающая. Если ранее знания, полученные в период обучения, позволяли приступать к работе сразу же с момента получения диплома и были актуальны достаточно продолжительное время, то сейчас необходимость повышения квалификации возникает уже в первые годы работы.

Можно ли признать эффективными инвестиции в новые разработки? В целом, да. Но ничуть не меньшие средства требуется вкладывать во внедрение этих разработок и обучение персонала. Проще говоря, если новая технология или метод производства остались только в виде разработок и исследований, то денежные средства, инвестированные в них, были потрачены неэффективно. Невозможно строить инновационную экономику, если большая часть работников не способна воспринимать и применять новшества.


Это порождает необходимость постоянного инвестирования в развитие навыков работников, как на уровне государства, так и на уровне фирм. Основная задача организации в развитии персонала заключается в том, чтобы максимальное количество работников занимали такие позиции в организационной структуре, которые позволяли бы им добиваться наилучших результатов в профессиональной деятельности, то есть были бы адекватны их собственным возможностям, а также задачам, стоящим перед компанией. В свою очередь, позиция содержит в себе еще и субъективно воспринимаемую человеком личностную компоненту, а именно – удовлетворенность работника занимаемым статусом, условиями труда. Кроме того, позиция в организационной структуре должна предоставлять возможность для самореализации работника, обеспечивать определенную свободу действий.


Этого невозможно добиться исключительно путем повышения уровня профессионального образования. Для этого требуется производить развитие многих дополнительных навыков, не связанных напрямую с профессией. Только при выполнении этого условия можно подготовить почву для перехода к действительно инновационной экономике во всех сферах общественного производства. Именно поэтому необходимо разработать, прежде всего, концепции эффективного инвестирования в человеческий капитал, что позволит более эффективно распоряжаться средствами, направляемыми на развитие, как на уровне отдельной организации, так и на уровне государства. Это позволит каждому отдельному индивиду в полной мере использовать весь свой внутренний потенциал в процессе осуществления трудовой деятельности. 

Лукьянчикова С.В.

аспирант Курского института менеджмента, экономики и бизнеса

Государственная поддержка сельского хозяйства и ее основные составляющие

В настоящее время огромное внимание государство уделяет проблемам агропромышленного комплекса. Так, на смену приоритетному национальному проекту «Развитие АПК» правительство разработало Государственную программу развития сельского хозяйства и регулирования рынков сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия на 2008-2012 годы, а также реализуется Федеральный закон «О развитии сельского хозяйства». Главной целью государственной поддержки можно назвать создание условий для увеличения производства продукции до уровня, обеспечивающего продовольственную безопасность страны, с одновременным повышением экономической эффективности отрасли. 

С начала реализации национального проекта ситуация в сельском хозяйстве значительно улучшилась, хотя и остается еще много нерешенных проблем. При этом государственную поддержку можно разделить на три составляющие: прямую, косвенную и опосредованную.

К прямой государственной поддержке можно отнести предоставление субсидий на сельскохозяйственное производство и материально-технические ресурсы; субсидирование процентной ставки по кредитам; субсидии на компенсацию части затрат сельхозтоваропроизводителей на страхование урожая (сельхозстрахование с участием государства); субсидии на затраты капитального характера, платежи за ущерб, связанный с реорганизацией производства (выплаты за сокращение посевных площадей, вынужденный забой скота и т.д.). [1]

Так в 2010 году субсидии из федерального бюджета будут направляться на поддержку экономически значимых региональных программ развития сельского хозяйства, которые прошли специальный отбор. Средства будут предоставляться бюджетам субъектов РФ при соблюдении ряда условий. Среди них - наличие утвержденных региональных программ поддержки сельского хозяйства, а также выделение определенной суммы средств из регионального бюджета. Еще одно условие – субсидия должна быть предоставлена конкретному товаропроизводителю. [2]

При страховании сельхозкультур для частичного покрытия расходов на страхование сельскохозяйственным товаропроизводителям за счет бюджетных средств предоставляются субсидии в размере не менее 50 процентов от уплаченной ими страховой премии по договору страхования. При этом сельскохозяйственному страхованию с государственной поддержкой подлежит урожай сельскохозяйственных культур (зерновых, масличных, технических, кормовых, бахчевых культур, картофеля, овощей) урожай и посадки многолетних насаждений (виноградники, плодовые, ягодные, орехоплодные насаждения, плантации хмеля, чая). Однако, по сложившейся практике, договоры страхования заключаются сельхозтоваропроизводителями в период весеннее - полевых работ, то есть в период, когда сезонные расходы страхователя имеют наибольшие значения. При этом сельскохозяйственный товаропроизводитель должен за свой счет произвести покрытие расходов на страхование в размере 100 процентов затрат. Субсидия же выплачивается сельхозтоваропроизводителю лишь через несколько месяцев и требует от страхователя совершения большого количества административных действий и обоснования для получения такой субсидии. [4]

К косвенной государственной поддержке относятся ценовое вмешательство на рынке продовольствия посредством поддержки внутренних цен на сельскохозяйственную продукцию, установления квот и тарифов, установления налогов на экспорт и импорт продовольствия; компенсация издержек сельхозпроизводителей по приобретению средств производства; содействие развитию рынка, предусматривающее выделение государственных средств на разработку и осуществление государственных программ, субсидии на хранение продукции и транспортные работы по перевозкам сельхозпродукции; содействие развитию производственной инфраструктуры, которое предполагает выделение государственных средств на проведение мероприятий долгосрочного характера, обеспечивающих рост эффективности производства – субсидии на строительство производственных помещений, рекультивацию земель; льготное налогообложение; закупки сельхозпродукции и продовольствия для государственных нужд; закупочные и товарные интервенции с зерном; защита экономических интересов товаропроизводителей при осуществлении внешнеэкономической деятельности и др. [1]

Так правительством приняты Постановления РФ, регулирующие объемы импортируемой продукции. Постановлением правительства от 8 декабря 2008 г. № 918 «О временных ставках ввозных таможенных пошлин в отношении отдельных видов мяса крупного рогатого скота, свинины и мяса домашней птицы» в 2009 г. снижена квота на импорт мяса птицы до 952 тыс. т и увеличены внеквотные ставки ввозной таможенной пошлины на ввоз мяса домашней птицы и свинины. В результате принятия мер таможенно - тарифного регулирования и увеличения внутреннего производства импорт мяса сократился более чем на 30%, и до конца 2009 года доля импорта мяса должна снизится до 25%. Также Постановлением правительства от 31 января 2009 г. № 71 «О временных ставках ввозных таможенных пошлин в отношении сливочного масла и отдельных видов молочной продукции» утверждены ставки ввозных таможенных пошлин на молоко, сгущенное молоко или сливки в размере 20% таможенной стоимости сроком на 9 месяцев. На этот срок установлены и ставки ввозных таможенных пошлин на сливочное масло и прочие жиры и масла, изготовленные из молока, молочной пасты в размере 15% таможенной пошлины, но не менее 0,35 евро за 1 кг. Были внесены изменения в баланс Союзного государства с Белоруссией по молоку и молокопродуктам, предусматривающие снижение объемов поставок сухого молока и увеличение поставок сыров. [3]
Также до 1 января 2012 г. продлен  срок освобождения от НДС ввоза на таможенную территорию Российской Федерации племенного крупного рогатого скота, племенных свиней, овец и коз, семени и эмбрионов племенных животных, племенных лошадей и племенного яйца, осуществляемый сельскохозяйственными товаропроизводителями и российскими организациями, занимающимися лизинговой деятельностью.

Зерновые интервенции – это один из механизмов государственного регулирования рынка зерна, необходимая мера поддержки стабильности внутреннего зернового рынка и доходов сельхозтоваропроизводителей. Государство начало использовать этот механизм на зерновом рынке с 2001 года. Тогда в рамках интервенций было закуплено 0,2 млн. тонн продовольственной пшеницы. С каждым годом на эти цели выделяется всё больше средств. В 2008 году была выделена  существенная сумма денежных средств – около 80 млрд. рублей. И впервые за 7 летнюю историю их проведения был закуплен рекордный объем зерна – 6,4 млн. тонн на сумму свыше 30 млрд. рублей. [5]

Государственная опосредованная поддержка представляет собой мероприятия по обеспечению благоприятных организационно-экономических условий функционирования сельскохозяйственных товаропроизводителей. Они представлены мерами по реструктуризации задолженности сельхозпроизводителей по платежам в бюджет всех уровней, государственные внебюджетные фонды, поставщикам энергетических и других материально-технических ресурсов; созданию специального налогового режима; поддержке аграрной науки; пополнению за счет бюджетных средств уставного капитала ОАО «Росагролизинг» и ОАО «Россельхозбанк»; реализация программ подготовки и закрепления молодых специалистов в сельской местности и др.

Так в соответствии с программой господдержки в 2009 году было выделено 25 млрд. руб. на увеличение уставного капитала ОАО «Росагролизинг». На полученные средства федерального бюджета «Росагролизингом» было закуплено 15 тысяч единиц российской сельскохозяйственной техники: 7200 тракторов 2200 зерноуборочных и кормоуборочных комбайнов, комплексы сельскохозяйственных машин и оборудования для интенсивных агротехнологий, а также высопродуктивный племенной скот, модернизированы скотоместа. [3]
Немаловажным для сельского хозяйства является и создание специального налогового режима. Так предприятия, перешедшие на уплату единого сельскохозяйственного налога заменяет им уплату четырех налогов: налог на прибыль, налог на имущество, единый социальный налог, НДС. При переходе на ЕСХН сокращается сумма уплачиваемых налогов для слабых и средних хозяйств; оптимизируются сроки уплаты налога (учитывая то, что первое полугодие является затратным, т.е. ЕСХН будет уплачиваться раз в год); упрощается ведение бухгалтерского учета; добровольность выбора режима налогообложения.

Таким образом, государственная поддержка может рассматриваться по трем основным составляющим, среди которых: прямая (прямые бюджетные выплаты); косвенная (бюджетные средства носят стимулирующий характер); опосредованная (через организационно-экономические мероприятия, зачастую впрямую не связанные с аграрным сектором экономики). 

Так государственная поддержка реализуется по трем основным направлениям, при этом каждое из них оказывает значительное влияние на развитие сельского хозяйства. При осуществлении только всех вышеизложенных направлений государственной поддержки сразу возможны не только значительный рост в сельскохозяйственном производстве, что скажется на продовольственной ситуации, повышении конкурентоспособности отрасли, вывод сельского хозяйства на качественно новый уровень своего развития, но и укрепление экономики страны на годы вперед, что сделает ее более сильным партнером на мировом рынке.
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Инвестиционный потенциал и инвестиционная привлекательность региона
Привлечение инвестиций в экономику регионов является важной задачей текущего момента. Эффективно решить ее можно путем  повышения инвестиционной привлекательности конкретного региона для потенциальных инвесторов.

Теория рыночной экономики опирается на исходный постулат: все субъекты предпринимательства функционируют в условиях ограниченных ресурсов. Из этого следует основополагающий методологический вывод, что каждый элемент хозяйственной системы обладает определёнными видами преимуществ. 

«Потенциал» как экономическая категория определяется так: «Возможность и готовность субъектов рынка специализироваться в тех видах деятельности и производства, по которым в каждый момент времени имеются абсолютные или сравнительные преимущества» [3].

Абсолютные преимущества складываются из геостратегических, географических, природно-климатических, демографических условий. Сравнительные преимущества, обусловлены инвестиционным потенциалом, позволяющим реализовывать стратегии снижения издержки или дифференцировать выпуск. Снижение издержек имеет экономический смысл только тогда, когда предельный спрос (потребительский потенциал) на «внешнем» рынке ниже «наших» текущих предельных издержек. Стратегия дифференциации возможна при развитом производственном и научно-исследовательском потенциале. 

Под категорией «инвестиционный потенциал» понимается «совокупная возможность отраслевых непостоянных ресурсов, позволяющих увеличивать капиталовооружённость труда и способность хозяйствующих субъектов, оперирующих запасами этих ресурсов, обеспечивать во времени устойчивый экономический доход». В данном определении непостоянный запас ресурсов, имеющихся в наличии на данный момент времени, позволяющий увеличивать производительность труда, образует производственный фактор «капитал»; «экономический доход» – это стоимостное выражение потока предпринимательских услуг, порождённых этими запасами в течение определённого времени [2].

С. В. Зенченко, М. А. Шемёткина определяют инвестиционный потенциал региона как совокупную возможность собственных и привлеченных в регион экономических ресурсов обеспечивать при наличии благоприятного инвестиционного климата инвестиционную деятельность в целях и масштабах, определенных экономической политикой региона [2].
Инвестиционный потенциал региона можно представить как потенциал сбалансированного развития, при котором всем собственникам капитальных ресурсов обеспечивается нормальный гарантированный уровень экономического дохода [3]. «Гарантированный доход» является фактором, который влияет на мобильность инвестиционных ресурсов и может выполнять функции системного рейтингового критерия. Исходные постулаты вышеуказанной теории базируются на следующих предпосылках: 

- главным ресурсом, который обеспечивает экономический доход, является производственных фактор «земля»; 

- различия между страной и регионом носят не качественный, а количественный характер. И там, и там задействованы одни и те же экономические силы, но в разных пропорциях. Все регионы имеют одинаково экономическое, но разное географическое пространство; 

- любая отрасль имеет потенциальные безграничные возможности для географической концентрации; 

- все факторы, обуславливающие географические различия можно разделить на общие, имеющиеся во всех отраслях и регионах, и специфические, действующие в ряде отдельных отраслей и регионов. Каждая группа факторов подразделяется на региональные, обуславливающие размещение производительных сил с нулевой или низкой мобильностью только в определённых местах и агломерационные, способствующие концентрации мобильных факторов производства в некоторых из этих мест; природные, доставшиеся как бы «по наследству» и социально-культурные, постоянно воспроизводимые. 

Основываясь на статистике Курской области рассмотрим показатели поступивших иностранных инвестиций с 2004 по 2007 года в Курской и соседних областях, а также в Центральном федеральном округе и Российской Федерации в млн.руб.[4]:

Таблица. Иностранные инвестиции в экономику (тысяч долларов США)

	Регионы
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007

	Курская область
	8778
	21828
	4850
	23840
	33219

	Белгородская область
	23339
	20940
	21053
	84240
	536933

	Воронежская область
	29568
	57476
	53346
	107890
	160284

	Орловская область
	12121
	2336
	19693
	43459
	48680

	Центральный федеральный округ
	15664335
	19276636
	28930403
	30100553
	78722110

	Российская Федерация
	29698874
	40508891
	53651047
	55109097
	120941000


Исходя из данных таблицы видно, что была наиболее привлекательна для инвестирования Воронежская область в 2004-2006 гг., а в 2007 г. Белгородская область.

При разных количественных объемах ресурсов, обусловленных географическим разделением труда, регионы ведут соревнование между собой за привлечение мобильных факторов производства, которые в долгосрочном периоде задают параметры и масштабы инвестиционного потенциала территории. На уровне региона объём привлекаемых факторов в значительной мере зависит не от сравнительных, а абсолютных преимуществ, доставшихся как бы «даром». С точки зрения методологии пространственных теорий основу абсолютных региональных преимуществ составляют: количество и качество трудовых ресурсов; производственный фактор «земля», используемый для разработки, обработки и размещения; географическое расположение на мировых транспортных путях.

На уровне отдельного региона абсолютные преимущества имеются только в очень ограниченном числе отраслей, в результате чего локальная территории не может в долгосрочном периоде привлекать и удерживать многочисленное население и дифференцированный капитал. Высокая мобильность капитала создаёт для регионов, обладающих абсолютными преимуществами, возможности кумулятивного процесса неравномерного развития, который, с одной стороны, может проявляться в более быстрых темпах накопления экономического дохода, с другой – более глубокой фазе депрессии, из которой территория самостоятельно может не выйти вообще.

Обычно первым сигналом снижения инвестиционного потенциала является отъезд высококвалифицированных кадров, вследствие чего сокращается сфера применения труда для остающихся на прежних местах. Отъезд квалифицированных кадров уменьшает налоговую базу местных бюджетов, что ведёт к ухудшению положения ряда социальных групп населения, получающих свои доходы из бюджета. Снижение общего благосостояния практически всегда сопровождается «бегством» капитала, что придает регрессивному процессу кумулятивный характер. Отсюда можно сделать один важный вывод: экономическое процветание и упадок регионов является саморазвивающимся процессом, усиливающим неравномерность регионального развития.

Традиционно понятие инвестиционная привлекательность означает наличие таких условий инвестирования, которые влияют на предпочтения инвестора в выборе того или иного объекта инвестирования. Объектом инвестирования может выступать отдельный проект, предприятие в целом, корпорация, город, регион, страна. Нетрудно выделить то общее, что ставит их в один ряд: наличие собственного бюджета и собственной системы управления. Объект каждого уровня (и, соответственно, его инвестиционная привлекательность) обладает собственным набором значимых свойств, но регион в этом ряду занимает особое место: в силу особенностей он имеет свою специфику, и, в то же самое время, в силу целостности структуры не является уникальным. Именно эта особенность позволяет сравнивать регионы между собой. 

Для формулирования в контексте настоящей диссертационной работы наиболее приемлемого определения понятия «региональный инвестиционный потенциал», концентрирующего все его сущностное наполнение и наиболее полно отражающее представления современной экономической науки об инвестиционной деятельности, необходимо рассмотреть основные его составляющие.

Инвестициями являются «денежные средства, целевые банковские вклады, паи, акции и другие ценные бумаги, технологии, машины, оборудование, кредиты, любое другое имущество или имущественные права, интеллектуальные ценности, вкладываемые в объекты предпринимательской и других видов деятельности в целях получения прибыли (дохода) и достижения положительного социального эффекта» [1].

Выделим ряд факторов, оказывающих наибольшее влияние на предпочтения инвесторов. Так, наиболее значимыми для оценки инвестиционного потенциала региона являются следующие факторы: 

- ресурсно-сырьевой (средневзвешенная обеспеченность балансовыми запасами основных видов природных ресурсов); 

- производственный (совокупный результат хозяйственной деятельности в регионе); 

- потребительский (совокупная покупательная способность населения региона); 

- инфраструктурный (экономико-географическое положение региона и его инфраструктурная обустроенность);

- интеллектуальный (образовательный уровень населения); 

- институциональный (степень развития ведущих институтов рыночной экономики); 

- инновационный (уровень внедрения достижений научно-технического прогресса в регионе). 

Для получения полной картины инвестиционного потенциала рассмотрим основные источники инвестиционных ресурсов региона.

Региональные банки. Роль региональных банков постепенно возрастает в связи с необходимостью повышения инвестиционной активности в условиях наметившегося оживления в реальном секторе после кризиса 1998 года. Именно региональные банки осуществляют широкий спектр посреднических функций в процессе привлечения различных источников для формирования инвестиционного потока в реальный сектор, выступая уполномоченными финансовыми институтами в организации субфедеральных и муниципальных займов; аккумулируя сбережения населения и мобилизуя их в кредиты для инвестиций; концентрируя временно свободные средства предприятий для осуществления ими масштабных инвестиционных проектов; обслуживая вложение иностранных инвестиций в регион и участвуя в корреспондентских отношениях; интегрируя банковский капитал с промышленным, торговым в соответствующих группах, альянсах, корпорациях, холдингах; участвуя в организации инвестиционных потоков из регионального, местного бюджетов и внебюджетных фондов.

Таким образом, развитие созидательного характера деятельности институтов кредитно-банковской сферы в  инвестиционном русле значительно повышает ее потенциал как фактора успешной рыночной трансформации экономики региона.

Сегодня в экономике региона появились новые предпосылки для кредитования реального сектора, а именно: 1) вложения в государственные ценные бумаги существенно ограничены и по доходности почти сравнялись с доходностью от вложений в реальные активы; 2) рынок корпоративных ценных бумаг практически свернулся, отличается неустойчивостью и значительной зависимостью от состояния западного фондового рынка; 3) значительно улучшились условия финансирования для заемщика за счет, прежде всего, уменьшения процентных ставок; 4) сложность с привлечением иностранных инвестиций; 5) большинство предприятий требует таких объемов капиталовложений, которые могут обеспечить только крупные отечественные или иностранные банки; 6) большинство предприятий последние 5-7 лет не обновляло производственных фондов и потому остро нуждается в инвестициях. Эти и другие предпосылки доказывают существование реальной необходимости наращивания инвестиций в регионе, и эту проблему не решить без активного участия банков, которые к настоящему времени уже накопили достаточно денежных средств.

И все же банковским кредитам реального сектора потенциально присуща стабилизирующая функция. Во-первых, поскольку величина собственных источников финансирования предприятий все же недостаточна для обеспечения устойчивого экономического роста, их стабилизация не возможна без вливания заемных средств региональных банков. Во-вторых, банковское кредитование сглаживает влияние на производство и сбыт продукции таких факторов, как аритмичность спроса, сезонность и исчезновение товарного кредита. Поэтому в настоящее время происходит ориентация отношений между предприятиями внутри производственного сектора на отношения между представителями производственного и финансового секторов экономики региона.

Итак, задачу оживления инвестиционной активности и целенаправленной реструктуризации реального сектора экономики региона нельзя сегодня решить без помощи банковской системы, через которую осуществляется передача средств из финансовой сферы в реальный сектор. Актуальная задача формирования полноценного регионального рынка инвестиционных капиталов не может быть сегодня решена без стратегического развития региональной банковской системы как необходимого элемента, формирующегося социально ориентированное рыночное хозяйство региона, обеспечивающего надежное, качественное и эффективное ведение кредитных и расчетных операций реального сектора социальной сферы, а также обслуживание сбережений населения.

Сбережения домохозяйств (населения). Важнейшими и самыми многочисленными экономическими субъектами являются потребители (домохозяйства), не занимающиеся бизнесом, однако имеющие доходы, осуществляющие расходы и имеющие склонность к сбережению. В развитых капиталистических странах представители государственной власти еще несколько столетий назад осознали необходимость займов у населения. Причем в идеале должно быть множество мелких займов, рассредоточенных между различными кредиторами, что минимизирует вероятность одновременного предъявления требований о возврате денег. Кредитными ресурсами могут пополняться бюджеты всех уровней, в том числе региональный (областной).
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Конкурентоспособность региона в сфере инвестиционной деятельности

Для регионов наступил переломный период инвестиционного развития. Именно во время  кризиса по-настоящему становится ясно, кто на что способен. В ближайшие годы в условиях резкого сокращения инвестиционной активности регионы с благоприятным инвестиционным климатом получают мощное конкурентное преимущество перед своими соседями, менее озабоченными проблемами его создания. Во-первых, единственный оставшийся на сегодняшний день крупный инвестор – государство будет продолжать вкладывать средства в развитие инфраструктуры и крупных базовых производств При этом федеральную власть в первую очередь интересуют регионы с мощным инвестиционном потенциалом и высоким качеством управления социально-экономическим развитием. Во-вторых, частный инвестор будет еще больше дорожить своими деньгами и более тщательно подходить к выбору места инвестирования. Он станет выбирать только хорошо зарекомендовавшие себя регионы с устойчиво благоприятным инвестиционным климатом и прежде всего с надежными правовыми гарантиями инвестиционной деятельности. В итоге, и те и другие будут внимательно следить за устойчивостью финансовой системы регионов во время кризиса [7].

          В этих условиях именно конкурентоспособность становится решающим фактором инновационного развития экономики и одной из основных целей стратегии развития региона.

           В последнее время, несмотря на глобализацию отраслей, роль страны и региона базирования фирмы усилилась. Значимость местных условий для создания конкурентных преимуществ бизнеса исследована в теории международной конкуренции М. Портера [4]. 

           Базовый подход к оценке конкурентоспособности региона можно сформулировать на основе концепции конкурентоспособности страны, предложенной М. Портером. Она включает два аспекта оценки конкурентоспособности: факторный и результатный. Факторную оценку конкурентоспособности можно построить на основе детерминант регионального ромба. В основу результирующей оценки конкурентоспособности региона можно положить определение М. Портера. Конкурентоспособность региона – это продуктивность (производительность) использования региональных ресурсов, и в первую очередь рабочей силы и капитала, по сравнению с другими регионами, которая интегрируется в величине и динамике валового регионального продукта (ВРП) на душу населения (и/или одного работающего), а также выражается другими показателями [4]. 

Европейский эксперт Д. Сепик отмечает, что конкурентоспособность на уровне региона определить значительно трудней, чем на уровне предприятия [5, с. 197–205]. Во-первых, потому, что конкурентоспособность на уровне региона обычно рассматривается в рамках макроконцепции, а не как специфически региональный вопрос. Во-вторых, потому, что отсутствует широкий консенсус относительно конкурентоспособности на макроуровне. В-третьих, потому, что само определение конкурентоспособности эволюционирует во времени. В ЕС экономика считается конкурентоспособной, если ее население имеет достаточно высокий и растущий уровень жизни и высокий уровень занятости на устойчивой основе.

          При системном подходе к конкурентоспособности региона можно выделить несколько направлений ее изучения, и прежде всего, следующие: 1) результативное, рассматривающее результаты функционирования региона по его конкурентоспособности; 2) факторное, рассматривающее источники развития региона и создания его конкурентоспособности; 3) процессное, учитывающее условия воспроизводства населения, товаров и услуг, регионального потенциала и др. Эти направления вытекают из миссии и функций региона, которые составляют основу определения понятия «регион». 

         Регион – это государственно-территориальное образование, имеющее административные границы (иногда и государственные границы для приграничных или эксклавных территорий) и органы управления, в котором обеспечиваются: качество и уровень жизни людей (населения); условия ведения и развития предпринимательства; использование, воспроизводство и обновление территориального потенциала (экономического, социального, природно-ресурсного, научно-технического, инновационного, культурного и др.) в интересах живущего и будущего поколений в рамках единого национального пространства. 

           Конкурентоспособность региона – это свойство региона как экономической системы функционировать и развиваться в рыночной среде, эффективно обеспечивать процессы воспроизводства человека, благ и регионального потенциала, которое может изучаться в разных аспектах и на разных уровнях[2].

           Региональная инвестиционная деятельность важна для становления национальной экономики. Подтверждением данного тезиса может служить то обстоятельство, что в Европейском Союзе (ЕС) в качестве необходимого условия успешного экономического развития рассматривают именно формирование и осуществление региональной инвестиционной политики.

           Рассмотрим инвестиции в основной капитал по Курской, Белгородской, Воронежской, Орловской областях, по Центральному федеральному округу в миллионах и Российской Федерации в млрд. руб. с 2003 по 2007 года в виде таблицы[6]: 

Таблица №1. Инвестиции в основной капитал (в миллионах рублей)

	Регионы
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007

	Курская область
	10112
	15198
	17865
	23241
	29293

	Белгородская область
	15336
	22685
	35022
	48422
	73562

	Воронежская область
	19756
	21845
	28652
	36265
	58245

	Орловская область
	5950
	7812
	9610
	12133
	23903

	Центральный федеральный округ
	563111
	770409
	964158
	1152663
	1600158

	Российская Федерация, млрд. руб.
	2186,4
	2865,0
	3611,1
	4580,5
	6626,8


        Судя по показателям 2003 года Воронежская область занимает первое место, Орловская - последнее, а Курская – третье; в года с 2003 по 2007 показатели менялись и начиная с 2004 первое место занимает Белгородская область.

                     Индексы физического объема инвестиций в основной капитал в тех же регионах показаны в таблице №2[6]: 

 Таблица №2. Индексы физического объема инвестиций в основной капитал (в сопоставимых ценах; в процентах к предыдущему году)

	Регионы
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007

	Курская область
	86,5
	131,3
	99,7
	116,4
	103,3

	Белгородская область
	126,8
	130,9
	134,0
	125,2
	124,2

	Воронежская область
	106,0
	98,4
	113,1
	112,4
	126,2

	Орловская область
	100,7
	115,0
	110,9
	112,1
	155,5

	Российская Федерация, млрд. руб.
	112,5
	113,7
	110,9
	113,7
	121,1

	Центральный федеральный округ
	113,0
	118,4
	108,4
	106,9
	111,9


          Осмотрев данные таблицы можно отметить, что в 2003 году высший показатель у Белгородской области, низший у Курской, а вот в 2004 первое место занимает Курская область, последнее Воронежская, в 2005 первое – Белгородская, последнее – Курская, в 2006 – опять Белгородская, последнее – Орловская, в 2007 первое – Орловская, последнее – Курская.

           В течение последних лет в результате теоретических дискуссий и общественного признания новых идей по национальному технологическому и инновационному развитию важность региона как территориальной экономической единицы значительно возросла [1].

          Основная причина такого усиления внимания к региональному развитию в условиях глобализации мировой экономики, на наш взгляд, заключается в следующем:

1. Сегодня общепризнанно, что в условиях глобализации для любой страны важным условием устойчивости и экономической независимости становится способность как отдельных регионов, так и страны в целом быстро реагировать на изменения внутренней и внешней конъюнктуры, осуществлять оперативную адаптацию за счет арсенала средств инвестиционного развития экономики. Таким образом, именно региональная составляющая во многом определяет конкурентоспособность национального бизнеса на современном мировом рынке.

2. Важность региональной переориентации инвестиционной политики связана с характером инновационного развития мировой экономики. Постепенно уходит эпоха доминирования крупных транснациональных компаний, которые ориентировались прежде всего на объемные капиталовложения и крупномасштабный сбыт. Особенностями технологической и инновационной политики в этом случае было стремление к снижению затрат и международному разделению труда, при котором вывоз капитала в страны с меньшими издержками давал дополнительные преимущества. На смену приходит эпоха наукоемкого производства, в котором не масштабы, а способность к постоянному обновлению продукции за счет внедрения новых технологий играет решающее значение в усилении конкурентных позиций нации на мировом рынке. 

3. Региональная переориентация инвестиционной политики связана с особенностями создания и использования принципиально новых технологий, которые становятся все более затратными ввиду больших расходов на осуществление научных исследований и подготовку высококвалифицированных кадров. В то же время существует огромный риск того, что новые идеи и технологии могут быть быстро усвоены странами и компаниями, не имевшими к их финансированию никакого отношения. 

4. Условием высокой конкурентоспособности и устойчивости многих стран на мировом рынке становится углубление промышленной и торговой специализации. В условиях значительного многообразия направлений экономического развития невозможно достичь высоких позиций на мировом рынке по всем товарным позициям. 

5. С региональной специализацией связано и то, что процесс распространения новых технологий между национальными фирмами, производящими одинаковую продукцию, происходит во много раз быстрее, чем в условиях диверсифицированного национального производства. Происходит значительное увеличение совокупного коммерческого (и экономического) эффекта для региона, поскольку эффект от внедрения новой технологии 

умножается на количество фирм региона, достигших успеха в ее внедрении и продвижении на рынок.

6. Немаловажной причиной усиления роли регионального инвестиционного развития является современная инновационная экономика. В современной экономике очень важно создавать и развивать знания в тех направлениях, которые могут дать нации новые конкурентные преимущества.

         Из мировой практики также известно, что к инновационной деятельности в большей степени готовы депрессивные регионы. Именно в них возникает потребность преодолеть кризис за счет новых технологических решений по снижению затрат или создания принципиально новых товаров одновременно с появлением новых компаний. Напротив, в тех регионах, где прежняя структура промышленности еще способна давать стабильный доход и тем самым создавать условия экономической и политической стабильности, стремление к инновациям будет намного ниже. Поэтому в новой российской стратегии задирами инновационного процесса должны будут выступать наиболее кризисные регионы. Нам представляется, что создание инновационной региональной экономики следует начинать в тех регионах, где возможно появление и развитие малого и среднего инновационного бизнеса как опоры для экономики всего региона[3].

В современных условиях целесообразно сделать упор на стадию инвестиций с последующим переходом к инновационному развитию. Но уже сегодня существует объективная потребность в инновационной «наполненности» привлекаемых инвестиций. В создании конкурентного преимущества региона немаловажное значение имеют научные знания, образование и как факторы развития производства, и как факторы формирования инновационного потенциала региона.

У нашей страны есть огромные инвестиционные возможности. Несмотря на длительность периода осмысления своего собственного рыночного пути Россия должна в ближайшей перспективе перейти к созданию принципиально новой экономической системы, обеспечивающей опережающее развитие регионов с учетом передового опыта развитых стран и специфических особенностей российской экономики.
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ФОРМАЛИЗАЦИЯ МОДЕЛИ ПОВЕДЕНИЯ ФИРМЫ

И ИЗУЧЕНИЕ УСЛОВИЙ ПОЛУЧЕНИЯ ПРИБЫЛИ
Поведение производящей фирмы на рынке продуктов и ресурсов моделируется аксиомой: фирма стремится к получению максимальной прибыли, которая понимается как разница между доходом фирмы от продажи ее продукта и издержками на приобретение потребляемых ресурсов [1].

Формализм претендующей на универсальность модели поведения фирмы должен включать выбор независимых переменных и параметров модели, определение функции прибыли, параметрическое исследование модели, задачу максимизации функции прибыли.

В качестве независимых переменных естественно выбрать количественные показатели [image: image10.png]


 потребляемых ресурсов, [image: image12.png]


 , [image: image14.png]


 , и их совокупность [image: image16.png]


 понимать как план расхода ресурсов фирмы. Цены [image: image18.png]


 и [image: image20.png]


 продажи продукта фирмы и покупки ресурсов образуют один набор параметров модели, подразумевается [image: image22.png]p >0



 , [image: image24.png]w; > 0



 , [image: image26.png]


 , второй набор составляют параметры [image: image28.png]


, определяющие характер производства фирмы, присущие ее производственной функции [image: image30.png]flxy,




. Таким образом, доход фирмы составляет [image: image32.png]


, издержки равны [image: image34.png]Wiy + o WL,



 , их разность определяет функцию прибыли [image: image36.png]5 a .z)
T(Xys o Xy Py Wy, oo Wy



 , зависящую от расхода ресурсов, как от аргумента, и содержащую двупараметрическую зависимость от цен и от свойств производства.

Параметрическое исследование модели имеет целью найти области значений параметров, на которых имеются различия в математической постановке задачи и в интерпретации ее результатов. Во-первых, требуется параметрическое изучение вопроса о знакопостоянстве функции прибыли, при этом ситуация, когда [image: image38.png]T >0



 , понимается как наличие прибыли, когда же [image: image40.png]T<0



  – убыток. Это исследование трактуется как нахождение такого соотношения цен на продукт и ресурсы, при котором существует множество планов расхода ресурсов, приносящих прибыль, и соотношения цен, при котором все возможные планы являются убыточными. Оно может быть проведено в форме нахождения области истинности предиката [image: image42.png]3p,wy, W, 3@,..2: 3K T >0



 и его результатом является получение множества прибыльных планов расхода ресурсов в параметрической зависимости от цен и свойств производства.

Во-вторых, надо выяснить, является ли найденное множество прибыльных планов расхода ресурсов ограниченным или неограниченным. Свойство ограниченности этого множества определяется наличием отрицательного предела функции прибыли [image: image44.png]lim, == 7 < 0



 на бесконечности, свойство неограниченности – наличием хотя бы одного ресурса, при неограниченном потреблении которого сохраняется возможность получения прибыли [image: image46.png]>0



. Можно доказать достаточное условие ограниченности множества прибыльных планов расхода ресурсов в виде [image: image48.png]lim, e fo <5



 , [image: image50.png]


 , и достаточное условие неограниченности этого множества в виде [image: image52.png]


 , [image: image54.png]L



 , которые удобно интерпретируются через значения производственной функции [image: image56.png]


 и предельной производительности ресурсов [image: image58.png]


 на бесконечности, но не являются необходимыми условиями. При [image: image60.png]


 значение прибыли на бесконечности [image: image62.png]


 выражается через бесконечно малую знаконеопределенную функцию [image: image64.png]o< (x;)



 и вопрос о прибыли или убытке остается открытым. Представляется целесообразным выяснять вопрос об ограниченности множества прибыльных планов в следующей интерпретации: имеются ли такие цены и параметры производства, которые позволяют получать прибыль при неограниченном росте издержек, или в этом случае возможен только убыток. Таким образом, в формализм модели поведения фирмы требуется включить предикат вида [image: image66.png]3p, Wy, W, 3@, .2 : limzs= 7w < 0



 , указывающий области значений параметров модели, на которых множество прибыльных планов ограничено, либо является неограниченным.

В-третьих, требуется исследовать функцию прибыли на локальный максимум в параметрической зависимости от цен и характера производства. Соответствующий предикат [image: image68.png]3p, Wy, W, 3a,..2:dr = 0Ad T <0



 должен содержать необходимое и достаточное условие существования точки локального максимума, сформулированное через дифференциалы первого и второго порядка [image: image70.png]dm



 и [image: image72.png]d*:
T



 функции прибыли. Это исследование выясняет области значений параметров модели, на которых функция прибыли имеет точку локального максимума, и области, на которых такая точка не существует. Первая из двух указанных ситуаций интерпретируется как наличие оптимального плана [image: image74.png](%40 Xp)



 расхода ресурсов, приводящего к получению максимальной прибыли, при этом любое отклонение от [image: image76.png]


 необходимо приводит к снижению прибыли. Во второй ситуации характер изменения прибыли является монотонным.

В зависимости от результатов параметрического исследования модели по трем указанным направлениям задача максимизации прибыли ставится либо как нахождение точки локального максимума функции многих переменных, либо как нахождение точки условного максимума, либо как нахождение наибольшего значения функции многих переменных на замкнутом ограниченном множестве. При этом допустим широкий спектр интерпретаций от получения максимально возможной прибыли до минимизации убытка. Приведенное обсуждение формальной стороны модели поведения фирмы позволяет понять ее как систему логических задач и задач математического анализа, которая может быть записана в виде
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        [image: image80.png]X, (pywy,.wy) =P, (a,..





        [image: image82.png]3G3P: nubo 3X: w >0, aubo VX: m <0




        [image: image84.png]363P: aubo limx.—=m <0, 060 3x: limy e > 0




        [image: image86.png]0Ad*m <0, aubo VX: dr=0Vdim=0




        [image: image88.png]Z) = max





и которая может быть использована как универсальная модель для изучения условий получения прибыли.

Рассмотрим результаты предложенной модели, когда производство фирмы описывается функцией Кобба-Дугласа [image: image90.png]


 , параметры которой являются показателями эластичности выпуска по ресурсам, а сумма всех параметров является показателем эластичности производства. Моделирование проводилось с функцией прибыли двух переменных [image: image92.png]w(xy, %55 oWy, Wo; @, pxfxd — wyx, —w,x,
; Xy — Wa X,
(24, x5; powy, Wy @, b) Txf



 , соответствующей поведению фирмы в долгосрочном периоде [1], краткосрочный период – с функцией прибыли одной переменной – изучен как частный случай. При параметрическом исследовании модели в постановке задачи и интерпретации результатов выделены три варианта, которые соответствуют трем областям значений параметров производственной функции, определяемым значением эластичности производства [image: image94.png]a+b



 в сравнении с единицей.

Когда эластичность производства меньше единицы [image: image96.png]a+b<1



 , множество прибыльных планов расхода ресурсов существует, то есть имеется возможность получать прибыль, при любых ценах на продукт и ресурсы. Это множество задается неравенством  [image: image98.png](rcosg,rsing)
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 , является ограниченным и располагается внутри замкнутой нулевой изопрофитной линии (рис.1а). Функция прибыли имеет единственную точку локального экстремума – точку максимума [image: image104.png](45,7%2,)



 ,то есть оптимальный план [image: image106.png]


 расхода ресурсов, в которой прибыль достигает своего максимально возможного значения [image: image108.png]ez = T(%315,%5,)



 . Оптимальный план и максимальная прибыль однозначно определяются имеющимися ценами и свойствами производства  [image: image110.png]


 ,  [image: image112.png]


 ,  [image: image114.png]


 , количественно увеличиваются с ростом цены на продукт фирмы и падением цен на ресурсы и уменьшаются с противоположным изменением этих цен. Из рис.1б, на котором представлено поведение функции прибыли как функции одной переменной, видно, что при любом отклонении от оптимального плана расхода ресурсов прибыль уменьшается, а при неограниченном увеличении издержек растет убыток. Таким образом, условием получения максимальной прибыли [image: image116.png]


 является реализация оптимального плана [image: image118.png]


 расхода ресурсов, а поведение фирмы заключается в формировании на рынке оптимального для себя предложения [image: image120.png]f



 своего продукта:  [image: image122.png]fo=F(x10.%3,)



 ,  [image: image124.png]


 .

В случае превышения эластичностью производства единицы [image: image126.png]a+b=>1



 также существует возможность получения прибыли при любых ценах на продукт и ресурсы, однако, множество прибыльных планов расхода ресурсов, задаваемое неравенством [image: image128.png](rcosg,rsing)
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  , является неограниченным, располагается выше незамкнутой нулевой изопрофитной линии (рис.2а). Точка локального максимума функции прибыли не существует. Рассмотрение поведения функции прибыли как функции одной переменной (рис.2б) показывает, что если издержки, начиная с некоторого минимального значения [image: image134.png]


 , неограниченно возрастают, то и прибыль неограниченно увеличивается. Следовательно, задача требует введения в модель в качестве константы постоянного уровня издержек [image: image136.png]


 и максимизация прибыли проводится как нахождение точки [image: image138.png](45,7%2,)



 условного максимума функции прибыли при ограничении [image: image140.png]wyxy Fwyx, £C



 . Этот план расхода ресурсов [image: image142.png](45,7%2,)



 может быть понят как оптимальный спрос фирмы на потребляемые ресурсы и найден аналогично [2] в виде  [image: image144.png]


 ,  [image: image146.png]


 , при этом оптимальная, здесь как наибольшая в размере заданных издержек [image: image148.png]


 , прибыль [image: image150.png]


 составляет: [image: image152.png]


 . Для [image: image154.png]


 получено выражение [image: image156.png]


 , минимально допустимый уровень издержек повышается с ростом цен на ресурсы и падением цены на продукт фирмы и понижается с противоположным изменением этих цен. В рассмотренном случае [image: image158.png]a+b=>1



 условием получения прибыли [image: image160.png]


 является превышение издержками минимального уровня [image: image162.png]


 , а поведение фирмы состоит в поддержании оптимального для себя спроса [image: image164.png](45,7%2,)



 на рынке ресурсов.

Отличительной особенностью случая точного равенства эластичности производства единице [image: image166.png]a+b=1



 является наличие ценового условия получения прибыли. Только когда цены на продукт и ресурсы удовлетворяют неравенству [image: image168.png]


 , имеется возможность получать прибыль, существует множество прибыльных планов расхода ресурсов, задаваемое системой неравенств [image: image170.png](reosg,rsing)
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 . Это множество неограничено, оно занимает угол между двумя наклонными выходящими из начала координат прямыми (рис.3а), объединение которых и есть нулевая изопрофитная линия. Когда же для цен справедливо [image: image178.png]


 множество прибыльных планов пусто [image: image180.png]


 , любой план расхода ресурсов является убыточным. Функция прибыли не имеет точек локального экстремума, ее поведение при фиксированном потреблении одного ресурса представлено на рис.3б, кривая 1 – ценовое условие получения прибыли выполняется, кривая 2 – не выполняется. Задача максимизации прибыли ставится как задача нахождения условного максимума [image: image182.png](45,7%2,)



 функции прибыли при введенном в модель извне постоянном уровне издержек [image: image184.png]


 и интерпретируется как нахождение оптимального спроса фирмы на потребляемые ресурсы. Также как в ранее рассмотренном случае [image: image186.png]


  и  [image: image188.png]


 , при этом оптимальная прибыль составляет [image: image190.png]


 . Таким образом, когда [image: image192.png]a+b=1



 , условием получения прибыли является установление, возможно помимо воли фирмы, благоприятного соотношения цен на рынке продуктов и ресурсов. Тогда фирма, оптимизируя свое потребление ресурсов [image: image194.png](45,7%2,)



 , достигает прибыли [image: image196.png]


 при любом уровне издержек [image: image198.png]


. Если же соотношение цен не является благоприятным, то тем же способом фирма минимизирует убыток.

В настоящей статье предложен формализм модели поведения фирмы достаточной степени универсальности, позволяющий изучать различные условия получения прибыли и проводить классификацию стереотипов действия фирмы, включающий возможности как аналитического, так и численного математического моделирования.












Рис.1. Результаты моделирования при  a+b<1.












Рис.2. Результаты моделирования при  a+b>1 (a>1, b>1).













Рис.3. Результаты моделирования при  a+b=1.
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ПРОБЛЕМЫ АНТИКРИЗИСНОГО УПРАВЛЕНИЯ ПЕРСОНАЛОМ

СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ КУРСКОЙ ОБЛАСТИ

В настоящее время актуальна задача управления с.-х. предприятием, находящимся в условиях кризиса или банкротства. Если проследить динамику функционирования с.-х. предприятий Курской области, то можно выделить следующие фазы кризисных ситуаций: первая – снижение рентабельности и объемов прибыли с последующим ухудшением финансового положения и сокращением источников и резервов развития; вторая – убыточность производства; третья – истощение или отсутствие резервных фондов, при этом предприятие направляет часть оборотных средств на погашение убытков и тем самым переходит в режим сокращенного воспроизводства; четвертая – неплатежеспособность, при этом предприятию не хватает  средств, чтобы финансировать даже сокращенное воспроизводство и платить по предыдущим обязательствам, возникает угроза остановки производства, банкротства. По итогам хозяйственной деятельности за последние пять лет 60% с.-х. предприятий области оказались убыточными, а более 30% предприятий прекратили свою деятельность. Многие из убыточных предприятий находятся в явной или скрытой форме банкротства, не занимаются производственной деятельностью. За 2002-2007 годы в процедуре банкротства находились 163 предприятия, из которых 72 были признаны банкротами. В целом, большинство с.-х. предприятий области не могут вести расширенное воспроизводство, так как рентабельность баланса активов за последние пять лет колебалась от 0,25% до 1,54%, при требуемом нормативе 12-15% [1,2,3].

Многие исследователи согласны с тем, что кризисные ситуации чаще всего возникают из-за неумения управлять предприятиями в конкретных ситуациях, а управление персоналом в условиях кризиса и банкротства остается наиболее слабым звеном систем управления. Существующие методики по антикризисному управлению персоналом не соответствуют экономическим и правовым реалиям многих с.-х. предприятий Курской области. Среди проблем и задач, стоящих перед системой антикризисного управления персоналом, рассмотрим следующие: проблему формирования кадрового потенциала предприятия, проявляющуюся в сокращении численности персонала, большой его сменяемости, снижении профессиональной квалификации и образовательного уровня персонала; проблемную зависимость эффективности использования кадрового потенциала от эффективности производства и уровня заработной платы; проблему негативных ожиданий результатов реорганизации предприятия и преднамеренного банкротства.

Особенности вхождения в рынок с.-х. предприятий области привели к количественным и качественным изменениям в системе их кадрового обеспечения. За последние пять лет произошло снижение численности работающих: главных специалистов на 20,9%, из них: зоотехников на 33,3%, ветврачей на 37,3%, экономистов на 31,3%; руководителей производственных подразделений на 14,9%; отраслевых специалистов на 14,3%; управленческого персонала на 10,5%, рабочих всех категорий более, чем на 50%. И произошло это снижение на фоне ежегодной неукомплектованности предприятий руководящими кадрами, которая составила среди главных специалистов 17%, в том числе среди зоотехников и ветврачей – 31% и 36%, среди экономистов – 18%. Основными причинами такого резкого сокращения персонала стали реорганизационные мероприятия по выходу из тяжелого финансового состояния предприятий и переход многих предприятий (около 100) под опеку внешних инвесторов, отрицательное влияние макроэкономических факторов, сокращение размеров пашни. Следует отметить, что размер с.-х. угодий за этот период на предприятиях на 33,7%, размер пашни – на 30%, при этом нагрузка с.-х. угодий на работника увеличилась на 30%.

Наблюдается большая сменяемость управленческого персонала. В среднем за последние пять лет сменяемость руководителей предприятий составила 18,5%, главных специалистов – 27,6%, руководителей подразделений – 18,3%, менеджеров по персоналу – 23,0%. Интенсивность сменяемости руководителей и главных специалистов объясняется финансовыми проблемами предприятий, недостаточным уровнем адаптивности руководящих кадров к рыночным преобразованиям, а также частой реорганизацией предприятий или их банкротством.

Рыночные преобразования в АПК, создание эффективных моделей межхозяйственного взаимодействия с.-х. предприятий наталкиваются на недостаточный образовательный уровень персонала. Сельское хозяйство остается отраслью с самой малой численностью профессионально подготовленных кадров, особенно среди рабочих. Классность механизаторов составляет 59%, животноводов – 22%, число работников сельского хозяйства, получивших начальное профессиональное образование, уменьшилось до 13%. Реальность сегодня такова: нехватка профессиональных кадров в с.-х. предприятиях России составляет 119,9 тыс. чел.; среди занятого сельского населения профессиональное образование имеют только 53% работников, высшее – 13,6%; сельская молодежь – основной резерв пополнения кадрового потенциала отрасли – характеризуется низким профессиональным образовательным уровнем 42,2%, а доля специалистов с высшим образованием составляет всего 8,2%. Перед системой управления персоналом с.-х. предприятий стоят сложные задачи в области подготовки, переподготовки и повышения квалификации кадров: выработка стратегии формирования кадрового потенциала; определение потребности в обучении; изыскание средств для финансирования всех видов обучения в необходимом количестве.

Эффективность использования кадрового потенциала с.-х. предприятий области существенно зависит от их производственного потенциала, то есть размеров предприятий, их обеспеченности персоналом, концентрации производства и другого. Изучение влияния этих факторов показало, что лучшие результаты были достигнуты на предприятиях, имеющих площадь пашни более 4000 га, по сравнению с теми, где она равнялась в среднем 1190 га. Объем денежной выручки от реализации продукции в расчете на 100 га пашни у предприятий первой группы был в 2 раза выше, а величина прибыли – в 90 раз выше, чем у предприятий второй группы; уровень рентабельности составил 17% против 0,4%. В группе предприятий, где объем денежной выручки превысил 40 млн. руб., по сравнению с группой, где он составил менее 5 млн. руб., эффективность использования кадрового потенциала проявилась в лучшем использовании основных факторов производства – ресурсоотдача составила 1,25 против 0,79.

В теории и на практике нет принципиальных разногласий в том, что повышение уровня заработной платы оказывает существенное влияние на повышение эффективности производства и управления. Для эффективного функционирования любого предприятия требуется индивидуальная заинтересованность каждого работника в высокой производительности труда и основная роль здесь принадлежит заработной плате. Изучение формирования и распределения фонда оплаты труда персонала с.-х. предприятий области показало, что его размер и структура претерпели заметные изменения. За последние пять лет фонд в целом увеличился в 1,8 раза, а в расчете на одного работника – в 3,5 раза. В лучшую сторону изменилась структура фонда оплаты труда: доля премий увеличилась с 10,6% до 15,1%, материальной помощи – с 1,3% до 2,7%. Однако, размер среднемесячной заработной платы остается на низком уровне и не превышает среднего прожиточного уровня. По прогнозам на 2012 г. этот уровень намечено довести до 5,8 тыс. руб.

Анализ оценки экономической эффективности функционирования систем управления персоналом с.-х. предприятий Курской области  по трем группам показателей – общие результативные, производительность управленческого труда, экономичность аппарата управления – выявил положительную динамику на низком уровне. За эти годы доля работников управления среди работающих повысилась с 16,6% до 18,9%, а фонд их зарплаты в общем фонде зарплаты вырос с 22,8% до 26,5 %. Таким образом, системы управления персоналом с.-х. предприятий области работали в целом недостаточно эффективно и не обеспечивали решения поставленных перед ними задач. Кризисное предприятие оказывается не в состоянии обеспечить высокую эффективность использования кадрового потенциала традиционными методами, например, повышением заработной платы, в этом случае от управления персоналом требуются специальные антикризисные действия.

Отрицательно на управление персоналом с.-х. предприятий влияет частая смена ими организационно-правовых форм. Основной формой с.-х. предприятий Курской области в 2001 году был СПК – 70,6% от общего числа с.-х. предприятий, а ООО составляли лишь 4,5%. Через пять лет ситуация кардинально изменилась: теперь на первое место вышли ООО – 63,5%, а доля СПК понизилась до 28,0%. Следовательно, резкое увеличение числа ООО проходило за счет реорганизации СПК. Имеются предприятия – в основном банкроты, на базе которых созданы по два-три ООО и куда перед банкротством были переведены ликвидные активы прежних предприятий. Многих руководителей таких предприятий прокуратура области привлекла к уголовной ответственности за преднамеренное банкротство.

Очень болезненным для работы персонала с.-х. предприятий области является попадание в процедуру банкротства, которая может длиться годами (до 6 лет). Сейчас значительно расширился круг потенциальных банкротов. Под действие требований Закона о несостоятельности (банкротстве) можно подвести практически любую организацию. В 2005 году в арбитражный суд области поступили 233 дела о признании банкротами с.-х. организаций. В результате их изучения было установлено, что одна из основных целей Закона – возрождение предприятия – зачастую не достигается и в большинстве случаев на месте обанкротившихся хозяйств новые с.-х. предприятия не появляются.

Наличие указанных проблем и нерешенных задач доказывает, что в современных условиях необходимо постоянно уделять внимание формированию, функционированию и совершенствованию системы антикризисного управления персоналом с.-х. предприятий, как основным задачам менеджмента и главным инструментам стабилизации деятельности и выживания в кризисных условиях [4]. Антикризисное управление персоналом предприятий должно существенно отличается от приемов, форм и технологий, которые применяются в обычных условиях их работы. В его рамках применяются в основном те управленческие инструменты, которые в российских условиях наиболее эффективны в устранении временных финансовых затруднений и решении других текущих проблем предприятия. Главное в антикризисном управлении – ускоренная и действенная реакция на изменения внешней среды на основе заранее разработанных альтернативных вариантов. В основе антикризисного управления лежит процесс постоянных и последовательных инноваций во всех звеньях и областях действий предприятия. Антикризисное управление нацелено на введение в действие таких управленческих и финансовых механизмов, которые позволяют выйти из трудностей с наименьшими потерями для предприятия.

Совершенствование системы антикризисного управления персоналом и повышение ее эффективности на с.-х. предприятиях Курской области возможно за счет:

· внедрения рационального механизма управления персоналом, позволяющего эффективно использовать кадровый потенциал для вывода предприятия из кризисных ситуаций;

· укомплектования существующих служб по управлению персоналом предприятий квалифицированными менеджерами, способными осуществлять эффективный персональный менеджмент, уточнения функций и структуры служб по управлению персоналом, повышения их имиджа и ответственности, а также усиления мотивации труда менеджеров по персоналу;

· недопущения наличия на предприятиях вакантных управленческих должностей за счет целевой подготовки кадров и создания для них хороших социально-бытовых условий, а также проведения регулярной ротации;

· создания условий – укомплектование предприятий квалифицированными кадрами управления, оптимизация концентрации и специализации производства, освоение инновационных технологий производства продукции – для более активного перехода на цеховую структуру системы управления предприятием.
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